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投资者关系活动记录表
编号：2024-001
	投资者关系活动类别
	□特定对象调研        □分析师会议
□媒体采访            ☑业绩说明会
□新闻发布会          □路演活动
□现场参观	
□其他 （请文字说明其他活动内容）

	参与单位名称
及人员姓名
	通过上证路演中心参与公司2024年半年度业绩说明会的投资者

	时间
	2024年9月30日 (周一)上午09:00-10:00

	地点
	上海证券交易所上证路演中心（http://roadshow.sseinfo.com/）

	上市公司接待人员姓名
	董事、总经理：陈友梅
董事、副总经理、董事会秘书：翁林彦
独立董事：肖阳
财务总监：林杰

	投资者关系活动
主要内容介绍
	1、您好！请问截至6月30号，公司股东人数是多少？谢谢！
答：您好，截至2024年6月30日公司股东人数11,679户，具体内容敬请关注公司披露的定期报告。
2、公司是否有peek相关材料研发或者生产？谢谢。
答：您好，公司目前尚无相关规划，感谢您对公司的关注。
3、在渠道开拓上，公司有哪些计划？
答：您好，公司将坚持渠道拓宽，终端精耕，夯实基础的战略方向，持续推进营销渠道建设。大力推进“茶花家居旗舰店”布局，实现渠道的下沉辐射。持续优化电商业务销售结构，拓展优势品类。在传统电商平台上重视用户的消费体验，提升公司品牌的知名度和忠诚度。同时，积极布局直播内容电商、朴朴等到家业务及其他新兴销售模式，不断完善电商的销售业态。
4、海外市场公司是如何考虑的？
答：您好，公司目前以内销市场为主，外销占比较小。未来公司将积极开拓海外市场，特别是马来西亚、印尼等东南亚市场，努力提高海外市场占比。
5、贵司的产品一向质优价美，但似乎宣传力度不够，尤其是在年轻消费群体中需要进一步打开市场，请问贵司对开拓年轻消费市场有何规划？
答：您好，公司将围绕“符合年轻人审美需求、新款式高质感”两大核心，不断研发新款产品，突出设计感、品质感，增强对年轻群体的吸引力，提高年轻人对公司品牌的好感度。
6、公司的业绩不振一直是投资者长期关注的事项，公司在提振业绩上，有哪些具体的措施，请详细讲一下。
答：您好，公司坚持渠道拓宽，终端精耕，夯实基础的战略方向，持续推进营销渠道建设。公司持续推进“茶花家居旗舰店”布局，以茶花家居旗舰店为平台，加强对批发、团购、档口分销等渠道业务的开发与拓展，并完成对一、二线城市专业市场的初步覆盖，实现全产品线触达和新品的快速上市分销。此外，公司在电商业务上继续采取向内降本增效，向外寻找核心增长渠道的运营策略，在天猫、京东、拼多多等传统电商平台持续优化运营成本，保持优势品类规模。
7、 公司有无增持、回购的相关计划，回报投资者上有哪些规划？
答：您好，公司目前无股票增持、回购相关规划。未来如有相关事项，公司将严格按照相关规定及时履行信息披露义务。

	附件清单（如有）
	无

	日  期
	2024年9月30日
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