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	投资者关系活动记录表	

	投资者
关系活动类别
	☑特定对象调研    □分析师会议
□媒体采访        □业绩说明会
□新闻发布会      □路演活动
□现场参观        □其他（包含但不限于电话接待）

	参加单位名称及
人员姓名
	中大投资、国投瑞银、东方证券、广发基金

	日 期
	2024年10月22日-24日

	地 点
	贵州航宇科技发展股份有限公司

	公司参与人员
	徐艺峰、杨荣宣

	
投资者关系活动主要内容记录

	1. 公司境外业务的客户主要有哪些？
GE航空、普惠（P&W）、赛峰（SAFRAN）、罗罗（RR）等国际航空发动机制造商等
2. 客户未来市场份额的变化客户的主要考量因素有哪些？
主要从各家企业的质量、价格、服务、周期等多个维度来考量。
3. 德兰航宇达产后的产能是多少？
根据前期的测算，德阳产线达产的产值在10-15亿元，前期可研报告是基于特定的产品结构、生产条件做的测算，由于行业特性，不同的产品组合下，整体产能具有较大的弹性空间。
4. 公司产品的应用领域有哪些？
公司产品主要应用于航空发动机、航天火箭、燃气轮机、新能源阴极辊、水下深潜器、核电等领域，公司亦在积极拓展其他相关市场应用。
5. 公司有供应C919的零部件吗？
目前C919使用的Leap-1C发动机，公司是该型号发动机环锻件主要供应商之一。同时也是国产航空发动机CJ1000/2000环锻件的核心主研制单位。
6. 公司所处行业壁垒情况怎样？
由于环锻件的性能和质量在相当大的程度上决定着航空关键构件的使用性能和服役行为，因此航空发动机对于锻件的材料、质量、性能的要求都非常高，目前国内仅有少数企业能够进行高性能、高精度环形锻件产品的研制生产。一般企业进入该行业存在相当大的壁垒，主要体现在技术工艺、资质、人才、质量管理等方面。
7. 公司在手订单情况。
截至2024年上半年末，以客户下达的订单统计，公司尚有在手订单总额27.17 亿元，较上年同期末增长31.38%。此外，根据公司与客户已签订的长期协议，结合与客户确认的排产计划，按照相应价格预估的长协期间在手订单金额约20.92亿元。综上，截至报告期末，公司合计在手订单约为48.09亿元。
8. 外贸收入及订单增长较快的原因？
海外冲突对航空供应链造成冲击，份额向中国转移；海外通货膨胀及能源价格上涨，公司产品价格更具竞争力，同时也使得公司外贸产品有一定的涨价空间。2023年至今与多家海外客户新签/续签了部分长期协议，确保公司产品未来几年的供应份额，为公司外贸收入增长奠定了良好基础。
9. 燃气轮机增长主要是国内还是国外增长？主要的应用领域？
2023年度增长主要来自国内业务，该板块国外需求也较为旺盛。整体来看燃气轮机市场前景广阔。主要应用于船舶及发电等领域。
10. 公司收购成航发的原因是什么？
公司基于在航空难变形金属材料环形锻件领域的行业优势地位，收购成航发通用，主要是为了向后端延伸产业链，其在精密加工、装配以及组件方向布局，与公司现有业务产生更强协同效应。 成航发通用专注于航空发动机/燃气轮机盘、轴、机匣、转子类产品的精密加工及装配，是国内除主机厂所以外极少数具备盘、轴类产品精密加工能力的公司，是中国航空发动机集团、中国航发燃气轮机公司、中国联合重型燃气轮机公司等的核心供应商。公司此次收购，打通环/盘/轴锻件到精加件交付的通道，为未来提供一站式服务打下基础。标的公司在无人机等领域亦有布局。



	附件清单
	无

	参与人员
签字确认
	
来访人员：




公司参与人员：





董事会秘书确认：
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