证券代码：600330                                证券简称：天通股份

天通控股股份有限公司
投资者关系活动记录表

	投资者关系
活动类别
	现场调研

	参与单位
名称及人员
	浙江朝景投资管理有限公司戴阿跃，海南星火私募基金管理有限公司金伟，杭州航投资管理有限公司陈浩，盛悦私募基金管理（海南）有限公司章鸿斌，杭州君锐投资管理有限公司屠柏锐，东兴证券研究所刘航、张浩，东方财富证券朱列、吴春艳、宋晓飞，东兴证券杭州营业部宋进冲（以上排名不分先后）

	时间
	2024年11月6日13:30

	地点
	海宁公司会议室

	公司接待
人员
	董秘：冯燕青
证代：吴建美
投资者关系管理：姚天恒
财务：祝玲洁

	投资者关系
活动主要
内容介绍
	一、公司介绍
天通股份创立于1984年，是国内首家自然人直接控股的上市公司。公司自成立以来，紧紧围绕“材料+设备”双轮驱动的战略发展路径，材料类业务涵盖了软磁材料、蓝宝石晶体材料以及压电晶体材料的研发和生产；设备类业务涵盖了各类型长晶炉、开方机、研磨抛光设备、粉体烧结设备、粉末成型设备等。业务拓展方面将加大海外市场开发。着重引进人才和技术，为公司未来发展奠定可持续发展基础。

二、问答
1、公司未来发展方向。
公司产业环境已逐步从粗放型的发展模式向精细化运营的发展模式转变。公司紧紧围绕“材料+设备”双轮驱动的战略发展路径，聚焦粉体材料和专用装备、晶体材料和专用装备两条业务主线，坚持以材料为核心，装备服务于材料发展，并廷展能力把握新能源等领域发展机会。坚持以市场导向，技术创新为驱动，建立自身的市场壁垒，做精做深主业保持发展的韧性。接下来，公司还是坚定上述的战略发展路径。
2、公司在当下环境下，是否考虑通过并购等方式提升上市公司资产质量和潜力？
公司坚持围绕主业做升级，不盲目跨界，走产业链垂直整合的发展路线，围绕主业进行了相关多元化，横向从磁性材料拓展到晶体材料，纵向从电子材料向上游电子专用装备和下游电子器件拓展，不断“拓宽、拓深主航道”。相关多元化发展战略为公司的发展注入了活力，形成了电子信息材料-电子专用装备--电子器件模组的产业生态链。基于谨慎态度以及为公司高质量赋能，公司会结合产品质量、客户渠道、政策环境等多重因素，持续关注产业链合适标的。
3、公司的核心竞争力，成本费用控制问题；业绩是否受到宏观经济周期的显著影响？
天通股份是一家专注于电子材料和高端专用装备领域协同发展的公司，其在材料开发和客户优势、材料与装备产业协同优势以及产业投资与生态圈建设方面具有较强的核心竞争力。竞争力体现在聚焦“材料+装备”产业方向、相关多元化的产品应用、稳健的财务规划、强大的技术研发实力以及市场拓展能力上。其中，公司产品和技术方面核心竞争力主要是依托粉体和晶体的热场技术以及材料加工技术能力。
成本费用控制主要聚焦开发阶段的设计优化和量产阶段质量改善、工艺优化，近几年得益于自动化的大力投入，人员效率也有了大幅度提升，对成本改善有正向推动。
[bookmark: _GoBack]2024年前三季度，公司实现营业收入25.61亿元，归母净利润1.24亿元，扣非归母净利润1.01亿元，基本每股收益0.10元。上述数据表明，公司受宏观环境影响仍面临一定盈利压力，但总体保持了稳健的发展。公司的业绩波动主要因受宏观经济环境影响，下游需求疲软，以及产品竞争导致的价格下降，进而影响了盈利。随着宏观经济环境的改善，下游需求复苏，公司的业绩有望回升。
[bookmark: OLE_LINK2][bookmark: OLE_LINK1]4、磁性材料的未来市场预期？公司磁性材料的新产品开发情况？年产 25300 吨高端磁性材料智能制造生产线项目的进展情况？
未来预期还是有增长的，目前新能源领域新品开发比较多，新产线按计划进行中。
5、公司蓝宝石板块的情况介绍？未来的下游市场预期？蓝宝石晶体制造与加工基地（总投资金额 17.13 亿元）的进展？
公司专注于蓝宝石生长及加工技术的持续研发，致力于提升产品质量和降低成本。目前，公司已成功实现 400kg 级晶体的量产技术，并在大尺寸蓝宝石的多线切割、双面研磨、退火、抛光和清洗等加工技术方面取得了较好进展。公司正加大力度开发大尺寸晶棒和大尺寸衬底市场，并逐步实现量产化。目前，公司已具备 6 英寸以上晶片的加工能力，并在生产线的良率和产量上均处于行业领先地位。随着新能源汽车的普及，车载照明及显示市场，尤其是显示市场的需求激增，加速了 mini/micro-LED 技术的突破和应用，为公司在 6 英寸以上晶片加工能力上的储备提供了巨大的市场机遇。2023年，公司成功开发出 1000kg 级合格蓝宝石晶体，进一步稳固了公司在蓝宝石晶体长晶技术上的领先地位。目前，公司正致力于研发更大公斤级的高品质蓝宝石晶体，以满足智能穿戴和特殊窗口等应用市场的日益增长的需求。
公司蓝宝石晶体制造与加工基地项目，截至2024年6月30日，项目进度为48%，包含土地购置、厂房建设及装修，目前已有3个车间投产。
6、应收账款（23.25 亿）Q3 各账龄的分布较H1的变化？未来销售策略是否会有变化、客户信用政策是否会收紧？
近3年都比较稳定，整体变化不大。加大客户信用管控。
7、碳化硅（6 英寸导电衬底）的投产情况。
今年碳化硅（6 英寸导电衬底）的市场价格快速下降，从整个行业情况来看都处于亏损。公司对于碳化硅市场持续关注，特别是新的技术和市场的发展。
8、公司在营销方面的提升措施？‌
1）强化营销组织和队伍建设：设立市场项目部，强化市场需求、走势和新产品应用的分析，来为未来的发展寻求契机，为提高市场份额寻找方向和潜在客户，同时强化公司市场部和研发部一起联动来对应客户新品需求的快速响应能力。强化国际贸易部的队伍建设，积极拓展海外市场。
2）大胆实施走出去市场策略：积极参加北美、欧洲、东亚和东南亚等地区的专业展览会；寻找海外代理商拓展新客户和强化本土化服务；拟在海外设立Office，来提高售前和售后服务能力，以及海外代理商的管理能力。
3）建立大客户项目小组：快速响应大客户的新品开发和项目管理的快速响应诉求，争取大客户的新项目和新产品。
4）针对宏观经济周期和客户的资信动态评估，做好客户的等级管理制度，以及客户信用管理制度和公司应收账款管理制度。做到售前授信管理、售中过程管理、售后催收管理的全方位全过程管理。
9、材料和设备行业对于普通的投资者沟通成本较高，从而影响市场管理的难度。请问公司如何看待这个问题以及如何解决？
公司的行业包括材料和设备，在板块归类上对于普通投资者的确较难，未来公司将加大对普通投资者的宣传力度。
10、如何保持公司业绩平稳增长？
开拓新的市场领域，比如压电晶体和蓝宝石新的技术应用、储能业务海外市场拓展等。
11、 浙江凯成营收情况如何？
浙江凯成今年开展新业务，尚在增量中。
12、各个业务板块是否有侧重投入？
公司各个业务板块基本上是以事业部的形式进行运营，因此集团层面不会有较大侧重。
13、对于员工和团队的激励如何处理？
主要是通过员工持股计划进行激励。
14、总部对事业部如何管理？
数字化流程管理、专项事项现场会议沟通、日常经营由事业部主导并上报总部经营实时动态。财务、法务等职能部门进行赋能和管理。对事业部制定经营计划和预算执行情况并进行滚动跟踪。

三、参观公司展厅
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