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投资者关系

活动类别 

特定对象调研        □分析师会议 

□媒体采访            □业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

□现场参观             

□其他 （请文字说明其他活动内容） 

调研时间、

地点及参与

单位名称 

2024 年 11 月 14 日下午 电话会议 

西南证券 

上市公司接

待人员姓名 

董事会秘书 于浩，证券事务专员 王璐瑶 

投资者关系

活动主要内

容介绍 

董事会秘书于浩女士主要介绍了公司基本情况及经营情况，并就调研

机构关注的问题进行了交流。 

沟通交流环节 

问题 1：请问公司质谱仪产品的竞争对手主要有哪些？目前该产品的国产

替代情况如何？ 

答：目前国内的质谱仪市场主要是以进口品牌为主，如赛默飞、安捷伦、

PE 等，国内的厂家主要有谱育科技、钢研纳克、天瑞仪器等公司。质谱

仪产品的国产替代的大范围实现需要一个过程，首先国产仪器的产品性

能、工艺、软件、应用方法等确实要达到与进口品牌接近的水平，加上国

产产品在价格和服务上的优势，实现整体替代自然水到渠成，其次客户端

需要给国产品牌更多的机会和包容度，以便让国产仪器有机会被使用、被

反馈、被提升。目前国产质谱仪正在不断进步和提高产品性能，国产将逐

渐替代进口的这种趋势还是非常明显的。 

问题 2：请问公司主要考虑的并购方向有哪些？ 



答：公司在并购标的的选择方面，方向和标准不是唯一的，会综合考虑公

司的发展战略、产品线布局、行业领域拓展等多个方面。公司希望通过强

有力的伙伴和产品技术的加入，进一步提高公司整体实力和市场地位。同

时，公司会秉承着对公司成长和股民负责的态度，谨慎选择合作伙伴。 

问题 3：请问公司的销售模式是以直销为主吗？ 

答：目前公司的销售模式是直销和经销相结合。公司的客户类型分为终端

客户和非终端客户。终端客户即公司产品的最终使用者，公司与其直接签

署合同；非终端客户又分为与公司签订经销协议的经销商和未签订经销协

议的贸易类客户。 

问题 4：公司如何规划耗材产品业务的未来发展？ 

答：实验室耗材消耗具有一定的周期性，需求相对稳定，客户黏性相对较

高，一直是公司一个重点发展方向。公司目前有在美国具有较好品牌口碑

的 Empore 系列产品，该耗材除了应用在环保水质检测上外，在蛋白质组

学样品制备方面也有比较前沿的应用；另公司除提供我们自产仪器的配套

耗材外，还会为客户提供一些通用耗材，除覆盖我们已有的客户群体外还

会拓展新的客户。实验室耗材市场作为实验室行业的重要一环，销售市场

具有较大的发展潜力，其市场规模庞大，且具有持续增长的趋势，但对销

售模式、管理方式、利润控制也有很高的要求，我们也会不断提高我们在

耗材上的销售水平，提高耗材业务在公司的整体占比。 

附 件 清 单

（如有） 

无 

日期 2024年 11月 18日 

 


