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投资者关系活动记录表

投资者关系活动类别

☐特定对象调研 ☐分析师会议

☐媒体采访 业绩说明会

☐新闻发布会 ☐路演活动

☐现场参观 ☐其他

参与单位名称及

人员姓名
线上参与公司2024年第三季度业绩说明会的投资者

时间 2024年11月19日 14:00-15:00

地点 价值在线（https://www.ir-online.cn/）网络互动

上市公司接待人员姓名

董事长 高禄峰

独立董事 林菁

CFO 凡孝金

董事会秘书 徐鹏

投资者关系活动

主要内容介绍

1、请问贵司割草机器人业务进展和业绩情况，在国

外销售情况，谢谢！

答：感谢您对公司的关注。今年前三季度割草机器人

业务实现收入 5.95亿元，同比增长 379.28%。今年 9月，

公司发布了第三代割草机器人 Segway Navimow X3 系列

产品，能够覆盖 1,500至 10,000平方米的大型草坪，充电

速度快，割草效率高，适用于草坪面积更大的家用或商用

场景。从公司割草机器人的优势来看，公司智能割草机器

人产品是全球首个大规模落地交付的无边界割草机器人

产品；采用 RTK+视觉技术路径，凭借人工智能增强型

GNSS定位系统实现稳定厘米级定位，能处理多种草坪布

局，且借助 150多种物体识别达成智能避障；在海外使用

Segway品牌在全球市场拥有较高知名度，已销往全球 30

多个国家。割草机器人行业目前仍处于发展早期，有望随

割草机器人渗透率的提升快速发展。



2、新强标在 11 月 1 日正式实施了，3C 认证会不会

影响公司第四季度的销量？

答：感谢您对公司的关注。目前通过 3C认证的车型

均为公司的主力销售车型，3C认证不会影响既定销售目

标的达成。从近期终端激活数据来看，终端需求保持良好

增长。

3、《推动电动自行车以旧换新实施方案》里提到“对

交回老旧锂离子蓄电池电动自行车并换购铅酸蓄电池电

动自行车的消费者，可适当加大补贴力度。”请问公司目

前铅酸电池的占比？公司在铅酸电池领域有什么优势？

答：感谢您对公司的关注。公司目前销售的车型中绝

大部分为铅酸车型，公司于今年 4 月发布 RideyPOWER

智能铅酸系统，将智能碳晶铅酸质保期提升至三年。智能

碳晶电池采用突破性配方和工艺。添加高容量大倍率高能

特殊碳晶材料，相同体积，容量更大。650次以上全充全

放充放电循环，充放电性能再增强，电池寿命大提升。明

年公司会放大碳晶电池的优势。

4、工信部《电动自行车安全技术规范（征求意见稿）》

对北斗、限塑等方面提出要求，预计会对公司有什么影

响？

答：感谢您对公司的关注。加装北斗方面，公司电动

两轮车均配有北斗模块，新国标要求下不会带来额外的成

本增加；限塑方面，公司此前发布的 Xyber系列、K系列，

都是未来的设计方向，公司认为，突破了塑料的原有的消

费轨迹后，有更广阔的设计空间，请期待公司明年的新产

品。

5、公司如何满足市场对电动两轮车新产品的需求

呢？

答：感谢您对公司的关注。一方面公司会通过新的车



型开发和产品探索满足市场需求，例如对 Xyber、K系列

车型的开发；另一方面，会考虑通过产品定位和价格体系

锁定目标用户，以此来提高市场份额，还会通过产品组合

满足不同用户需求；公司十分注重用户价值，会以用户为

中心，通过市场敏锐度并结合经验，进行产品和渠道的创

新。

6、公司在电动两轮车领域的智能化优势该如何保

持？

答：感谢您对公司的关注。公司具备机器人技术基因，

重视研发投入，近年来研发费用率均保持在 5%以上。展

望未来，一方面，公司仍然会保持研发创新投入，不断丰

富和迭代智能化功能；另一方面，公司会将目前应用在高

端车型中的智能化功能逐步下沉至更多车型，持续引领电

动两轮车行业智能化发展。

7、现在两轮车门店开了多少家？

答：感谢您对公司的关注。截止 11月 18日，门店累

计数量超 7,300家。

8、公司电动自行车与电动摩托车的占比大概是多

少？公司的远期目标中，国内的电动车市场份额是多少？

在高端电动车中市场份额的目标占比是多少？国内与国

外电动车的收入或销量结构比例在多少？

答：目前公司主要在国内销售电动两轮车，销量上来

看，电动自行车和电动摩托车占比较为接近。中长期看，

公司希望在中高端市场份额中获得较高的比例。

9、公司目前的产能状况怎么样？

答：感谢您对公司的关注。常州工厂的产能扩产顺利，

能满足业绩旺季的需求，珠海作为第二生产基地建成后，

公司电动两轮车产能可达 700万台/年。

10、双 11 刚结束，请问今年双 11 期间各业务表现如



何？

答：感谢您对公司的关注。在 2024年双 11全周期（10

月 14日 20：00-11月 11日 23：59），九号公司中国区自

营全渠道销售额突破 15.43亿，同比增长 61%，其中，线

上销售额达 10.35亿元，同比增长 83%。智能电动车全渠

道销售额为 14.74亿元，同比增长 63%，其中线上销售额

9.9亿元，同比增长 88%；智能短交通全渠道销售额 6,856

万元，同比增长 21%，其中线上销售额 4,217万元，同比

增长 16%。

11、割草机器人的市场空间是怎么样的，需求会很大

吗？

答：感谢您对公司的关注。从市场空间来看，全球约

有 2.5亿个私人花园，其中美国约有 1亿个，欧洲拥有超

8,000万个，欧美地区合计占全球总量的 72%。目前，市

面上的割草机品类仍然以传统的手推式和骑式割草机为

主，随着对草坪护理和园艺活动的需求不断增长、智能家

居设备和自动化的日益普及、人们对环境问题和能源效率

的认识不断增强，以及人工智能和机器人技术的进步，使

得智能割草机器人逐渐进入大众的视野。具体来看，欧洲

为全球主要割草机器人市场，其中德国、瑞典等西欧国家

渗透率相对较高，侧面反映了割草机器人具备渗透提升基

础。根据 Fortune Business Insights数据，2020年全球机器

人割草机市场规模为 12.9亿美元，预计将以 15.5%的年复

合增长率从 2021 年的 14.8 亿美元增长到 2028 年的 40.4

亿美元。

12、请问公司对于自主品牌零售滑板车全年的预期

是怎么样的？怎么看待该业务后续的成长性？

答：感谢您对公司的关注。2024 年前三季度公司自

主品牌零售电动滑板车营业收入 17.24 亿元，同比增长



11.43%。未来公司对滑板车的发展充满信心，海外滑板车

人口渗透率不高，结合欧洲和美国消费者习惯和用户需求

特点，滑板车仍有迭代和差异化的发展空间，未来计划针

对不同大区、不同国家开发更符合用户需求的产品。

日期 2024年11月19日


