  



证券代码：601969                                            证券简称：海南矿业
[bookmark: _GoBack]海南矿业股份有限公司
投资者关系活动记录表
                                                        编号：2024-005
	投资者关系活动类别
	□特定对象调研          □分析师会议
□媒体采访              □业绩说明会
□新闻发布会            √路演活动
□现场参观              □电话会议	
□其他                  

	参与单位
	万和证券、瑞达期货资管、鸣石投资、朔盈资产、枫缘基金、国时资产、天驷资产等21名机构投资者与个人投资者
（排名不分先后）

	时    间
	2024年11月15日 14:00-15:00

	地    点/沟通方式
	上海市黄浦区龙华东路917号万和证券会议室/线下会议

	上市公司参与人员
	海南矿业副总裁、董事会秘书                       何  婧
海南矿业投资者关系高级经理                       杨丰源
海南矿业投资者关系经理                           周文智

	投资者关系活动主要内容介绍
	会议议程：
1、 开场致辞——何婧
2、 介绍公司概况及具体业务情况——杨丰源
3、 介绍公司发展战略及投资逻辑——何婧
4、 交流问答

交流的主要问题与回复：
1、 公司铁矿石产品竞争优势。
公司深耕铁矿石行业多年，是国内为数不多的以铁矿石采选为主业的上市公司之一。石碌铁矿截至2023年末资源量为2.43亿吨，具有资源禀赋优势。由于石碌铁矿石品位及伴生元素的差异化，公司生产的铁矿石产品，特别是占到成品矿产量65%左右的块矿产品，不仅有超过50%的较高毛利率，同时具有高硅、低铝、低磷、呈酸性等特质，更优于国内钢铁企业依赖进口的低硅含量铁矿石，能有效降低炼铁成本，是合理搭配高炉炉料结构的首选酸性配料。受益于多年的经营累积以及市场上对于公司“海南矿”的认可度，公司在行业内积累了良好的口碑，具备一定的品牌知名度和影响力，并已形成了稳定良好的客户基础，主要客户包括宝武资源控股（上海）有限公司、邯郸钢铁集团有限责任公司、敬业钢铁有限公司等，战略和长协客户订单占70%以上。此外，公司铁矿石采选技术特别是跳汰技术具备国内领先水平，具有技术领先优势。

2、 公司对铁矿石价格明年走势研判如何？
从供给端来看，虽然未来会有新的铁矿石资源投放市场，但其释放速度不会很快，而且总体量仍无法与四大矿山相比。从需求端分析，虽然房地产行业对钢材需求有所下滑，但家电制造业、船舶制造等领域的板材需求增长以及中东及南亚国家基建项目的持续增长对钢材需求量带来提振。因此，根据第三方预测及公司自身的判断， 我们预计明年铁矿石62%普指价格中枢可能会在90到100美金之间。

3、 氢氧化锂项目建设进展如何？
位于海南洋浦的2万吨氢氧化锂项目试生产前准备工作有序推进，试生产所需的1.5万吨锂精矿原料已经全部入库，项目预计于2024年内建成并试生产，2025年年初合格品下线。

4、 氢氧化锂项目相较于其他竞争对手有何优势？
新能源上游领域是公司重点关注和布局的主赛道，并且是要长期深耕的产业，低成本的上游保障是产业布局的核心。公司氢氧化锂（一期）2万吨产品为电池级单水氢氧化锂，针对日韩等高镍三元锂电池企业，采用成熟可靠的酸化-冷冻法生产工艺技术并配以先进的自动化产线和具有多年锂行业生产经验的技术团队，确保在生产效率、锂回收率以及产品质量上达到同行业先进水平。
公司致力于打造从锂资源自主开发到锂盐加工一体化的产业模式，通过产业链上下游协同能有效控制成本，目前预计一体化成本可以控制在不超过7万元/吨的水平。此外，公司还将积极利用海南自贸港税收优惠政策，进一步增强公司氢氧化锂产品的成本竞争优势和市场竞争力。

5、 公司在战略规划和并购方面有何计划？
公司近年来坚持“产业运营”与“产业投资”的双轮驱动战略，不断深化“铁矿石+油气+新能源”产业布局，在未来发展方面，充分发挥我们在矿产资源采掘领域及油气勘探开发领域的技术和经验优势，聚焦战略性资源，力争成为具有国际影响力的产业发展集团。
公司未来将继续围绕战略性资源进行投资并购，每年战略预算均设置了具有一定规模的投资并购项目落地目标，控股股东复星集团凭借强大的海外投资并购能力为我们提供了竞争优势，后续会保持一定的并购力度，但具体投资并购项目的选择需要取决于市场机遇和结合国家和市场需求、行业周期、各个项目本身具体情况以及与公司战略的匹配和协同情况来判断。

6、 在油气业务方面，公司如何应对价格波动带来的风险？
公司的原油及天然气产品直接销售至合作的国家石油公司，原油产品售价贴合布伦特原油价格。天然气产品主要在中国进行销售，目前主要参考政府制定的基准管道气门站价，价格稳定。
虽然面临原油价格波动风险，但在公司油气业务的资产组合中，售价和毛利率稳定的天然气业务产量占比超过60%，能能较好地稳定整个油气板块的收益；同时，得益于洛克团队良好的管理和运营能力，目前公司在产的油田项目平均成本约为35美元/桶，有一定的竞争优势，且正在并购交易中的阿曼项目3&4区块的成本更低；此外，公司也将在分析研究行业数据基础上，结合实际生产经营情况，适当开展套期保值业务，锁定利润，对冲价格波动带来的风险。

7、 公司所构建的业绩安全垫体现在哪几个方面？
铁矿石业务是公司的压舱石，一方面广受市场欢迎的非主流块矿产品生产成本低、销售价格波动较小、毛利率较高，奠定了铁矿石产品的安全垫；另一方面通过实施磁化焙烧技改提升铁精粉产品的利润率；同时，石碌分公司持续推进精益管理等方式实现降本增效，保持稳定利润。
此外，公司在油气业务的布局在不断扩大，油气业务有效平滑铁矿石单一产品价格波动对公司业绩的影响。其中天然气业务售价及成本稳定，产量稳定在较高水平且还有一定的增长空间，保障了油气业务的安全垫。原油业务方面，公司正在推进的全面要约收购的阿曼油田既有在产区块又有勘探区块，目前在产的3&4区块年产量约300万桶，按照要约收购计划，如可按期在2024年内完成结算，则2025年公司原油产量将可增加约300万桶，将进一步巩固并提升公司的油气业务的盈利能力，油气业务对公司整体业绩的贡献预计将持续增强。
新能源上游领域是公司重点关注和布局的主赛道，并且是要长期深耕的产业，低成本的上游保障是产业布局的核心。公司在加快2万吨氢氧化锂项目及Bougouni锂矿将分别于2024年内建成并试生产和2025年初建成投产。公司致力于打造从锂资源自主开发到锂盐加工一体化的产业模式，通过产业链上下游协同发展提升整体竞争力，并积极利用海南自贸港税收优惠政策，保障公司氢氧化锂产品的成本竞争优势和市场竞争力。

	附件清单（如有）
	无

	填报日期
	2024年11月19日



