证券代码：688102                                  证券简称：斯瑞新材

陕西斯瑞新材料股份有限公司
投资者关系活动记录表
编号：2024-025
	投资者关系
活动类别
	特定对象调研	☐分析师会议

☐媒体采访	☐业绩说明会

☐新闻发布会	☐路演活动

R现场参观

☐其他（请文字说明其他活动内容）

	形式
	现场     ☐网上    ☐电话会议

	参与单位名称及人员姓名
		序号
	机构名称
	姓名

	1
	东方财富
	程文祥

	2
	茂典资产
	杨宇豪

	3
	兴证资管
	陶佳恒

	4
	兴银基金
	石亮

	5
	浙商证券
	张轩、李若琳

	6
	泰康资产
	段中喆、刘宁




	时间
	2024年11月26日

	地点
	公司会议室

	上市公司接
待人员姓名
	董事、董事会秘书：徐润升
董事会办公室主任：马治

	投资者关系活动主要内容介绍
	1、火箭发动机推力室内壁国内的竞争对手、技术壁垒有哪些？
答：卫星发射是火箭的主要应用场景，推力室内壁是火箭发动机的重要组成部分，随着频繁的航天发射活动，该产品需求量也随之越来越多。对于推力室内壁产品而言，具有市场准入条件高、工艺技术成熟、质量性能可靠、供应链的稳定保证、可持续发展等要求，推力室内壁主要由耐高温高导热铜合金材料设计、制备、3D打印或锻造旋压、精密加工及组装焊接等产业环节构成，同时也是技术壁垒较高的关键环节。 
基于公司在高强高导铜合金材料的行业领先地位，拥有高强高导铜合金制造的核心技术和关键装备，为客户持续提供性能优异的推力室内壁产品，助力关键客户完成多次试车、发射、回收，并获得成功，奠定了公司在液体火箭发动机推力室内壁行业的重要地位。未来公司将进一步发力推力室内壁行业，与客户建立深度合作，共同开发新产品，当前主要客户有蓝箭航天、九州云箭、星际荣耀等。

2、如何看待现阶段公司所在材料细分领域发展趋势？
答：一直以来，公司的战略定位是成为多个细分领域新材料的领跑者，战略目标是在每个细分领域做到技术创新世界第一、市场占有率世界第一，并通过“技术创新绝对领先”来实现这项目标。
近几年，公司获得了工信部制造业单项冠军产品奖项、国家科技进步二等奖、中国有色金属工业科学技术一等奖，中国专利优秀奖等荣誉。同时取得了270多项授权发明专利，构建起了有效的专利墙和技术壁垒。取得这些成就：一方面代表着市场对公司在行业深耕数十年成果的认可，另一方面也代表了公司在新材料细分领域赛道中迎难而上的实践与决心，我们相信通过在遵循战略目标的基础之上，向符合国家、市场需要的方向上持续努力，未来将持续支撑公司在细分领域保有强大的核心竞争力。

3、请详细描述下公司本次定增的具体项目及情况？
答：本次向特定对象发行A股股票募集资金总金额不超过60,000万元（含本数），在扣除发行费用后的净额将用于以下方向：
单位：万元
	序号
	项目整体名称
	子项目/具体阶段
	拟投资总额
	拟用募集资金
投资金额

	1
	液体火箭发动机推力室材料、零件、组件产业化项目
	一阶段
	23,000.00
	20,000.00

	2
	斯瑞新材科技产业园建设项目（一）
	年产3万套医疗影像装备等电真空用材料、零组件研发及产业化项目
	40,000.00
	34,000.00

	3
	补充流动资金
	-
	6,000.00
	6,000.00

	合计
	-
	69,000.00
	60,000.00


发行对象：不超过35名（含35名）符合法律法规规定的特定对象；
发行方式和发行时间：采取向特定对象发行股票方式，公司将在通过上交所审核并取得中国证监会同意注册的批复后，在有效期内择机向特定对象发行股票。
发行价格：本次发行的定价基准日为发行期首日，发行价格不低于定价基准日前二十个交易日公司股票交易均价的80%。
发行数量：按照募集资金总额除以发行价格确定，同时本次发行股票数量不超过本次向特定对象发行前公司总股本的30%，最终发行数量上限以中国证监会同意注册的发行数量上限为准。
经济效益：
（1）液体火箭发动机推力室材料、零件、组件产业化项目（一阶段）
项目建成达产后，预计将实现年产约200吨锻件、200套火箭发动机喷注器面板、500套火箭发动机推力室内壁、外壁等零组件，达产当年预计实现销售收入20,057.39万元；达产后，公司谨慎预计有关产品价格随产品成熟度呈下降趋势，该项目收入预计在17,858.34万元-20,057.39万元。
    （2）年产3万套医疗影像装备等电真空用材料、零组件研发及产业化项目
项目建成达产后，预计将实现年产30,000套CT球管零组件、15,000套DR射线管零组件、500套直线加速器零组件、3,500套半导体产品组件和30,000套高电压用VI导电系统组件的生产能力，达产当年预计实现销售收入50,700.00万元。

4、公司的海外势头很好，公司的国际化布局有什么？
答：上半年，公司国际市场业务稳步增长，出口收入为1.7亿元左右，同比增长近28%。高导高强铜合金材料和制品领域，公司着力布局美国、欧洲、日本等市场区域。中高压电接触材料及制品领域，公司与西门子、施耐德等客户在新技术和新产品的应用和验证实现突破。CT和DR球管材料和零组件领域，深化与行业标杆西门子、万睿视等公司的业务合作。 面对复杂的国际经营环境，公司积极布局海外产能建设，服务国外市场客户，目前泰国子公司建设进展顺利。


	附件清单
（如有）
	无

	日期
	2024年11月26日

	备注
	公司与投资者进行了充分的交流与沟通，并严格按照公司《信息披露管理制度》等规定，保证信息披露的真实、准确、完整、及时、公平，没有出现未公开重大信息披露等情况。



