
证券代码：603976                              证券简称：正川股份
重庆正川医药包装材料股份有限公司投资者关系活动记录表
                                                     编号：2024-005
	投资者关系活动类别

	□特定对象调研         □ 分析师会议
□ 媒体采访            □ 业绩说明会
□ 新闻发布会          □ 路演活动
□ 现场参观	
√ 其他 （投资者网上集体接待日活动）

	参与单位名称及人员姓名
	通过网络方式参与“重庆辖区上市公司2024年投资者网上集体接待日活动”的投资者。

	时间
	2024年11月28日 (周四) 下午 15:00~17:00

	地点
	通过全景网“投资者关系互动平台”（https://ir.p5w.net）采用网络远程的方式召开

	上市公司接待人员姓名
	财务总监肖汉容、董事会秘书费世平、证券事务代表顾婷

	投资者关系活动主要内容介绍

	在重庆证监局指导下，重庆上市公司协会联合深圳市全景网络有限公司举办的“重庆辖区上市公司2024年投资者网上集体接待日活动”于2024年11月28日(周四) 下午15：00-17：00采用网络远程文字互动方式举行，投资者通过登录全景网“投资者关系互动平台”（https://ir.p5w.net）参与本次活动，公司就投资者在本次说明会中提出的问题进行了回复：
问题1、公司第三季度的净利润增长显著，这主要得益于产品结构调整和成本降低。请问这些变化是暂时性的还是公司长期战略的一部分?公司如何打算进一步优化产品结构和降低成本?
回复：您好，公司产品结构调整是公司长期战略的一部分，随着全球医药产业尤其是生物制药行业的快速发展，对于高品质、多样化的管制瓶需求也在不断增加，公司将紧跟行业趋势，不断创新和优化产品，快速满足市场的变化。此外，公司通过提高生产自动化水平，优化劳动组合，提升生产效率，加强与原材料供应商的战略合作，从而进一步降低生产成本。感谢您的关注！
问题2、鉴于公司目前的经营状况，您认为在当前行业竞争格局下，公司如何吸引新的投资者，以保持和增强市场信心?
回复：您好，公司将继续扎实做好生产经营并提升内在价值，不断提升公司经营能力，争取以良好的业绩回报广大投资者，增强投资者信心。感谢您的关注！
问题3、如何利用其“自产中硼玻管-中硼制瓶”的一体化优势，保持行业领先水平？
回复：公司是国内药用玻璃行业中同时具备技术、人才、自动化生产及完整的“拉管--制瓶—制盖”一体化生产企业，公司充分利用高度一体化生产优势，不断加强研发投入力度，为拓展中硼硅中高端市场奠定坚实的技术基础，适应药包装材料行业转型升级的要求，具备长期在该领域发展的核心竞争力。同时，公司也不断推进中硼系列产品的扩产提质，产质量均处于行业领先水平。感谢您的关注！
问题4、在推进高端化妆品包装市场开发方面有哪些战略布局？
回复：您好，公司一直在积极拓展医美产品包装市场，与华熙生物、贝泰妮等医美及化妆品类头部企业建立了业务合作关系，进一步扩大了公司业务领域和拓展了业务空间。感谢您的关注！
问题5、公司的销售业绩强劲增长，尤其是三季度销售商品、提供劳务收到的现金大幅增加。请问这种增长主要来源于哪些产品线的强劲需求?是否有特定市场的突破或大客户订单的贡献?
回复：您好，公司销售业绩利润有所增长，主要系公司产品结构调整，中硼产品销售增长所致。感谢您的关注！
问题6、看到前十大股东中，个人股东占据了很大比例，这是否意味着公司股权相对集中?公司如何看待这一现状，以及它如何影响公司的决策制定和未来发展策略?
回复：您好，公司股权相对比较集中可能带来一定的优势，大股东通常更有动力去监督公司的经营和管理，提高决策效率，有助于提升公司的治理水平。同时，在股权集中的情况下，大股东可能更愿意投资于技术创新和研发，以提升公司的核心竞争力。感谢您的关注！
问题7、转融通业务在公司前10名股东中扮演了重要角色，能请您详细解释一下这项业务对公司运营和股票市场表现的影响，以及它是否可能带来的潜在风险和机遇?
回复：您好，我公司股票不属于融资融券的标的证券，在公司前10名股东中不存在转融通业务。感谢您的关注！
问题8、如何确保其药用玻璃包装产品满足客户对药品安全性及相容性的要求？
回复：您好，药用玻璃包装产品满足客户对药品安全性及相容性的要求需要从选择高质量的原材料与生产控制、开展相容性试验、实施全面的质量检测与监控、持续改进与创新以及客户沟通与反馈等多个方面的综合措施，这些措施的实施将有助于提高药用玻璃包装产品的质量和安全性。公司经过三十余年的深耕发展，公司生产的管制玻璃瓶在同行业中均居领先优势，公司高度重视产品质量的管理，从原材料到生产过程中的自检、互检、巡检管理控制，配合后端的全检、批检、出厂检的管理，确保了产品质量的稳定和持续提升，为公司与客户的长期合作奠定了坚定的基础，充分满足制药企业对药包装材料的需求。感谢您的关注！
问题9、作为药用玻璃管制瓶细分行业的龙头企业之一，其在国内的主要竞争对手有哪些？
回复：在国内药用玻璃管制瓶细分行业中，公司的主要竞争对手包括肖特药包、山东力诺、格雷斯海姆、山东药玻等。感谢您的关注！
问题10、注意到投资活动产生的现金流量净额大幅提升，公司在哪些投资项目上获得了较高的投资回报?这些投资项目是否与公司主营业务有直接关联，对公司未来的发展战略有何重要意义?
回复：您好，公司投资主要是对暂时闲置资金进行银行理财投资，现金流量净额大幅提升主要是理财到期增加所致。感谢您的关注！
问题11、在技术创新和产品研发方面有哪些新的进展，以适应新能源市场的需求？
回复：您好，公司持续加强对药用玻璃管制瓶和药用瓶盖的研发投入，建立了较为完善的技术创新体系。在坚持自主创新的同时，公司充分利用自身技术优势和自产玻璃管、制瓶的生产一体化优势，公司技术团队利用积累三十余年的拉管窑炉和制瓶生产工艺经验，开展专项技术升级与攻关，解决中高端产药用玻璃包装产品的拉管和制瓶技术难题。同时大力引进国内外先进制瓶设备和技术，与国内外多家制瓶设备企业共同进行技术合作和研发，不断对原制瓶设备进行优化改良，使制瓶设备更符合生产工艺需求，带动行业制瓶技术的改造升级。感谢您的关注！
问题12、面对原材料价格波动和人力成本的上涨，公司如何维持和优化成本控制，以保持和提高利润率?这中间有哪些具体的策略或技术创新在起作用?
回复：您好，公司持续采取了相应措施降低内部生产成本和提高窑炉的运行水平，通过提高生产自动化水平，优化劳动组合，提升生产效率，同时，公司将加强与原材料供应商的战略合作，优化供应链布局，确保原材料的稳定供应和成本优势，从而进一步降低生产成本，以提升公司的盈利能力。感谢您的关注！
问题13、针对2024年前三个季度的业绩，投资者们很关心公司的未来增长点在哪里?是否有新的市场或产品线可以期待?
回复：您好，公司中硼硅玻璃产品及高端包材（预灌封注射器组合件、卡式瓶、免洗免灭注射剂瓶）等产能布局有助于巩固公司在管制瓶行业的领先地位，为公司带来更为丰富的中高端市场产品线，公司将加快市场推广步伐，积极拓展中高端药用玻璃包装产品市场，进一步拓展国内外份额，形成新的市场增长点。感谢您的关注！

	附件清单（如有）
	无

	日期
	2024年11月28日




