证券代码：688793                                     证券简称：倍轻松
深圳市倍轻松科技股份有限公司
投资者关系活动记录表
                                                     编号：2025-006
	投资者关系活动类别
	☑特定对象调研        □分析师会议
□媒体采访            □业绩说明会
□新闻发布会          □路演活动
□现场参观
□其他：电话会议 

	参与单位
名称
	鹏华基金、东方证券、开源证券

	时  间
	2025年3月25日、2025年3月26日

	地  点
	线下交流

	上市公司接待人员姓名
	董事会秘书、财务总监：邓玲玲

	投资者关系活动主要内容介绍
	[bookmark: OLE_LINK1][bookmark: OLE_LINK2]问1：公司产品属于适老化产品吗？ 
[bookmark: OLE_LINK3]答： 公司是智能便携按摩仪的高新技术企业，融合了古法中医理论与现代科技，产品涵盖头部、眼部、颈部、腰部、腿部等部位。公司部分产品能够满足老年人缓解身体疼痛、促进血液循环等需求，有助于改善睡眠质量，提升老年人生活质量。截至2024年底，公司共计13款产品已进入深圳市民政局公布的2024年智能居家适老化改造消费提升专项活动参与品牌产品清单。
问2：公司的海外营销策略与进度？
答：公司海外营销继续采取线上线下结合，直营加盟结合的立体化网络营销体系。
于海外线上维度，截至2024年年底，公司已构筑起涵盖亚马逊、虾皮、LAZADA、线上美国沃尔玛、TikTok等多个头部电商平台的完备运营体系，借由这些平台的全球化流量优势与多元化用户生态，成功将产品送达世界各地消费者手中。
于海外线下维度，公司通过直营与加盟双模式运营。直营方面，截至2024年底，公司已于新加坡樟宜机场开设海外首家机场体验店，构建了线上电商与线下体验店相结合的立体化品牌体验模式；加盟方面，聚焦东南亚地区，公司成功摸索出一套以泰国市场为范例、极具标杆意义的品牌店面经销模式。该模式精准契合当地消费文化、市场需求与商业环境，历经实践检验，具备极高的可复制性。当下，公司计划将这一模式向印度尼西亚、越南等周边国家逐步拓展延伸，力求在东南亚区域打造出一片规模化、连锁化的品牌店面集群，释放更大的市场潜能。
此外，公司精准锚定主要业务区域实施本地化运营策略。公司设立子公司依托当地资源优势，深度调研市场需求。一方面助力公司产品精准嵌入海外本土市场，另一方面为海外线下渠道的持续开拓与稳健发展提供全方位支持，全方位赋能公司的国际化进程。
随着全球消费者对倍轻松品牌逐步的高度认可以及产品的深度信赖，2024 年前三季度公司海外收入同比增长 28%，为公司迈向国际商业舞台铺就了坚实道路。

	附件清单（如有）
	无
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