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江山欧派投资者关系活动记录表（2025年3月）
       编号：2025-003
	投资者关系活动类别


	√特定对象调研  □分析师会议
□媒体采访      □业绩说明会
□新闻发布会    □路演活动
√现场参观交流  √其他：线下策略会、线上交流

	参与单位名称
	摩根基金、摩根士丹利基金、融通基金、西部利得基金、惠升基金、源峰基金、华富基金、云溪基金、亚太财产保险、明河投资、珺容投资、宁聚投资、敦和资产、财通资管、国君资管、平安资管、国华兴益保险资管、英大保险资管、长江证券、中邮证券、财信证券、华西证券、信达证券等机构和个人投资者。

	时间
	2025年3月

	地点、方式
	现场参观交流、线下策略会、线上交流

	上市公司接待人员姓名
	郑宏有、陈烨佳

	投资者关系活动主要内容介绍


	1、 公司基本情况介绍
江山欧派是一家集设计、研发、生产、销售、服务于一体的专业制门企业，位于中国木门之都─江山，公司以实木复合门、夹板模压门等门类产品为核心，推出门类、窗类、墙板类、柜类、地板、卫浴、五金等一体化健康家居产品。
根据公司发布的2024年年度业绩预告，2024年度，公司预计实现营业收入约300,000.00万元；公司预计实现归母净利润为8,000.00万元到12,000.00万元。
2、 投资者问答
1、 请问木门行业的集中度情况。
答：随着木门行业市场竞争的日益加剧，市场整合不可避免，缺乏核心竞争力的厂商将逐步退出木门市场，市场份额进一步向头部企业集中，优势将逐渐被放大，经过洗牌和分化，品牌集中度进一步提升。公司上市以来，市占率逐步提升，公司营业收入中的木门营收市占率从2017年上市当年的0.67%提升至2023年的2.42%，而根据公开披露数据显示，2023年，木门营收位列后九名的家具建材上市公司木门营收市占率合计不到3%。
2、 请问公司后续经销商数量是否有望进一步拓展。

答：后续公司会继续招商，布局销售网点，下沉销售渠道。

3、 请问公司是通过哪个渠道对接二手翻新业务的。
答：二手翻新业务主要通过代理商渠道和经销商渠道开展。

4、 请问公司产品主要出口的国家和地区。
答：目前主要出口沙特阿拉伯、罗马尼亚、阿联酋、东南亚、非洲、北美等国家和地区。
5、 请问公司海外业务主要通过什么方式开展。

答：外贸公司渠道的主要合作模式为公司将产品出售给外贸公司，再由外贸公司出口；出口渠道产品主要销往国外建材超市、房地产开发商等。

6、 请问公司在海外是否会推出个性化的产品。

答：公司根据不同的国家及地区特点，推出了木塑门、北美模压门、实木复合门、钢质门等，同时开发钢柚木门、美标防火门等新品。

7、 目前江山欧派是否有防盗门、安全门以及智能锁等安防类产品。
答：具有防盗、安全功能的门主要为公司的进户门产品，目前该产品系列丰富，主要有养眼安全入户门系列、铝质进户门系列、智能安全入户门系列等，同时配套销售智能锁具。

8、 请问公司最近新品推出情况。

答：公司联合中华老字号金星铜，铸铜为门、以铜为家，共同探索铜艺家居，推出“欧派传世铜门”系列产品；公司联合浙江农林大学竹研究院，开发出竹门、竹柜等产品，推动竹产业健康发展，做“以竹代塑”的践行者、中华竹文化的传播者；以连锁酒店同品方案，提供隔音门窗、防滑地板、防潮墙板等多品类产品，助力单体酒店升级破局。
9、 请问公司是否会通过展会进行产品推广。

答：公司携2025年度三大新品——欧派传世铜门、欧派竹门·办公整装、欧派门窗·酒店整装亮相2025年上海建博会，展现了材质创新与空间美学的深度融合，为行业与消费者呈现一场关于品质生活的革新盛宴。未来，公司将继续携手合作伙伴构建整装生态，不仅为消费者带来更具品质的家居体验，更以技术革新与环保实践推动行业向健康、可持续方向发展。
10、 公司的产品是否有应用于新型城镇化或者城中村改造项目。
答：公司产品可应用于安置房、城中村改造等项目，今年有部分项目对接中。



	关于本次活动是否涉及应当披露重大信息的说明
	本月活动不涉及应当披露的重大信息。

	活动过程中所使用的演示文稿、提供的文档等附件（如有）
	无


