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投资者关系活动记录表
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投资者关系活动
类别
	特定对象调研    □分析师会议
□媒体采访        □业绩说明会
□新闻发布会      □路演活动
□现场参观        □电话会议
□券商策略会      □其他

	参与单位名称
	
前海开源基金、兴业证券


	时间
	
2025年4月29日


	地点
	
公司会议室


	接待人员
	
董事会秘书兼财务总监 白雪
证券事务经理 李政阳


	投资者关系活动主要内容介绍
	
问题一：公司耗材化战略去年及一季度进展如何？
随着公司微创外科医疗器械产品的快速丰富，产品品类、质量、功能性能、临床适用性、成本价格等方面的竞争力不断提升，以及微创手术及耗材一次性化使用习惯的进一步普及，同时公司产品进口替代的效应进一步得到凸显，2024年及2025年一季度公司耗材化战略得到进一步加深，手术动力耗材实现稳步增长，能量手术设备耗材也有明显增长；2024年度公司手术动力装置领域耗材收入占比已超过80%。
具体来看，2025年一季度公司耳鼻喉科及骨科类耗材增速较快，耳鼻喉、脊柱、关节与创伤相关耗材产品收入同比增长均超过50%；乳房旋切针因受带量采购影响，销售数量仍保持快速增长，但销售金额下滑较多。
此外，公司2024年度能量手术设备超声骨刀耗材、等离子设备耗材、高频手术设备耗材均增长明显，其中公司等离子产品耗材实现了收入零的突破。

[bookmark: OLE_LINK5]问题二：公司如何看待本轮乳房旋切针带量采购中的机会，当前进展到了什么阶段？
带量采购既是挑战，也是机遇，公司对带量采购始终保持“拥抱”态度。
当前乳房旋切针的市场份额主要被麦默通、安珂等外资厂商、公司及少数国内厂商占据，带量采购实施后，成本敏感度增加，国产替代的份额有望得到进一步提升。
截至2025年4月底，全国已有7个省份开始正式实施乳房旋切针带量采购政策。对此，公司仍将保持积极的销售政策，希望通过继续与优质经销商合作，加大市场推广、学术会议、临床培训等投入，提升供货保障和服务支持能力，深化市场认可，夯实了品牌形象，希望抓住院端渠道拓展的新准入机会，中长期实现市场份额的进一步扩展。

问题三：公司能量手术设备及内窥镜系统推广情况？
公司依托于手术动力装置领域20余年的营销渠道网络和临床品牌优势，在能量手术设备及内窥镜系统等产品方面实施了以下推广措施：
1、公司进一步优化渠道布局，与优质渠道开展合作，持续加大内窥镜系统及能量手术设备的市场推广力度；
2、积极组织参与各类展会、学术会议、培训班、临床试用等活动，与临床合作推动超声骨刀在神经外科的普及使用；
3、推动等离子产品在耳鼻喉科的全面进院，推动手术动力装置、内窥镜系统在耳内镜手术中的临床适用性提升；
[bookmark: OLE_LINK10]4、推动手术动力装置、内窥镜系统、超声骨刀在脊柱UBE手术中的应用；
5、推动内窥镜系统和超声刀产品在普外科的试用体验。
截至目前，能量手术设备耗材端增长明显，内窥镜系统也已在安徽医科大学第一附属医院、昆明医科大学第一附属医院等多家医院装机使用。

问题四：公司今年分红是怎么考虑的？
近年来，公司主要通过聚焦主业、实控人增持、回购并注销股份、持续稳定的现金分红、加大分红比例等多种方式进行市值管理，以实际行动积极回报投资者，提振投资者信心。
在现金分红方面，公司坚持稳健、可持续的分红策略，兼顾现金分红的连续性和稳定性，根据公司的盈利情况、现金流状况以及未来发展规划等因素，制定合理的利润分配方案。2024年度，公司拟向全体股东每10股派发现金红利10.00元（含税），按当前公司总股本扣减公司回购专用证券账户中的股份计算合计拟派发现金红利45,190,060.00元（含税），占2024年度归属于上市公司股东净利润的45.82%。
在股份回购方面，2023年底至今公司累计支付4.97亿元实施了三次回购方案，其中649.83万股已完成注销。公司2024年度现金分红和股份回购金额总计4.95亿元，占2024年度归属于上市公司股东净利润的501.81%，比例已经相当高。
未来，公司将充分考虑所处行业特点、发展阶段、经营模式、盈利水平、偿债能力、资本需求等因素，兼顾业务持续健康发展与股东综合回报，更多关注长期价值。


	
附件清单（如有）
	
无





