证券代码：603950                                    证券简称：长源东谷
襄阳长源东谷实业股份有限公司
投资者调研沟通活动纪要（2025年3-4月）
                                                        
	活动类别
	■特定对象调研        ■分析师/投资者会议
□媒体采访            □业绩说明会
□新闻发布会          ■路演活动
■现场参观	□其他 （请文字说明其他活动内容）

	主要参与单位名称
	中信证券 北京鸿道投资 国投证券 财通基金 信达证券 国海证券 犁得尔投资 西部证券 华西证券 大成基金 冠达泰泽基金 南方基金 民生加银 华福研究院 皓普投资基金 湖南中仁资产 源乐晟基金 远东宏信 国泰君安 广发基金 易方达基金 银华基金 万家基金 富国基金 华安基金 永赢基金 财通证券资管等（以上排名不分先后）

	地点
	公司会议室、策略会会场等

	公司主要接待人员
	董事会秘书等

	主要交流问题
	1、公司2024年第四季度收入和利润超出前三季度的原因是什么？
公司新能源混动车型发动机缸体、缸盖项目自24年9月以来产能充分释放，销量快速提升，公司的传统商用车业务保持稳定，综合带来收的增加。此外，公司通过多种措施管控成本费用，盈利能力提升。
2、公司在商用车市场的战略是什么，2024年实施情况怎么样？
传统市场稳扎稳打，持续深耕。凭借多年来积累的深厚行业底蕴，公司在商用车领域精心耕耘，成功构建起广泛且稳固的客户网络。产品布局实现多元化发展，不仅有传统的柴油机产品，还积极拓展至天然气等清洁能源类别，以满足不同客户的需求和市场的多样化趋势。在面对商用车市场整体下滑的严峻挑战时，公司积极应变，成功拓展重庆康明斯、湖南道依兹、安徽汉马、浙江新柴等客户，尤其是重庆康明斯的业务拓展，将公司的传统业务由中重卡车市场进一步扩展到大型工程机械用、船用、发电用发动机零部件市场，拓展了公司的业务领域。公司通过优化生产线布局，引入先进的加工技术和自动化设备，生产效率和产品质量得到了全面提升。
此外，公司还加强了供应链管理，降低生产成本，提升了产品的市场竞争力。通过这一系列行之有效的举措，公司成功抵御了市场下行压力，有效保持了业绩稳定，产品市场份额也实现了稳步提升。
3、公司2024年在乘用车市场主要做了哪些工作？
2024年，在对市场需求进行深度调研与精准预判后，公司果断在老河口和襄阳积极布局，新建了多条全自动化的生产线。这些生产线引入了行业前沿的制造工艺与设备，从原材料的精准上线，到零部件的精细加工，再到最后的装配环节，均实现了高度自动化与智能化。依托新增产能，公司在混动缸体缸盖领域发力显著，展现出强大的市场竞争力与业务拓展潜力。
4、公司下一步新能源业务拓展计划和进度怎么样?公司的优势在哪里？
公司多年来一直从事发动机零部件的研发和制造，在行业内积累了良好的市场口碑，相较于乘用车使用的汽油发动机缸体和缸盖，公司的柴油发动机加工工艺要复杂的多，难度也更大，公司拓展汽油乘用车以及新能源混动乘用车的发动机缸体、缸盖具有技术上的优势；公司拥有大量的先进设备，可以快速向客户大批量供货，具有明显的生产规模的优势，便于客户的集中采购和供应商管理。公司在新能源市场上的新客户拓展顺利，公司2024年新能源混动乘用车缸体、缸盖产品已经实现盈利，未来仍将根据该客户的需求提升产能。同时，公司积极接触在国内市场和出口市场表现较好的新能源乘用车客户，争取尽快建立合作关系。
5、近年来公司的主要产品的市场占有率逐步提升，公司在康明斯体系以及国内有哪些其他竞争对手？
[bookmark: _GoBack]目前公司是康明斯体系在中国生产规模最大的发动机缸体、缸盖供应商。相关系列的产品对于客户都是独家供货。公司在国内属于生产规模较大的缸体、缸盖制造商，规模生产效应较为明显，便于客户批量供货和管理，竞争对手较少。

	附件清单（如有）
	否

	风险提示
	以上如涉及对行业发展趋势、公司战略规划、未来经营情况等内容的预测，不能视做公司或管理层对相关事项的承诺和保证，实际情况以公司在法定信息披露渠道发布的公告为准。敬请广大投资者注意投资风险！



