证券代码：688376                                    证券简称：美埃科技
美埃（中国）环境科技股份有限公司
投资者关系活动记录表
                                                编号：2025-001
	投资者关系活动类别
	√特定对象调研
□媒体采访
□新闻发布会
□现场参观
	□分析师会议
√业绩说明会
√路演活动
√其他（电话会议）

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	时间
	2025年1-4月调研活动、2024年度暨2025年第一季度业绩暨现金分红说明会

	参与单位名称及人员姓名
	广发证券：陈龙                    华福证券：葛立凯、尚硕
JK Capital：邱雨菲                  宝盈基金：游凡
财通基金：徐婧华                  成泉资本：张梦圆
大道兴业：黄华艳                  东吴证券：袁理、任逸轩
复利投资：张稷                    格林基金：梁亚辉
耕霁资产：张俊龙                  光大理财：朱述政
广发证券：荣凌琪                  国海证券：余春生、张钰莹、杜先康
国金证券：张君昊                  国联安基金：储乐延、李阳东、韦明亮
国融基金：陈晓晨                  国泰海通：杨寅琛
国泰基金：谢泓材                  国投证券：马良、朱昕怡、周赵羽彤
华安基金：李元晨                  华福证券：葛立凯、尚硕
华泰证券：樊星辰、陈钰、方晏荷    华西证券：黄瑞连
华夏基金：胡一立、朱熠            华鑫证券：高永豪、张璐
华源证券：蔡思                    汇丰晋信：韦钰
汇添富基金：陈淳                  建信基金：徐文琪
宽远资产：刘佳奇                  昆仑健康保险：周志鹏
雷钧私募：李武跃                  南华基金：周燕
宁泉资产：高熙尧                  盘京投资：常义乐
钦沐资产：陈嘉元、柳士威          山西证券：姚健
尚诚资管：黄向前                  盛钧私募：童胜
拾贝投资：季语                    太平基金：王达婷
太平养老：张凯                    信达澳亚：李泽宙
信达证券：王锐                    信银理财：忻子焕
兴证证券：杨亦                    易方达：刘健维
于翼资产：朱鹤                    源乘私募：徐米
长江证券：任楠                    招商证券：董瑞斌
浙商证券：汪磊                    中泰证券：闫瑀
中信建投：吕娟                    中银国际：茅珈恺

	上市公司接待人员姓名
	董事长：蒋立
总经理：Yap Wee Keong（叶伟强）
董事、首席财务官兼董事会秘书：Chin Kim Fa（陈矜桦）
独立董事：王昊
证券事务代表：吴闻

	投资者关系活动主要内容介绍
	1.请问公司本期盈利水平如何?
答：2024年，公司根据董事会的战略部署，在核心管理层的带领下，秉承着推动空气净化产业发展，提升全球空气品质的企业使命，公司在半导体尖端制程，生物洁净室与生物安全防护，商用人居和大气排放治理等四大领域持续探索创新。报告期内，公司积极应对国内外市场和行业的挑战，持续技术创新，开拓市场，2024年全年实现营业收入17.23亿元，同比增长14.45%，实现归属上市公司股东净利1.92亿元，同比增长10.83%，归属于上市公司股东的扣除非经常性损益的净利润1.78亿元，同比增长17.48%。主要是因为报告期内，公司高效管理，持续降本增效，综合导致本年利润水平较上年同期有所提升。
2025年第一季度实现营业收入3.17亿元，同比增长16.02%，实现归属上市公司股东净利4,192万元，同比增长18.45%。
公司在2024年的经营战略主要体现在以下五个方面：
1）落实战略布局，以半导体为核心，积极开拓不同下游领域市场
2）加大研发投入，系统培养人才
3）海外布局，全球视野，积极拓展海外市场
4）重视存量客户的增量需求，提高替换收入占比
5）内生增长和外延收购并行，加速上下游产业链整合
报告期内，新增授权发明专利11项，实用新型专利17项，外观设计专利2项，软件著作权1项，其他知识产权25项。公司主要产品均达到国内外空气洁净相关质量标准要求，并通过了3C、UL、FM、AHAM、CE等一系列国内外认证，公司测试中心获得了CNAS认证，可对风机过滤单元、过滤器产品等设备的关键性能参数进行检测并签发检测或认证报告，公司同时也获得了国家制造业单项冠军、国家级专精特新小巨人、国家级博士后科研工作站、江苏省省级企业技术中心等证书及称号。

2.尊敬的领导，下午好！作为中小投资者，有以下问题：1）公司可视化年报显示，去年营收利润较同期均有所增长，不过资产负债率持续攀升，经营和投资性现金流均告负，能否分析一下原因？2）年报显示中国以外的业务占比接近二成，请简要介绍一下关税和贸易战对本行业、公司的影响及目前的应对举措。3）公司在市值管理和舆情管理有没有推出相关的制度？今年会开展哪些相关工作？
答：1）2024年经营活动现金流出主要是因为年底接单备货增加了采购的付款，投资活动现金流出主要是2024年增加了固定资产的采购及厂房扩建所致；
2）公司2024年海外收入占比15%-20%，目前公司在海外有产能布局，因此关税和贸易战对公司的影响有限。未来公司会加大海外产能的布局，进一步开展海外业务的扩展。同时，公司将加快“国产替代”的部署，进一步提高国内的市占份额；
3）公司已经制定《舆情管理制度》，以为进一步提高公司应对各类舆情的能力，建立快速反应和应急处置机制，及时妥善处理各类舆情对公司股价、公司商业信誉及正常生产经营活动造成的影响。公司一直高度重视市值管理工作，通过提升核心竞争力、优化经营业绩、强化信息披露等方式，致力于实现公司价值与股东利益的长期增长。后续，公司将结合战略发展规划和市场环境，研究制定科学合理的市值管理方案，并适时向投资者披露相关进展。2025 年，公司将结合实际稳妥有序的做好新《公司法》及《上市公司章程指引》《上市公司股东会规则》《上市公司信息披露管理办法》等配套制度规则的贯彻落实，进一步完善以《公司章程》为基础、议事规则为主体、配套制度为支撑的治理制度体系，持续构建与优化内部控制框架，推动公司治理能力和规范运作水平不断提升。

3.请问公司之后的盈利有什么增长点？
答：首先，公司将加快海外市场的部署和拓展，实现海外市场的业务收入快速增长；其次，公司过滤器产品具有“耗材属性”，公司会持续加强对存量市场客户的进一步深耕和业务拓展，在目前的关税战和贸易战的背景下，公司将加快“国产替代”的部署，进一步提高国内的市占份额；为了响应国家3060双碳政策和清洁能源政策，公司的产品在光伏，锂电池等国内外新能源洁净室业务领域都具有竞争力并且已有订单落地。同时，公司在生物医药、工业废气排放治理等领域都将保持业务稳定增长。

4.请问在目前关税情况下，对公司国产替代有多大帮助？
答：尊敬的投资者，您好。公司2024年海外收入占比15%-20%，目前公司在海外有产能布局，因此关税和贸易战对公司的影响有限。未来公司会加大海外产能的布局，进一步开展海外业务的扩展。同时，公司将加快“国产替代”的部署，进一步提高国内的市占份额。

5.公司收购的捷芯隆的主要业务是什么？
答：捷芯隆是行业内较知名的洁净室墙壁和天花板系统供应商，按照客户的需要，提供综合洁净室产品及服务，主要包括开发、生产及安装洁净室墙壁和天花板系统。捷芯隆的产品可以应用于包括符合美国联邦标准209E（为洁净室行业所广泛采纳的标准）最严格级别的洁净室在内的不同洁净级别标准的洁净室。截至目前，目标公司拥有洁净室墙壁和天花板系统自主品牌“Channel Systems/捷能”，并积累了优质的客户群体，为包括半导体、电子及医疗等不同行业提供洁净室产品及服务。

6.收购完成后是否能够提高公司的竞争力？
答：（1）增强公司在洁净室领域的全方位方案解决能力
本次交易完成后，公司将具备独立向客户提供包括风机过滤单元配套、整机设备、洁净室墙壁和天花板系统在内的洁净室全方位解决方案的技术实力和集成能力，进一步拓展公司在洁净室解决方案这一领域的市场边界，实现产品线的延伸及增强，并互相延展和融入彼此的客户群体。
（2）符合公司补链强链的需求
近年来，国家先后出台鼓励上市公司通过并购等手段增强企业竞争力的政策。公司积极响应政策号召，自上市后持续拓展产品线及客户端应用场景，通过收购、合作、自主研发等多种手段进行产业链布局，增强自身补链强链的能力，于2022年12月完成对加拿大公司Circul-Aire Inc.收购，从而加强了在上游滤料环节的研发及生产能力，也进一步拓展了在北美和欧盟地区的销售渠道。本次交易完成后，能够完善公司在产业链上下游的综合布局，将提升公司在洁净室基础材料这一领域的综合实力。
（3）符合公司经营战略
公司目前在国内半导体洁净室设备和耗材领域已经取得一定规模并形成竞争力，需要更多在全球进行布局。近年来，公司加速布局马来西亚、新加坡、泰国等东南亚国家，欧洲、南亚和中东地区的销售业务也在持续增长，已经通过了多个国际著名厂商的合格供应商认证，进入其核心国际客户供应链并与多家半导体芯片厂商、新能源厂商、光伏厂商、空调厂商、锂电厂商等已开展商业实质业务。截至目前，目标公司约有30%-50%的业务收入来自于马来西亚、菲律宾、新加坡等中国以外国家和地区。通过业务整合，本次交易将有利于拓展公司业务尤其是海外业务的发展。
（4）提升公司的科技创新能力
捷芯隆的产品拥有多个国际认证，是在全球市场上屈指可数拥有FM产品认证的洁净室墙壁和天花板系统工厂。同时目标公司系为数不多可生产并满足悬挂双层天车（AMHS）天花板系统的生产厂商，该产品已在国内多个高端制成厂房内使用。本次交易完成后，公司将具备提供包含洁净室墙壁和天花板系统及风机过滤单元在内的全方位技术方案的能力，且在此基础上可根据客户的需求有针对性地研发新的技术和产品或对现有的技术进行迭代更新，拓展研发领域，形成新的产品和服务。

7.请问公司存货大幅度增长，是什么原因？
尊敬的投资者，您好。存货大幅增加主要是因为发货商品增加所致，未来预计可以转换成报表的收入。


	
	

	
	

	
	

	
	

	附件清单（如有）
	无



