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	时间
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	参会方式
	线下会议

	上市公司接待人员姓名
	阳光诺和董事长 利虔先生
阳光诺和总经理 刘宇晶先生
董事、副总经理 罗桓先生
副总经理 李元波先生
诺和恒光总经理 吴越先生
朗研集团总裁 康彦龙先生
董事、财务总监 张执交先生
董事会秘书 魏丽萍女士
投资者关系总监 郭心驰女士

	投资者关系活动主要内容介绍
	一、2025年投资者开放日活动情况
公司是一家专注于药物创新研发综合型企业，阳光诺和通过长期创新探索，构建了“研发服务+管线培育+新质产业链”的一体化业务生态。在研发服务领域，公司打造了全面且专业的研发平台。从药物发现阶段的靶点研究，到药学研究中的各类剂型开发，再到临床研究的各个环节，都具备成熟的技术和丰富的经验。例如，在多肽药物研发方面，iCVETide多肽创新分子发现平台与BiMTtide多肽偶联药物开发平台相互配合，能够实现从分子筛选到药物设计的高效创新。在改良药研发中，针对不同剂型和疾病领域，开发出多种先进技术，如复杂缓释注射剂技术平台、口服缓控释制剂技术平台等，有效提升药物性能。
管线培育方面，公司布局了丰富的产品线，涵盖创新药、改良药和特殊剂型仿制药。创新药如STC007、STC008等项目，分别针对术后镇痛、癌症恶病质等重大疾病领域，展现出良好的临床潜力；改良药项目如NHKC-1、BTP0611等，致力于优化现有药物的疗效和安全性，满足临床未被充分满足的需求；特殊剂型仿制药则聚焦于凝胶贴膏剂、热熔贴膏剂等领域，提升药品的质量和患者的用药体验。
新质产业链方面，公司拟收购的朗研生命整合了原料药和制剂的生产能力，在多地拥有生产基地，具备多种剂型的生产能力，实现了从原料到制剂的全产业链覆盖，确保产品的质量和供应稳定性。
阳光诺和未来将继续坚持“自主创新+技术转化”的双轮驱动战略。在创新药研发上，加大投入，借助AI技术和先进的研发平台，加速新靶点的发现和药物分子的设计优化；在改良药和特殊剂型仿制药领域，持续提升产品质量和性能，满足临床多样化需求。
二、问答环节
1. 请问阳光诺和收购朗研的业务协同性体现在哪里？ 
阳光诺和收购朗研具备高度的业务协同性，一方面，公司能够实现自主研发产品的孵化和实施，充分发挥阳光诺和的研发优势和朗研生命的生产销售优势，促进阳光诺和研发品种落地以及朗研生命产能释放，形成公司新的盈利增长点。另一方面，公司将拓展其医药工业板块的业务范围，以实现“CRO+医药工业”的战略布局。未来，医药工业板块预期将贡献稳定的收入流，进一步增强上市公司的盈利能力和风险抵御能力。此外，它还将为新品种的研发提供充裕的资金支持，从而推动上市公司的持续发展。
2. 公司收购朗研对助力创新研发有何意义？
公司对朗研的收购将显著加速阳光诺和向创新药物领域的转型进程。这一转型并非是零星的、随机的项目尝试，而是以多肽药物研发为核心，进行系统化、持续性的拓展。这预示着阳光诺和每年有望推出多个基于该平台的新产品或新项目。为了达成这一目标，前期将需要巨额的研发投入。收购朗研一旦成功，将为阳光诺和带来稳定的经营性现金流和利润，减轻收入的波动性。度过初期的适应期后，随着阳光诺和产品线的逐步完善，无论是通过内部孵化还是通过授权合作等多元化方式，都将实现现金流的良性循环。这将使公司能够投入更多资金于早期研发，为打造世界级药物奠定坚实的基础。
3. 如何理解公司致力于构建的“创新研发综合体” 模式？ 
公司正在打造的“创新研发综合体”不仅包括了药物发现、药学研究、临床研究等传统研发服务，还扩展到了管线培育和新质产业链，构建了一个从实验室到市场的完整生态闭环。在当前医药行业创新药出海项目数量与金额快速增长的背景下，通过这种模式，阳光诺和不仅能够为医药企业提供一站式解决方案，还能加速创新药的产业化进程，提升药品的市场竞争力。此外，阳光诺和的业务生态也有助于优化资源配置，提高研发效率，降低研发成本，为医药创新提供了可持续发展的范例。
阳光诺和的创新研发综合体模式实现了从药物发现到产业化的全链条覆盖，当前在研产品涵盖自免、疼痛管理、心内、中枢神经、肿瘤、代谢、呼吸等众多领域，综合展现出强大的研发实力与市场潜力。这种模式在为公司发展奠定坚实基础的同时，也有望为整个医药行业的创新升级提供有力支撑，从而进一步助力推动中国医药研发向更高水平迈进。
4. 介绍一下公司与华为的合作情况？
公司前期已建立了基于计算机辅助药物分子设计（CADD）技术的iCVETideTM多肽新药发现平台，专注深入挖掘多肽及类肽创新药，掌握了多肽偶联药物（PDC）的靶向多肽序列、连接子类别以及连接位点等关键技术，实现较高难度的多肽类分子与靶蛋白模拟对接和虚拟筛选的大规模化合物库，并开展多肽分子与靶蛋白的精确动力学模拟，成功推进了数条创新药管线进入临床研究。
公司通过此次战略合作，进一步整合iCVETideTM在分子发现与优化方面的能力，将AIDD与CADD药物发现及开发技术深度融合，加速公司的数字化转型进程，实现公司智能化研发体系的全面升级。双方将以华为盘古大模型为坚实的技术基石，携手探索大模型技术在多肽创新药研发领域的全新应用高度，并致力于构建多肽领域的大模型生态体系。本次合作将为公司未来业务发展注入强大动力，使公司具备全方位服务于医药行业创新药研发的能力，形成具有竞争力的新质生产力，与公司整体发展战略规划契合。
5. 近几年看到公司在创新转型、业务拓展方面做了很多工作，比如多肽创新药已经有不错的成果，比如本次公告拟收购朗研生命，可以请公司从整体布局的角度总结一下公司目前的战略规划以及未来展望吗？ 
通过分析目前国内医药行业所处发展阶段，我们认为 “创新”能够创造更大的发展空间。无论在 CRO 服务方 面，还是在自主研发方面，公司近几年都在做创新转型和努力，目前来看已经有所成效。
首先在 CRO 服务方面，公司专注于临床前及临床一体化研发服务，在复杂制剂等高端仿制药和改良型新药领域具备技术优势，同时在临床及生物分析板块，创新药临床服务的占比逐年提升，涵盖的分子领域也从传统小分子向新兴领域拓展，例如小分子靶向抑制剂、多肽类、ADC、PDC 等。其次在自主研发方面，公司自主立项了400多项产品储备，在创新药研发方面在研产品主要应用在镇痛、肾病与透析、肿瘤辅助、心脑血管、抗菌用药等适应症领域，并有多个创新药在研项目在国内无相同产品上市，竞争格局良好，极具市场价值。后续随着这些药品上市，将为公司拓展更多临床应用场景提供可能性。例如在多肽领域，公司目前已有3个适应症管线进入临床，其中“STC007 注射液”目前具有手术镇痛和尿毒症瘙痒两个适应症都已进入二期临床试验阶段，“STC008 注射液”也已进入一期临床试验阶段，其主要适应症为治疗晚期实体瘤相关的肿瘤恶液质，其他管线在临床前研究不同阶段，进展顺利。
此次拟收购朗研也是出于加强公司“研发服务+管线培育+新质产业链”三位一体的创新研发综合体建设，助力加速阳光诺和向创新药领域转型和创新产品生产落地。
6. 公司在药物研发服务领域深耕多年，立足当下，一方面行业经历了一些变化，另一方面公司也提出要创新转型以及做有自主知识产权的产品，那么未来怎么去融合传统药物研发服务业务与创新战略，对CRO业务定位会发生什么变化？
受集采政策及市场竞争加剧等因素影响，国内生物医药行业整体研发需求出现了 一定波动。然而，公司凭借“临床前+临床”一体化服务模式，依托丰富的项目经验及完善的质量管理体系，为客户提供全方位、一站式解决方案，有效满足客户多样化需求。凭借该模式，公司成功赢得客户高度认可，推动市场订单稳定增长。
同时，我们关注到国内药企客户的开发服务需求也在发生变化：我们会基于客户的特点做客户画像的分析，随着集采和行业变化的影响，各类客户也会根据本身的营收和利润情况，由单纯的仿制药布局转型到布局更多2类、3类产品甚至1类创新药上，2 类、3 类产品相对来说成药性更高、整个临床的投入也相对可控、周期比创新药来说相对短一些，客户在研发投入上更加积极。另一方面，公司积极主动开展与各类型药企的合作，共同进行产品研发。
因此，未来公司在推进自主研发产品的同时，仍将继续深耕传统药物研发领域，但在服务和合作的选择上，将更加积极地探索多元化的发展模式，在品种和领域的选择上，也将更加侧重于新兴的、创新的方向。所以公司的CRO业务和创新战略是不矛盾的，而是相辅相成的。
7. 在多肽创新药方面，STC007目前的研发进度如何？STC008的研发进度如何？
在多肽创新药领域，公司自主研发的 STC007 项目以 kappa 阿片受体（KOR）为靶点，主要用于治疗术后疼痛及成人慢性肾脏疾病相关的中至重度瘙痒。该项目针对术后疼痛以及成人慢性肾脏疾病引起的中度至重度瘙痒的2期临床试验正在开展；此外，公司自主研发的STC008项目为生长激素促分泌素受体（GHSR）激动剂，通过激活GHSR受体介导胃肠动力，实现增加体重的效果，主要用于治疗晚期实体瘤患者的肿瘤恶液质，该项目处于1期临床试验阶段。
8. AI 技术创新对公司多肽药物研发的助益主要会体现在什么方面？
公司建立了 iCVETide多肽新药发现技术平台，专注深入挖掘类肽创新药，掌握多肽偶联 PDC 药物的靶向多肽 序列、连接子类别以及连接位点等关键技术，实现较高难度的多肽类分子与靶蛋白模拟对接的计算机辅助药物分子设计 CADD 与大规模化合物库的计算机虚拟筛选，并开展多肽分子与靶蛋白的精确动力学模拟和分子对接实验。
在推进创新药物研发进程中，公司积极寻求技术突破，与华为云达成深度战略合作，联合打造基于盘古大模型的 AI 多肽分子发现平台,这一举措标志着公司智能化研发体系迎来全面革新。通过深度融合人工智能辅助药物发现（AIDD）技术，充分发挥 iCVETideTM在分子发现及优化领域的核心优势，搭建起涵盖亲和力模型、条件生成模型、力场模型等在内的智能模型体系，该体系依托庞大的多肽类肽数据库，能够显著增强分子发现与优化效能，为多肽药物设计筑牢精准理论根基，有效推动创新药物研发进程，加快多肽创新药物的研发应用步伐。
具体而言，公司通过整合内部丰富的管线数据资源与外部公开科研数据，搭建起大规模药物管线数据库。同时，携手专业 AI 技术企业，运用深度学习算法开发 AI 药物研发平台。该平台具备强大的全流程药物研发支持能力：在靶点筛选环节，可深度剖析海量生物数据，精准定位潜在药物靶点结合位点；在分子设计阶段，能够快速生成并优化药物分子结构；分子筛选过程中，借助多种 AI 模型预测分子成药性关键指标，以虚拟筛选方式大幅缩短先导分子发现周期；在临床试验模拟方面，利用大数据技术模拟不同人群的药物反应，从而实现研发周期的显著缩短与研发成本的有效降低。
9. 本次拟收购朗研生命是基于什么样的战略布局和考虑，若收购完成后，朗研生命在公司整体中的定位如何？
本次拟收购朗研生命是完全基于公司整体战略布局需要的考虑。一方面，公司能够实现自主研发产品的孵化和实施，充分发挥阳光诺和的研发优势和朗研生命的生产销售优势，促进阳光诺和研发品种落地以及朗研生命高端产能释放，形成公司新的盈利增长点。另一方面，公司将增加医药工业板块业务，未来，医药工业板块将成为公司主营业务的重要组成部分，进一步提高上市公司盈利能力及抗风险能力，促进上市公司的可持续发展。
若朗研生命加入阳光诺和后，将融入阳光诺和的创新范式，作为促进整体自主研发产品加快落地的助力。阳光诺和将作为“创新研发综合体”来整合创新资源(创新发现、CMC、检测、临床等)，朗研生命作为生产以及价值兑现平台可以与这一综合体形成完整的产业链。

	附件清单（如有）
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