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中船（邯郸）派瑞特种气体股份有限公司
投资者关系活动记录表
编号：2025-003
	投资者关系
活动类别
	特定对象调研   □分析师会议
□媒体采访       □业绩说明会
□新闻发布会     □路演活动
□现场参观     □电话会议
□其他 

	参与单位名称：
	中金公司、中信证券、长江证券、中泰证券、财达证券、天风证券、南方工业资产管理有限责任公司、大朴资产、诚旸投资、瀑布资管、前海开源、河北钰璋投资

	时间
	2025年5月14日14时30分

	地点
	河北省邯郸市肥乡区化工工业聚集区纬五路1号

	上市公司接待人员
	董事、总经理          孟祥军
副总经理              李本东
副总经理、董事会秘书  许  晖
财务总监              李  军

	投资者关系活动
主要内容
	一、总经理介绍公司基本情况
二、提问及回复
1.在电子特气市场开拓过程中，产品价格是否是与客户达成交易的优先级因素？公司电子大宗气体今后的业务规划和考量。国内电子特气毛利率有所下滑的情况下，公司对开拓境外市场的具体规划和措施。公司目前是否有再次实施员工股权激励的计划？
答：在商品交易过程中，价格一直是交易的重要考虑因素，但不是唯一因素。具体到集成电路用电子特种气体行业，客户在选择供应商时，考虑的因素主要包括：稳定的产品质量、持续的产品供应能力、具有竞争力的产品价格、及时响应客户需求的能力和产品的绿色等；在产品质量和供应能力一致的前提下，价格也是客户考虑的重要因素之一。
公司全资子公司淮安派瑞气体有限公司是国内首家进入12寸半导体厂现场大宗制气企业，公司具备电子大宗制气业务技术储备及成熟的项目运营经验。现在公司已成立电子大宗气体事业部。在国内电子大宗气体市场竞争日益激烈的当下，公司业务将采取错位竞争，同时更侧重于行业资源的整合。后续公司将根据市场需求和投资收益情况，积极参与市场竞争。
目前，全球范围内集成电路先进制程产能仍较多的集中于境外，电子特种气体行业境外市场空间广阔。2024年，公司境外收入占比近25%，我们认为境外市场仍然是今后公司重点发展方向。为及时响应客户需求，公司已在日本、韩国设立服务中心。同时，公司积极拓展境外市场交易模式，今年，公司与境外客户签订某种电子气体生产装置销售合同，交易模式由原来的销售气体产品向销售气体生产装置并按年度与客户共享产线收益的模式转变。未来，公司将充分发挥技术优势，以更多样的经营方式持续开拓境外市场。
公司于2020年开展了首批次的员工股权激励，激励人数超90人，有效保证了公司核心骨干的稳定性、激发创新动能。2025年，公司将进一步完善绩效考核体系，在经理层、中层干部契约化考核的基础上，进一步推动激励政策，将市场化的考核指标同企业的长期发展目标相结合，充分调动员工的积极性和创造力。
2.根据公司年报显示，2024年营收增长近20%、利润却在下降，原因之一为产品销售价格下滑。请介绍下三氟化氮产品今年的价格走势以及价格止跌企稳的大概时间点？
答：公司认为当前阶段三氟化氮产品整体面临一定的竞争压力，销售价格仍有下行的可能，但降幅将持续收窄。目前，三氟化氮产品售价已处于相对低点，预计在今年下半年或明年将逐渐企稳。
公司将持续优化改进生产工艺、充分发挥属地资源要素优势，进一步提质增效。今年呼和浩特子公司的生产产能将持续释放，规模效应优势进一步显现，在销售价格保持相对稳定的前提下，预计 2025 年毛利率水平将有所提升。
3.请介绍下公司内蒙古生产基地进展情况；当地电价对公司成本端的影响。
 答：2024年2月，中船派瑞特种气体（呼和浩特）有限公司注册成立，并投资建设中船派瑞特种气体（呼和浩特）有限公司高纯电子气体项目（一期），通过本项目建设，新增年产7,500吨三氟化氮、10,000吨超纯氨气、75,000吨液氮的生产能力。2025年1月，该项目具备了投料试生产条件，今年将视市场需求情况，逐步释放项目产能。与邯郸生产基地相比，呼和浩特子公司在土地、电力等资源要素方面具备一定优势，随着呼和浩特子公司产能逐步释放，将会对公司生产成本产生积极影响。
4.公司目前电子特气销售收入占比较高，请问下今年或未来短期内能为公司收入和利润产生较大影响的产品有哪些？
 答：自2017年以来，公司电子特种气体从2种增加到约70种，含氟化学品从4种增加到10种，还拓展了高纯金属系列产品，大宗气、前驱体产品及业务也在积极推进。截至目前，公司现有成熟产品90余种，产品品类逐步丰富。从销售收入占比来看，公司主要产品收入占比从最早的超95%，已逐步降至90%以下，收入结构进一步优化。
2024年，公司三氟甲磺酸系列产品销售收入突破2亿元，同比增长106.3%。公司现建有三氟甲磺酸最大产能660吨/年，双（三氟甲磺酰）亚胺锂产能600吨/年，随着下游医药、新能源、储能等市场应用不断发展，预计今年仍将保持强劲增长势头。
5.请问公司的成长路径是以产品为主导还是以客户为主导？
答：我们坚持画好“技术同心圆”和“产业同心圆”，在不断科研攻关、技术积累、做强做优自身的同时，为客户提供更多优质的产品和服务，坚持稳中有进、久久为功，与客户相互成就，促进行业良性发展。
6. 公司之前自愿披露了两份较大金额的销售合同，请介绍下销售合同具体情况及执行周期。
答：今年4月份，公司收到境内某知名集成电路客户A的产品的采购合同两份，合同金额分别为119,040,600.00元（不含税）和148,216,408.00元（不含税），合同涉及的产品及其他信息，请详见公司相关公告。
按照集成电路行业交易习惯，客户在下达采购订单后，会按照实际需要，分批交付。具体客户不同，交付频次也不同。根据以往的交易情况看，上述两份合同中的不同产品执行期间有的为半年或一年，个别也有可能会超过一年，具体以客户实际需求为准。

	附件清单
	无



