
 

证券代码：605365                                    证券简称：立达信 

立达信物联科技股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

投资者关系活动类别 

特定对象调研    分析师会议 

媒体采访        业绩说明会 

新闻发布会      路演活动 

现场参观        其他 

形式 现场       线上       现场结合通讯 

参与单位名称 

及人员姓名 

中国银河证券（何伟）、海富通基金（赵晨凯）、宝盈基金（何相事）、

中银理财（郭艳超）、鸿运私募基金管理（海南）有限公司（舒殷）、

IGWT Investment（廖克銘）深圳市中兴威投资管理有限公司（卢晓冬） 

上海天猊投资（曹国军）、杭州长谋投资管理有限公司（李谦）、香港

沪光国际投资管理公司（吴滨）、华杉投资（田星星） 

时间 2025 年 5 月 20 日 15:00-16:00 

地点 线上会议 

上市公司接待人员 副总经理/财务总监/董事会秘书 夏成亮 

投资者关系活动主要

内容介绍 

调研交流的主要问题及公司回复内容概要 

问题1：公司 2024 年海外销售规模、区域占比结构是怎么样的？ 

答：公司产品售达全球 50 余个国家和地区，北美、欧洲、日本以

及东南亚、中国市场都是较为重要的收入来源。2024 年度，公司实现

境外收入 60.73 亿元。按区域拆分，北美地区约占 50%，欧洲地区略

超 20%，亚洲地区（含中国）近 25%。 

问题2：公司的产能布局是怎样的？ 

答：公司目前有福建漳州长泰和泰国北柳府两大制造基地。2024

年公司产能分布仍以中国工厂为主，占比超 8 成。与此同时，泰国基

地的产能规模有序扩充。2024 年泰国工厂出货额突破 10 亿元人民币，



 

较上年同期增长近 40%，占比超 15%。生产的产品品类也逐步增加，

涵括照明、IoT、家电三大品类，有效保障了海外订单的交付。根据公

司的战略规划，泰国基地当前正在加速扩充产能，以满足海外订单交

付需求。 

问题3：4 月 10 日“对等关税”政策之后，美国的订单是如何处

理的？ 

答：4 月份美国“对等关税”对中国的税率持续大幅提高，不断

变化，多数美国客户对政策的变化持观望态度，暂停了一部分订单在

中国生产，并且期望公司尽快将订单转移至泰国生产。公司也同步快

速做出加速转产泰国的决策：以满足美国市场需求为目标，利用已有

的泰国制造基地，加速扩充产能。 

经过一个月的努力，当前已经有一部分生产线完成安装调试；预

计到 6 月份完成泰国基地第一阶段扩产计划。 

问题4：近日中美日内瓦经贸会谈联合声明发布以来，美国的订

单有一些什么变化？ 

答：根据 5 月 12 日发布的中美日内瓦经贸会谈联合声明，双方

达成关税共识，对国际市场和后续订单情况将带来积极正面的影响。

客户希望原先暂停的订单在 90 天的缓冲期内加速从中国出货，当前

正在加紧供应中。公司将密切关注政策、环境的变化情况，及时调整

应对策略。同时，泰国基地仍是公司重要的战略部署，将根据公司的

规划有序安排建设进度。 

问题5：海外工厂目前的生产成本和中国比如何？未来什么时候

能够完全满足美国市场需求？ 

答：泰国基地还在产能爬坡期，综合比较，当前泰国基地的生产

成本会更高一些，主要受当地采购的物料、生产人员效率、物流费用

以及厂房租金等生产要素成本等因素的影响。后续，公司将通过加速

海外供应链建设、提升智能制造水平、精细化管理等措施，提升泰国

基地的生产效率和经营效益。 

“对等关税”出台后，公司已快速做出加速转产泰国的决策，以



 

满足美国市场需求为目标，利用已有的泰国制造基地，加速扩充产能，

预计到 6 月份完成泰国基地第一阶段扩产计划。今年内预计就可实现

泰国基地产能满足美国市场订单需求的目标。 

问题6：当前贸易形势下是否会导致美国以外的市场，比如欧洲

市场的订单价格竞争激烈？ 

答：当前全球贸易形势已发生剧烈变化，为了防范来自单一市场

的政策风险，对非美国市场加快布局是行业的共识，竞争是不可避免

的，包括价格竞争。外部环境对大家都是一样的，竞争到最后比拼的

都是“硬能力”。我们相信任何环境下都是挑战与机遇并存，一方面，

在当前的关税环境下，无法在海外实现规模化生产的厂商，可能会让

渡出一部分市场机会；另一方面，日益加剧的竞争也倒逼企业要进行

全方位的业务升级、管理升级，提升综合能力。最终，实力强的企业

将取得竞争优势。 

问题7：公司以美元结算为主，在汇率风险对冲方面做了哪些准

备？ 

答：公司海外业务主要以美元等外币结算，公司以远期结汇和即

期结汇相结合的方式管控汇率波动带来的风险。当前阶段采取即期结

汇较多，同时开展套期保值业务，平滑汇率波动带来的风险。 

公司将持续加强对汇率的研究分析，密切关注国际市场环境的变

化，适时调整交易策略，降低汇率波动带来的影响。 

问题8：是否有新的业务规划，比如是否会涉及车灯业务？ 

答：公司的战略规划没有重大变化，当前不会开展车灯业务。公

司仍将专注于照明和物联网两大板块，持续深耕。现阶段公司的主要

策略是以稳为主，着重提升经营质量。 

问题9：公司的自有品牌是否受到对等关税政策的影响？ 

答：公司的海外品牌以跨境电商为主要方式，鉴于对市场变化情

况的预判，在 2024 年底已有备货举措，部分产品在终端进行了适当

的价格调涨，对冲关税的影响。短期内跨境电商业务所受到的冲击较

小。公司将密切关注市场变化，同时将加快培育海外供应链，增强抗



 

 

风险能力。 

附件清单（如有） 无 

本表填写日期 2025 年 5 月 21 日 


