


证券代码：605388                               证券简称：均瑶健康
湖北均瑶大健康饮品股份有限公司投资者关系活动记录表
                                                 编号：2025-003
	投资者关系活动类别

	 特定对象调研         分析师会议
 媒体采访            业绩说明会
 新闻发布会           路演活动
 现场参观
 其他（请文字说明其他活动内容）

	参与单位名称及人员姓名
	通过上证路演中心参与公司2024年年度业绩说明会的投资者

	时间
	2025年5月22日上午10:00-11:00

	地点
	上海证券交易所上证路演中心
（网址：https://roadshow.sseinfo.com/activityDetails/33225）

	上市公司接待人员姓名
	董事长：王均豪先生
总经理：俞巍先生
独立董事：甘丽凝女士
独立董事：史占中先生
独立董事：罗劲先生
财务总经理：崔鹏先生
董事会秘书：郭沁先生

	投资者关系活动主要内容介绍
	1、 公司董事长王均豪先生整体介绍均瑶健康2024年经营情况，围绕报告期内公司业务进展、经营亮点及发展规划予以全局性简要阐述。

2、 沟通交流问答环节：
1、 高管您好，请问您如何看待行业未来的发展前景？谢谢？
A：尊敬的投资者，您好！当下国内居民的健康意识不断提升，健康消费习惯不断养成，众多品牌为了更好地抓住市场机遇、适应新的需求，积极地推动乳酸菌饮料向健康化、功能化方向发展，同时适应更多的消费场景。公司属于一线品牌中较早进入常温乳酸菌市场的企业，经典的“均瑶”及创新的“味动力”品牌形象经过多年积淀在消费者群体中已建立良好的形象，拥有忠实的目标消费群体。公司属于常温乳酸菌行业的先驱者，产品市场竞争力较强，市场占有率位居前列。感谢您的关注！

2、均瑶润盈今年收入怎么样，订单情况如何？
A：尊敬的投资者，您好！2024年，均瑶润盈销售收入相比2023年度有了一定幅度的提升，增幅达22%。订单方面，除了海外稳步增长以外，国内2024年新增两名千万级大客户，其中单一客户发货额超 2,000 万元。感谢您对公司的关注！

3、生产端公司24年有何新投入？产能如何？
A：尊敬的投资者，您好！公司在生产端，宜昌饮料6条产线投入使用；均瑶润盈产能建设投入超过1,860 万，升级菌粉产线设备，高配自动化发酵系统，增加冻干机，菌粉产能增加185%，均瑶润盈已成为亚洲最大的专业益生菌工厂之一，其产品已覆盖全球80多个国家和地区。感谢您对公司的关注！

4、高管您好，能否请您介绍一下本期行业整体和行业内其他主要企业的业绩表现？谢谢。
[bookmark: _GoBack]A：尊敬的投资者，您好！当前行业整体呈现健康消费升级趋势，常温乳酸菌饮料市场规模稳步扩大，低温活性益生菌饮品赛道快速崛起，政策支持与消费者健康意识提升共同推动行业向功能化、高端化发展。均瑶健康依托常温乳酸菌龙头地位与益生菌全产业链布局，持续领跑市场，常温乳酸菌业务通过产品迭代与渠道优化巩固基本盘，益生菌健康产品矩阵精准对接健康刚需，技术壁垒与品牌影响力显著增强。行业内其他企业的业绩表现请您查阅其披露的公开资料，感谢您的关注！

5、高管您好，请问贵公司未来盈利增长的主要驱动因素有哪些？谢谢？
A：尊敬的投资者，您好！均瑶健康未来盈利增长主要依托三大驱动力，持续做强饮料主业，以 “味动力” 常温乳酸菌为根基，通过产品迭代与渠道优化巩固市场，同时加速低温活性益生菌饮品布局；拓展益生菌健康产品，以 “益生菌 +” 模式开发功能性饮料，2024 年益生菌业务收入占比已超 50%。加大原料出口力度，依托均瑶润盈自主菌种资源库及产能，益生菌原料出口覆盖全球80多个国家和地区，技术与产能优势助力抢占国际市场份额。三大方向形成 “传统业务稳固、健康产品扩容、原料出口增效” 的增长体系，驱动业绩持续提升。感谢您对公司的关注！

6、高管您好。请问贵公司本期财务报告中，盈利表现如何？谢谢？
A：尊敬的投资者，您好！2024 年，公司在复杂市场环境下持续深化战略转型，核心业务呈现结构性优化与创新突破的双重特征，整体经营韧性与长期增长动能进一步夯实，其中主业根基稳固，常温乳酸菌业务提质增效，B 端 C 端协同发力，全产业链布局成效显现。感谢您对公司的关注！
	
7、您好！公司股价表现比较一般，请问你们如何看待股价问题？有何举措？
A：尊敬的投资者，您好！二级市场股价走势主要受宏观经济、行业政策、市场行情及公司经营状况等诸多因素影响。公司致力于不断提升核心竞争力,提高管理水平,稳步推进公司业务，以良好的经营业绩回报投资者。感谢您对公司的关注！

8、 面对消费市场竞争加剧，公司味动力方面采取了哪些措施驱动业务发展？
A：尊敬的投资者，您好！2024年，消费市场竞品不断增多，成本压力增大，消费者更加注重性价比。面对这些挑战，味动力品牌坚守业绩底线，积极采取应对措施，实现了稳中求进的发展目标。味动力坚定执行“渠道为王、夯实基础、创造未来”的市场执行策略。制定详细的省会城市战略地图，采用“插红旗”的方式稳步推进渠道拓展。加强与经销商的合作，通过培训、激励等方式，提升经销商的销售能力和积极性。同时，公司通过研发创新，将具备健康功能的专利菌株融入活菌饮料形成产品升级。今年味动力将会有四大产品线：经典乳酸菌饮品，益生菌果汁，益生菌功能饮料，低温活菌饮料。感谢您对公司的关注！

9、请问24年公司在益生菌研发方面有什么投入？是否能支撑后续发展？
A：尊敬的投资者，您好！2024年，均瑶健康以“做全球益生菌领跑者”为目标，持续投入基础研究，公司研发投入增加38%，研发团队人数增加19%。同时引入全球科研人才，建设饮料创新中心，致力于益生菌在饮品领域的应用落地及产品迭代创新，贯通上下游产业链，搭建起“科技-生产-品牌-渠道”益生菌全产业链一体化布局，实现完整产业闭环，并在海外市场实现突破性进展。感谢您对公司的关注！

10、请说下2024年公司在泛缘供应链方面做了哪些布局？
A：尊敬的投资者，您好！2024年，公司围绕主业持续对生态链进行拓展，通过泛缘供应链业务的接入，建立了“原料-产品-渠道”一体化生态链模型，实现了在头部及核心区域的渠道布建。公司在规范化和业务协同方面也有很大的提升，围绕产业链核心客户需求，升级供应链管理技术和工具，提高供应链的数字化和智能化水平。2024年泛缘供应链新增东方购物、拼多多等电商渠道，新拓展南汇区域业务、高端红酒业务；新拓展海鲜冻品业务，OLE、开市客、华住等重要客户完成战略签约；推动味动力低温益生菌饮品上市，加速产品从研发到市场的转化效率。同时注重优化仓配成本，依托强大的统仓统配实力，2024年新引进的4家友商选择泛缘供应链作为城配运营商。感谢您对公司的关注！

11、请管理层说明目前均瑶健康在益生菌领域的研发创新、菌粉产能、终端产品开发及市场渠道布局等环节，是否已构建起全面的布局？
A：尊敬的投资者，您好！经过对均瑶润盈的战略重整，公司已实现对益生菌上游核心资源的深度掌控。从产业链协同发展的视角出发，通过纵向贯通上下游产业链环节，均瑶健康搭建起“科技-生产-品牌-渠道”生态链。益生菌全产业链一体化布局头角崭露、规模初显，实现了产业价值融合的完整闭环。感谢您对公司的关注！


	附件清单（如有）
	






