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投资者关系活动记录表
编号：2025-003
	投资者关系活动类别
	□特定对象调研
□媒体采访
□新闻发布会
□现场参观
	[bookmark: OLE_LINK2][bookmark: OLE_LINK1]□分析师会议
□业绩说明会
□路演活动
其他（电话会议）

	参与单位名称及人员姓名
	大成基金：张烨、黄涛
南方基金：周熙霖
招商基金：阳宜洋
广发基金：邹勇、郑澄然
惠升基金：封雨辕
泓德基金：秦臻
泰康基金：刘书琴
华泰自营：姜斌宇
瀚川投资：陈昊冉
申万轻工：张文静

	时间
	2025年5月23日（周五）10:00-10:30;13:00-14:00;15:00-16:30

	地点
	公司会议室

	上市公司接 待人员姓名
	董事会秘书：薛运普；证券事务专员：孙彬

	形式
	电话会议

	投资者关系
活动主要内
容介绍
	调研活动首先由公司董事会秘书薛运普对公司2024年度及2025年第一季度业绩情况进行介绍，随后回答调研人员的提问，主要交流内容如下：
    一、公司2024年度及2025年第一季度业绩情况
2024年，公司实现营业收入12.99亿元，同比增长21.78%；实现归母净利润-7731.61万元，同比由盈转亏；经营活动产生的现金流量净额为1.39亿元，同比下降10.10%。
2025年第一季度，公司实现营业收入3.24亿元，同比增长13.28%；实现归母净利润1241.05万元，同比下降34.48%；经营活动产生的现金流量净额为0.36亿元，同比下降24.11%。
二、问答交流环节
1、公司自有品牌业务的产品规划?
答：2025年度，公司自有品牌业务聚焦于牙膏、牙刷及正畸口腔护理产品三大品类，在确保合理利润下优先进行规模发展，线上重点通过牙膏品类突破带动其他品类，线下力争在重点市场取得突破。
2、2025年公司如何平衡ODM业务和自有品牌业务的发展？
答：公司以ODM业务为主兼顾自有品牌业务发展，2025年度，公司ODM业务明确客户经理责任区域和客户，聚焦大客户开发与服务，力求以产能和客户资源优势持续夯实竞争力；公司自有品牌业务坚持适度投入、总体风险可控的原则，持续推进自有品牌建设。
3、关税战对公司业务经营的影响？
答：2024年度，公司美国市场的营业收入为3亿元左右，占公司总营收的比例约为24%，美国实施的对等关税政策可能会对公司美国市场业务造成不利影响，目前部分美国小客户已取消订单并暂停发货，合作多年的大客户暂未受到影响。公司正持续关注关税政策变化，并与客户保持良好的沟通。目前，公司也在通过在越南建设生产基地，进一步完善海外产能布局，以更好地满足客户需求。
4、薇美姿目前经营表现如何？
答：薇美姿是公司的参股公司，公司不参与薇美姿具体的经营决策，但公司会及时了解薇美姿的运营状况并给出合理化建议，以供薇美姿管理层参考，助力其业绩不断提升。2024年，薇美姿实现净利润3296.04万元。2025年第一季度，薇美姿暂时处于亏损状态。
5、善恩康目前经营表现如何？2025年经营策略是什么？
答：2024年度，善恩康实现净利润-3.02万元，未能实现对公司的业绩承诺。自2024年7月份以来，公司持续加强对控股子公司善恩康的赋能工作，通过与善恩康管理团队协同开展新一年度的战略规划、进一步加强大客户的开发、建立经营分析会机制与绩效考评机制等一系列工作，助力善恩康业绩实现改善和提升，2025年第一季度善恩康净利润同比扭亏为盈。
2025年度，善恩康进一步聚焦于大客户开发战略，将收入目标分解至各个目标客户，并按月跟踪客户开发进展及客户销售额；产品方面聚焦AKK菌细分市场开拓，以AKK菌为差异化卖点和客户建立联系并达成合作。通过大客户开发与产品差异化优势的双轮驱动，确保2025年度经营目标的达成。
6、公司自有品牌电商业务依托于哪些平台？
答：公司电商平台布局较为全面，既有传统电商平台，也有抖音这样的新兴电商平台。
7、目前公司是否有继续增加薇美姿持股比例的计划？
答：公司目前暂无继续增加薇美姿持股比例的计划，后期若涉及相关业务，公司将按照规定及时进行信息披露。
8、公司今年的主要经营目标是什么？
答：2025年，公司主要年度经营目标为：营业收入力争实现双位数以上的增长，主营业务利润率保持基本稳定。主要通过拓市场、优运营、强组织三大主题开展相关工作。
9、公司越南生产基地项目进展情况？
答：越南生产基地项目仍在筹建过程中，2025年第一季度已明确行政审批手续，确定了厂房改造方案，项目组将按照项目规划进一步推进该项目的进展。

	关于本次活 动是否涉及 应披露重大 信息的说明
	不涉及。

	附件清单
（如有）
	无。




