杭州博拓生物科技股份有限公司                                            投资者关系活动记录表
证券代码：688767                                            公司简称：博拓生物
杭州博拓生物科技股份有限公司
投资者关系活动记录表
编号：2025-002
	投资者关系活动类别
	□特定对象调研        分析师会议
□媒体采访            □业绩说明会
□新闻发布会          路演活动
□现场参观            电话会议
□其他 （请文字说明其他活动内容）

	参与单位名称及人员姓名
	中信建投：王在存、李虹达、朱红亮、喻胜锋；
百年保险资管：李翘楚、陈兴；
万家基金：王霄音、耿嘉洲、刘洋、况晓、郎彬、杨梦朝；富国基金：孙笑悦、曾新杰、吴栋栋、娄圣睿、吕泽楠；
国泰基金：邱晓旭；
华安基金：戴杰妮、杨磊；
宁银理财：姚爽、徐厚犇；
华源证券：林海霖、吴琼；
信达证券：曹佳琳；
天风证券：周海涛；
申万宏源：张静含、凌静怡；
方正证券：周超泽

	时间
	2025年5月6日-2025年5月29日

	地点
	现场、线上

	参会人员
	董事长：陈音龙；副总经理、董事会秘书：费其俊；证券事务代表：黄聿峰

	投资者关系活动主要内容介绍
	问：2024年度及2025年第一季度情况如何？
答：2024年度公司实现了营收、利润双增长，其中：营业收入55,940.19万元，较上年同期增长26.53%；归属于上市公司股东的净利润16,951.55万元，较上年同期增长59.01%。2025年第一季度公司营业收入为8,788.67万元，较上年同期减少35.20%；归属于上市公司股东的净利润873.24万元，较上年同期减少77.97%。
问：2024年利润大幅增长的主要原因是什么？
答：1、在滥用药物检测系列方面，公司产品维持稳定市场渗透，配合新品的不断推出，细分行业地位进一步稳固，报告期内实现营收较快增长；2、在传染病检测系列方面，季节性公共卫生事件影响以及常规慢性病营收增长；3、上期与存货相关的资产减值金额较大，导致本期与上期相比利润增加；4、新冠疫情期间，境外客户预订检测试剂的合同于2024年度终止履行，无需返还的订单预收款及代收运输费转为收入，导致利润增加。
问：2025年第一季度业绩下滑的原因是什么？二季度经营情况怎么样？
答：一季度业绩下滑的主要原因是2-3月份美国加征的所谓“芬太尼税”影响产品价格波动，出于风控考虑，公司采取了谨慎的销售政策，进而使得毒品检测系列产品销量同比出现短暂下滑。同时，上年同期国内流感季较为明显，相应的传染病检测系列产品销量较多，而本季度该因素影响减弱。第二季度由于美国政府加征了所谓“对等关税”导致公司自4月以来对美出口产品处于暂停发货状态。近期随着美国暂缓部分対华加征的关税，公司目前已加快向美国市场供应产品。同时考虑到中美关税的不确定性和反复性，公司已做好在美子公司进行生产的相关准备，以备在畸高关税下，发挥其本土生产实现销售之需。此外，公司加快欧洲市场、俄罗斯市场以及东南亚等市场的开拓力度，力争实现新的增长。
问：公司未来增长规划如何？
答：在传统五大系列检测产品方面，公司推出的差异化产品竞争力正在显现，如在药物滥用（毒品）检测领域，公司推出了一系列新精神活性类物质检测与创新的饮料中毒品检测产品，同时创新采用了如微量唾液、粉末检测等新的样本检测方式，进一步丰富了产品组合。这些新产品不仅满足了市场对快速、准确检测的需求，还开拓了市场增量。特别是在美国，随着药物滥用问题的加剧，公司推出的饮料检测产品迅速获得了市场的认可，提升了公司在毒品检测领域的市场份额。在传染病检测领域，公司成功开发涵盖寄生虫联合检测、高尔基蛋白73（GP73）的试剂，并创新推出单孔加样呼吸道多联检产品。在生殖健康与肿瘤检测领域，通过推出精子活力SP10检测试剂及前白蛋白检测试剂，进一步丰富该系列产品类目。针对慢性病管理需求，公司重点扩展糖化血红蛋白、尿微量白蛋白等检测试剂的临床应用场景，有效覆盖疾病全周期管理需求。在检测设备领域，公司研发的免疫层析分析仪已形成移动便携与高精度检测并重的产品体系，多款新型号仪器凭借优异的检测性能获得市场认可。此外，公司正在持续投入开发新一代POCT诊断产品-微流控荧光免疫检测产品，通过微流控技术进一步增强公司产品系列综合竞争力，开拓POCT检测新市场。
问：公司新推出的微流控荧光免疫系列产品的进展、市场及优势如何？
[bookmark: _GoBack]答：公司重点推进FluidicNowTM微流控免疫荧光分析系统的研发，该系统包括微流控免疫分析仪和微流控生物芯片,通过微流控及免疫荧光定量分析技术的融合实现高灵敏度检测技术在非实验室环境下的应用。公司微流控荧光免疫系列产品致力于让精准与便捷不再矛盾，该类产品具有精准度高（定量检测）、检测速度快（3-5分钟即可出结果）、仪器操作简单便携、试剂运输保存方便、性价比高等特点，能够满足国外多数非检验科实验室适用场景需求，尤其适用于化学发光仪器难以覆盖的市场。目前公司首先将切入心肌标记物检测项目并已取得部分CE注册备案，目前正在加快推进欧盟、东南亚以及中国市场的产品注册，后续还将陆续拓展肿瘤、感染/炎症、激素、甲状腺功能、糖尿病/肾病、免疫性疾病等方向的产品矩阵。该系列产品的推出，在细分市场具有明显的差异化竞争优势，预计是公司未来新的业务增长点。
问：公司账上有较为充沛的资金，使用规划是怎么样的？
答：公司将聚焦主业，深耕POCT诊断检测领域，踏踏实实投入研发不断推出新的产品；在创造利润的前提下，每年保持较为稳定的现金分红；公司将围绕产业方向进行战略布局，开辟第二增长赛道。通过并购重组等方式，进一步巩固和提升公司竞争力，实现公司长期可持续发展。此外，公司将参与医疗大健康前沿技术领域的投资，目前已设立产业投资平台（全资子公司）杭州博肽智投企业管理有限公司，在近期已通过其参股了杭州青石永隽医疗设备有限公司，该公司是由浙江大学侵入式脑机接口团队创办成立，是南湖脑机交叉研究院首个科技成果转化企业。
问：公司投资了脑机接口的公司，能否介绍下相关情况？
答：公司近期通过子公司投资了杭州青石永隽医疗设备有限公司（投后占比5%），该公司是由浙江大学侵入式脑机接口团队创办成立，是南湖脑机交叉研究院首个科技成果转化企业。该公司的首款产品面向全球3亿抑郁症患者中近30%的难治性重症抑郁患者，通过装备AI算法的三类有源植入医疗器械，为患者提供因人、因病、因时的个性化治疗方案。目前，项目团队已完成一代产品的开发，内测动物实验产品性能达到设计标准，且第一例科研型临床效果显著，已经开始进入型检阶段。公司此次投资是基于对脑机接口未来市场前景以及浙大研发团队的深度分析做出的，是一次探索由诊断向诊疗一体化前沿技术迈进的重要尝试，后续公司将持续跟进该公司的投后进展，积极推进相关合作。
问：公司在并购重组方向上的规划如何？
答：目前，国家政策鼓励支持上市公司并购重组，同时相关产业的估值已经经历了价值重估，相较前两年的价格更为合理。我们认为现在是一个非常好的时机，如果有产业协同或技术互补的优质标的，公司将抓住机遇。因并购本身存在较大的不确定性及整合难度，公司将始终保持审慎负责的态度，稳妥推进。上述表述仅为公司对待并购重组的态度，具体相关事宜请以公司披露的公告为准。

	是否涉及应当披露重大信息的说明
	不涉及

	附件清单（如）
	无

	日期
	2025年5月




