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投资者关系活动记录表 

                                                       编号：2025-010 

投资者关系

活动类别 

特定对象调研        □分析师会议 

□媒体采访            □业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

现场参观             

□其他 （请文字说明其他活动内容） 

调研时间、

地点及参与

单位名称 

2025 年 5 月 29 日上午 现场调研 

长信基金，兴业证券  

上市公司接

待人员姓名 

董事会秘书 于浩，证券事务专员 王璐瑶、查君君 

投资者关系

活动主要内

容介绍 

董事会秘书于浩女士主要介绍了公司基本情况及经营情况，并就调研

机构关注的问题进行了交流。  

沟通交流环节 

问题 1：可否简单介绍一下公司的发展历程？ 

答：公司创立初期以循环水冷却器、电热板、电热消解仪等实验室常规产

品为主；2003 年，公司与 Milestone 展开长期战略合作，帮助其无机样品

前处理产品扩展中国市场；2009 年，基于对样品前处理自动化市场前景

的研判，同时考虑到该领域与重要的进口品牌仪器厂商存在业务互补性，

公司将战略重心转向样品前处理领域。此后通过 2015 年收购美国 CDS 公

司、2018 年购买 3M 公司子品牌 Empore 耗材相关的专有技术及产线，持

续完善产品矩阵。随着资金实力与研发能力的积累，公司自 2019 年起战

略升级，以研发电感耦合等离子体单四极杆质谱仪为起点，不断向更高端

的分析检测仪器领域拓展，同时积极开展研发前处理技术与分析检测的联

机应用，逐步实现从样品前处理向高端分析测试仪器制造商的跨越式发



展。 

问题 2：公司 2024 年度主要行业的营业收入占比分别是多少？ 

答：2024 年，公司在环保、科研院所/大学院校、综合性第三方检测、食

药、医疗、疾病控制、地质/矿产/能源，及半导体领域的营业收入占比分

别为 18.6%、6.7%、5.6%、6.6%、7.0%、6.8%、5.9%和 4.0%。其中，环

保领域表现突出，营业收入同比增长 28.91%，主要得益于公司在山西省

生态环境监测仪器装备升级项目中成功斩获 65 台仪器订单。 

问题 3：公司质谱仪产品的核心零部件如何获得？ 

答：公司质谱仪产品的核心零部件主要通过外采或外协加工两种方式获

得，其中如真空泵、检测器会通过进口采购，其他主要部件如离子源、控

制系统等由公司自主研发设计，外协加工后组装，四极杆委托国内上游厂

商加工，软件自主开发等。 

问题 4：公司的销售团队主要按照什么方式划分？针对销售人员的激励政

策有哪些？ 

答：公司目前的销售管理模式主要通过纵横结合的方式，横向按照大区进

行地域覆盖，纵向按产品线划分事业部管理，同时针对医疗、半导体等重

点行业配置专职销售团队。目前公司已在中国内地主要城市、中国香港、

美国马萨诸塞州和宾夕法尼亚州等地设有产品营销和服务中心，构建了完

善的营销服务体系。在激励机制方面，公司建立了多元化的激励机制，包

括业绩提成、股权激励等政策，并根据各地区市场特点及行业发展动态，

不断优化销售团队的区域与行业布局。公司将持续推进销售体系的结构性

调整，通过灵活调配人力资源来强化市场的开拓能力，为战略目标的实现

提供有力支撑。 

问题 5：公司采取了哪些策略和措施来拓展海外业务？ 

答：目前公司海外业务主要集中在欧洲、美国和亚洲等地。为进一步拓展

海外业务，公司将从增加产品品类和销售渠道两个方向着手，一是进行多

产品线布局，从常规的实验室设备到样品前处理仪器再到实验室整体解决

方案，各产品条线都在寻求更多适合的海外拓展机会。二是公司增加了国

际业务销售人员，对接和扩增海外的经销商，增加销售渠道和区域，同时



进一步加大国内产品在海外市场的宣传力度，推动国内产品出口额进一步

快速增长。 

问题 6：公司是否考虑外延扩张？如何寻找并购标的？ 

答：公司在保持内生增长的同时，始终将外延式扩张作为重要战略方向，

自上市以来公司持续在国内外积极寻找优质并购标的。在标的选择上，公

司建立了严格的评估体系，重点考察技术协同性、市场规模、行业前景及

整合可行性等核心要素，尤其关注能够完善产品线布局、强化技术优势或

拓展新兴领域的标的。公司秉持审慎稳健的并购策略，既着眼于战略匹配

度和业务互补性，又充分考虑股东利益和长期发展价值，力求并购决策可

以有效提升公司核心竞争力。目前相关工作正在有序推进中，公司将持续

以专业、负责的态度系统筛选标的，通过科学论证和周密部署实现战略并

购的价值最大化。 

附 件 清 单

（如有） 

无 

日期 2025年 5月 30日 

 


