证券代码：600060                                                                    证券简称：海信视像
海信视像科技股份有限公司投资者关系活动记录表
编号：2025-06
	

投资者关系活动类别
	☑特定对象调研
[bookmark: OLE_LINK6][bookmark: OLE_LINK7]□媒体采访
□新闻发布会
□现场参观 
☑其他（电话会议）
	☑分析师会议
□业绩说明会
□路演活动


	参与单位名称
	[bookmark: _GoBack]南方基金、富国基金、嘉实基金、汇添富基金、广发基金、易方达基金、申万菱信基金、博时基金、银华基金、大成基金、南华基金、国投瑞银基金、交银施罗德基金、光大保德信基金、永赢基金、博道基金、朱雀基金、兴业基金、华安基金、万家基金、银河基金、国泰基金、中欧基金、华泰柏瑞基金、信达澳亚基金、中银基金、上银基金、中信保诚基金、海富通基金、长信基金、惠升基金、南华基金、合远基金、拾贝投资、域秀资本、海宸投资、鑫巢资本、招银理财、兴业银行资管、浙商资管、东方证券资管、兴证资管、光大资管、国泰海通资管、华泰资管、中信自营、人保资产、平安资产、泰康资产、长江养老、平安养老、太平养老、永诚保险、Point72、华西证券、国泰海通证券、中信建投证券、国金证券、国联民生证券、西部证券、野村东方国际证券、华泰证券、银河证券

	时间
	2025年5月9日至2025年5月30日

	地点
	公司会议室、电话会议

	上市公司接待人员姓名
	董事、总裁  李炜
财务负责人  郑丽非
董事会秘书   范 潇

	投资者关系活动主要内容介绍
	1. 请介绍下公司在激光显示领域的最新情况。
答：作为全球激光显示技术领导者，公司累计申请国内外专利2806项。Omdia数据显示，2024年海信激光电视全球出货量份额达到65.8%，位居全球第一。2025年一季度，激光显示产品整体销量同比增长超过30%，延续高增长趋势。
5月公司正式发布的探索X1系列，是公司激光显示技术十年集大成之作，首次将IMAX级别影院同源激光器与DMD芯片应用于家用场景，并实现包括全球首个纳米光谱选择屏Pro、激光电视全屏亮度突破1000nits、以及行业首个9.1.4声道音响系统等在内的“四大首创”，产品已获得行业唯一的家庭观影播放认证，进一步树立了“放映级”家庭影院新标准。
同时推出的星光S1系列2026款，在技术普惠基础上，强化“健康护眼+影院级质感”优势，全系标配“行业唯一0有害蓝光”技术，并搭载与探索X1系列同款影院级激光器和芯片，拥有110% BT.2020电影工业级色域，为家庭影院爱好者带来极致影音的丰富选择。
此次发布的新品将继续巩固公司在高端影音领域的领先地位，公司将持续以领先的激光显示技术推动产品迭代升级，同时强化在家庭消费和高端市场的竞争力。
2. Vidda品牌的战略定位及其市场表现如何？
答：Vidda坚持“科技化、品质化、年轻化”的品牌发展方向，是公司面向年轻消费群体的重要战略品牌，通过Vidda与海信、东芝实现多品牌协同，精准覆盖不同消费人群，提升整体市场渗透率。
近年来，Vidda在年轻市场持续突破，表现出强劲的成长潜力，已形成电视、投影多元化产品矩阵。奥维云网数据显示，2022-2024年，Vidda电视线上销量稳居行业前五。截至2025年5月25日，Vidda电视线上销量市占率达到12.5%，跃居行业第二。Vidda投影自2022年上市以来，连续3年同比增长。2024年C2系列三色激光投影上市后，Vidda投影5000元以上线上销额市占率行业第一。2025年3月发布的C3 Ultra被誉为“目前画质最好的家用智能投影”，在高端智能投影市场赢得高度认可。
根据京东618开门红战报，5月20日至21日，Vidda在京东平台夺得4K投影的销量和销售额双冠军，并包揽三色激光投影品类销售额总冠军。此次参与618“提前抢”的四款Vidda C2系列新品均为5月初发布，首销即获佳绩，充分体现消费者对Vidda在画质、亮度、护眼健康等维度技术优势的高度认可。
3. 近日公司和海信家电在杭州设立新公司，为什么将其落地在杭州？
答：公司与海信家电在杭州共同出资设立新公司，该新公司业务范围涵盖智能机器人销售、工业机器人制造、人工智能应用软件开发、智能家庭消费设备制造。杭州具备完备的人工智能和机器人产业链基础，拥有大量优质AI算法公司、机器人核心部件供应商以及丰富的人才资源，公司将依托人工智能新质生产力，不断推进技术研发与产业协同，为用户创造更智能、更人性化的使用体验，同时也为公司持续打开成长空间、构筑长期竞争优势奠定坚实基础。
4. 请问内销市场公司在高端大屏电视市场的表现如何？
答：根据奥维云网全渠道月度监测数据显示，2025年1-3月，海信系电视国内的销售量占有率26.59%、销售额占有率30.60%，其中，海信Mini LED销售量占有率为36.4%、海信100+大屏电视销售量占有率为37.8%、万元以上高端市场零售量占有率为36.6%，均位列行业第一，进一步巩固了海信在高端大屏电视市场的领跑地位。
5. 面对激烈的竞争，公司对于提升市场竞争力有何规划？
答：公司通过坚定不移推进全球化布局与高端化战略，全面推进数字化、智能化转型，逐步构建具有国际竞争力的全球化运营体系，在全球市场的竞争优势明显提升。同时，公司积极开展并购整合，打造可复制的组织能力，有效支撑短期效益提升的同时更为未来持续发展和领先奠定了坚实基础。未来，公司将把握大屏化趋势，继续坚持高端化战略，在全球化的品牌和运营体系、技术创新与产品研发、产业协同布局等方面坚定投入和发展，继续推进全链路数字化转型，创新升级业务模式，迭代提升产品竞争力，提升运营效率，完善供应链布局，不断提升市场份额和盈利能力，保持市场竞争力稳步提升。
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