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骆驼集团股份有限公司
投资者调研沟通活动纪要（2025年5-6月）
	活动类型
	特定对象调研     分析师/投资者会议
[bookmark: OLE_LINK1][bookmark: OLE_LINK2]□ 媒体采访         □ 业绩说明会
□ 新闻发布会        路演活动
□ 现场参观         □其他                      

	主要参与
单位名称
	国泰海通证券、中泰证券、中信建投证券、信达证券、开源证券、招商证券、长江证券、大成基金、平安养老、国投瑞银、华夏基金、银华基金、天弘基金、三井住友德思、泰信基金、中信保诚、华商基金等

	地点
	公司会议室、策略会会场等

	公司主要
接待人员
	董事会秘书等



主要交流问题：
1、公司今年一季度业绩大幅提升的主要原因是什么？ 
2025年第一季度，公司净利润大幅增长并创下2021年第二季度以来的新高水平，实现归属于上市公司股东净利润约2.37亿元，同比增长51.89%。
公司的经营发展取得了不错的开局。铅酸电池业务稳步增长，其中海外市场贡献了较大的同比增速；低压锂电池销量延续了较好的趋势；资产运营效率提升和期间费用率优化等因素共同促进了一季度整体利润水平的提升。

2、公司在锂电池行业主要聚焦在低压锂电领域，主要原因是什么？
公司根据锂电池行业的发展特点，转而聚焦于功率型低压锂电业务。随着新能源汽车市场的快速发展，特定车型对低压锂电的需求逐渐增加。功率型低压锂电，在汽车的应急功能、电子化、智能化等方面的需求具有独特优势，市场需求因此逐步放量。
公司紧跟市场趋势，积极布局功率型低压锂电业务。在此过程中，公司成功进入行业多家客户的低压锂电供应体系，并获得了宝贵的经验，为公司在功率型低压锂电领域的发展奠定了坚实基础。公司后续会依托低压锂电业务的技术积累和市场经验，尝试拓展新的业务领域和实现该项业务的多元化发展。

3、低压锂电市场的特点是什么？市场格局如何？
低压锂电产业链涉及电芯、硬件平台、软件控制策略等多个环节，具有一定的定制化开发需求等特点。目前行业内企业在技术创新、产品定制及客户服务等方面均保持了自身的差异性。公司后续会持续投入创新研发，不断提升低压锂电产品的性能和质量，满足差异化的客户需求，更好的覆盖多元化的应用终端。

4、公司海外业务的销量在2023年的增长速度放缓，主要原因是什么？
2022-2023年，公司开展了海外业务的咨询项目，在此基础上，公司全面梳理了海外各大区域的市场、公司自身资源禀赋以及业务模式，并针对性的进行了全方位的组织优化和架构变革。2023年上半年，公司海外制造产能的释放受阻和海外业务的综合交付工作也经历了一些的不利影响。整体上，公司在海外事业部架构和业务优化后，销量重回高增速区间。

5、近几年国内前装零部件市场竞争激烈，公司如何看待？
公司深耕配套市场多年，一直坚持保障客户的利益。在新的市场环境下，公司坚持维护产品和服务价值，通过技术升级与产品定制化服务打造企业竞争力，积极实现公司与客户的价值共赢。
近几年的市场变化是汽车市场发展到一定阶段的结果，长期来看，新车市场电子化、智能化、高端化预计会推动零部件行业更好的发展和带来更广阔的市场空间。

6、公司在国内后市场的市场策略如何？
公司在维护替换市场实施差异化发展的策略，针对不同市场，推出针对性的品牌和产品，覆盖各类市场需求。
[bookmark: _GoBack]自2017年起，公司强化针对经销商/服务商的服务，每年根据市场反馈调整品牌定位和销售策略，在特定区域实施专项项目，赋能更多的经销商/服务商。公司后续也会增加不同品牌在不同区域的拓展力度，持续跟踪市场效果，并适时调整策略。
