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证券代码：603456                                             证券简称：九洲药业
浙江九洲药业股份有限公司
投资者关系活动记录表
编号：2025-003
	一、活动类别
	电话会议

	二、参与方名称
	贝莱德基金、中信证券、国盛证券、Willing Capital、国泰海通、Pleiad Investment Advisors Limited、野村证券、浙商证券、东方证券、中信建投、招商证券、民生证券、天风证券、华创证券、国海证券、国信证券、中泰证券、银河证券、中信资管、兴业证券、西部证券、华夏基金、华安基金、博时基金、永赢基金、太平资产、国海富兰克林基金、鹏扬基金、季胜资管、宝盈基金、诺安基金、兆石资管、南华基金、宏道投资、信复创值、华鑫证券、金鹰计划、中加基金、途灵资管、平安证券、龙航资产、河清投资、广银理财、华夏久盈、东证资管、长城国瑞、青骊资管、荷荷基金、海欣投资、招商证券资管、全天候基金、金百镕资管、广东民营投资、光大证券、太平洋资产、中邮证券、信达证券、光大保德信基金、尚诚资管、五地投资、昆仑健康保险、上海明河、国君资管、建信基金、国泰君安控股、浙商资管、兴业银行、百嘉基金、东盈资管、泰康资产、诸暨农商银行、天猊资管、开源证券等70多人

	三、会议时间
	2025年8月6日

	四、会议地点
	公司会议室

	五、接待人员
	董事、总裁梅义将；董事、执行副总裁、董秘林辉潞；IR总监陈剑辉

	一、公司2025年半年度业绩情况介绍
在全球经济不确定性增加、行业竞争加剧的大环境下，公司坚持以创新为驱动，以品质为基石，于挑战中稳扎稳打，2025年上半年，实现营业收入28.71亿元，较上年同比增加3.86%；归属于上市公司股东净利润5.26亿元，较上年同比增加10.70%。
上半年，在客户开拓方面，公司加速开拓大客户新业务，其中日韩市场核心客户业务转化显著，项目量快速增长，与头部客户的合作更紧密；欧美市场、中国市场客户稳定增长，客户粘性持续加强。
在项目管线方面，原料药CDMO项目管线日益丰富，已承接项目中已上市项目38个，III期临床项目90个，Ⅰ期和II期临床试验的有1086个；制剂CDMO新引入10多家国内外优质制药企业及创新生物技术公司，新增服务项目30多个，大部分项目为高技术壁垒、高附加值领域，项目管线呈现量质齐升的良好态势；多肽和偶联业务引入新客户20多家，在手订单的项目主要涵盖降糖、癌症类治疗领域，其中海外订单增速较快。
在研发能力方面，公司已建成包括连续流技术、手性催化技术、氟化学技术、生物催化技术、光电化学技术、固态技术、多肽技术、偶联技术、制剂研究平台等众多技术平台。公司持续保持技术创新和自主研发核心技术的投入力度，高效解决客户面临的工艺难题与技术挑战。
在先进产能布局方面，2025年上半年，九洲药业（台州）取得《药品生产许可证》，一期项目建设有序推进中；多肽GMP生产线持续扩建，预计2025年年底投入使用；同时，公司积极布局全球市场，目前日本公司、德国公司业务推进顺利，多个项目导流至国内工厂，展现出良好的运营态势。
总的来说，2025年上半年公司通过坚定不移地推进战略规划，取得了稳健的发展。未来，我们将继续秉承“关爱生命、维护健康”的使命，深化核心技术平台建设，拓展全球市场，提升公司在全球医药行业中的竞争力。再次感谢各位投资者长期以来对公司的关注与支持！
二、投资者提问情况
问题一、公司CDMO业务订单Q2新签情况及后续展望？
答：随着国内外投融资环境逐渐好转，以及今年以来的创新药BD交易持续火爆，对创新药产业链上下游带来积极效应，CXO行业需求向上是确定的。第二季度公司CDMO业务订单维持今年一季度以来持续向好的势头，新签订单明显增加。尤其美国市场，近两年以来我们在资源上做了充分的匹配，增加了BD人员以及美国研发平台技术人员，无论是项目数还是合同金额，明显高于整体的增长水平，其中也有些Biotech公司项目处于临床后期。
问题二、CDMO海外收入（欧洲、美国）占比，关税影响情况？
答：上半年CDMO业务海外占比80%以上，绝大部分来自欧洲，美国业务占比很低，占比不到2%。目前来看，关税政策对公司影响有限。
问题三、CDMO产能利用率爬坡情况及毛利率预期？
答：随着国内外投融资环境好转，创新药产业链受益明显，公司整体产能利用率较一季度相比有所提升，处于持续爬坡向上的过程。除了九洲药业（台州）新工厂大部分订单处于商业化前的验证批交付阶段，产能爬坡相对比较慢，其他CDMO厂区产能利用率比较高。毛利率方面，公司业务后端占比高，业务相对稳定，上半年毛利率在41%左右，毛利率预期变化不大。
问题四、新签订单客户画像主要变化，大药企和Biotech的结构变化？地区结构变化？
答：公司CDMO业务中大客户占比较高。从上半年业务发展来看，客户结构没有发生大改变，但也有亮点。比如公司大客户在现有商业化品种持续保持增长的情况下，上半年新签订的化合物的数量和质量都明显好于同期。另外，美国市场业务快速增长，Biotech公司项目较多，也有跨国药企的项目落地。国内创新药企新增项目也陆续进入商业化阶段。
问题五、新签CDMO订单量价变化，CDMO行业市场变化趋势？
答：新签CDMO订单价格，从早期项目来看，国内项目基本企稳，波动不大，商业化项目价格稳定，没有变化。CDMO行业市场需求呈现持续向上的趋势。
问题六、小核酸，多肽等新兴业务运营情况？产能建设情况与后续展望？
答：小核酸、多肽、ADC等新兴业务作为公司未来业务成长曲线，我们持续加大资源投入。公司在美国和国内均有小核酸研发平台，计划在国内建设小核酸商业化产能。上半年，海外多肽新签项目增速较快，合同金额近千万美元。多肽新建产能预计在十月底启用，产能规模在800kg/年，可解决多肽业务发展的产能瓶颈。ADC业务主要在国内，目前体量不大。
问题七、国内CDMO企业的合作情况？海外后续CDMO潜在大单品？
答：公司国内CDMO业务布局较早，我们为这些国内头部创新药企业提供优质的CDMO服务，得到客户充分认可。随着业务发展持续推动，商业化项目陆续落地。随着近年来BD交易持续火爆和投融资环境改善，创新药产业链受益明显。国内CDMO业务也会逐渐恢复。
由于受地缘政治和安全生物法案的影响，以往没有业务合作的海外大药企，要成为其核心供应商难度很大。我们可以从承接早期项目逐步切入，下半年可以看到变化。我们除了持续做好诺华、罗氏等大客户业务外，也加快海外Biotech公司的业务。上半年美国市场业务数保持高速增长。
问题八、原料药价格恢复情况以及未来预期，原料药毛利率情况？
答：公司原料药产品价格在去年年底基本稳住，上半年个别品种稳中有升，毛利率有所提升，形势比去年有所好转，个别品种销售也有所增量。预计下半年要比上半年好。
问题九、今年和未来资本开支规划？
答：资本开支规划方面，国内今年启动建设小分子多功能车间及多肽商业化车间。未来海外考虑并购商业化基地，另外也会考虑整合CDMO产业链上下游延申，包括小核酸、多肽、ADC业务等。
问题十、日韩等海外市场的开拓情况如何？
答：日本医药产业非常发达，比如武田制药在2025年全球制药企业50强中排名第14位。我们2022年开始加大日韩市场的开拓，业务发展势头很好，近年来保持30%以上的增速。公司的日本研发平台已在去年投入使用，对业务协同与承接也带来诸多便利。
问题十一、介绍下自研仿制药制剂业务的情况？
答：上半年，公司新增2个特色原料药品种和2个仿制药制剂品种。目前，公司制剂管线共有22个项目，其中8个项目已经获批，9个项目递交了上市申请并处于审评审批不同阶段。随着集采政策的调整，我们认为未来公司仿制药业务将会看到变化和带来增量。
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