
证券代码：600850                             证券简称：电科数字 

中电科数字技术股份有限公司投资者关系活动记录表 

                                                   

投资者关系活动类别： 

□特定对象调研        □分析师会议 

□媒体采访            ■业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

□现场参观  

□其他 （请文字说明其他活动内容） 

参与单位名称及人员姓名： 

北京博润银泰投资管理有限公司 尚方建，北京羲和金泰资产管理有限公司 张海

岩，创金合信基金管理有限公司 周志敏，东北证券股份有限公司 陈俊如、王一

鸣、谢佶圆，东方财富证券股份有限公司 方科、吕林，东方证券股份有限公司 

浦俊懿、陈超，耕霁(上海)投资管理有限公司 刘璟欣，广州市航长投资管理有

限公司 麦浩明，国都证券股份有限公司 翁振杰，国海证券股份有限公司 谢婧

茹，国金证券股份有限公司 孟灿，国盛证券有限责任公司 陈芷婧，国泰海通证

券股份有限公司 魏宗、杨蒙，国投证券股份有限公司 杨楠，国新投资有限公司 

黄晗星，国元证券股份有限公司 耿军军，果行育德管理咨询(上海)有限公司 宋

海亮，海南鑫焱创业投资有限公司 陈洪，荷荷(北京)私募基金管理有限公司 唐

巍，泓铭同道(珠海)资产管理有限公司 王灿，鸿运私募基金管理(海南)有限公

司 张丽青，华泰证券股份有限公司 郭雅丽、岳铂雄，华西证券股份有限公司 李

羽彤，九泰基金管理有限公司 赵万隆，昆仑健康保险股份有限公司 周志鹏，南

京盛泉恒元投资有限公司 江含宇，宁波明盛资产管理有限公司 陈志明，磐厚动

量(上海)资本管理有限公司 胡建芳，山西证券股份有限公司 张天，上海豆夫信

息科技有限公司 崔皓，上海度势投资有限公司 顾宝成，上海丰仓股权投资基金

管理有限公司 路永光，上海古曲私募基金管理有限公司 袁祥，上海禾升投资管

理有限公司 章孝林，上海合道资产管理有限公司 严思宏，上海嘉世私募基金管

理有限公司 李其东，上海润桂投资管理有限公司 金勇，上海天猊投资管理有限



公司 曹国军，上海咸和资产管理有限公司 刘建刚，上海孝庸私募基金管理有限

公司 徐伟，上海益和源资产管理有限公司 魏友保，上海云门投资管理有限公司 

俞忠华，上海匀升投资管理有限公司 饶欣莹，深圳市红石榴投资管理有限公司 

何英，深圳市尚诚资产管理有限责任公司 黄向前，天风证券股份有限公司 刘鉴，

万和证券股份有限公司 章莹，西部证券股份有限公司 牛先智、周成，西南证券

股份有限公司 马嘉程，信达证券股份有限公司 傅晓烺，兴业证券股份有限公司 

陈鑫，粤佛私募基金管理(武汉)有限公司 曹志平，浙江丰道投资管理有限公司 

夏甘霖，浙商证券股份有限公司 张致远，中国人寿资产管理有限公司 杨琳，中

信建投证券股份有限公司 应瑛、王嘉昊，中信期货有限公司 魏巍，中再资产管

理股份有限公司 赵勇，APC International Co.,Limited Eric，Atebin Capital 

Mathew Vanover，IGWT Investment 廖克銘 

日期时间： 

2025/8/18 

地点： 

电话会议 

上市公司接待人员姓名： 

副总经理、董事会秘书 侯志平；副总经理、财务总监 陈建平；副总经理 陈伟；

柏飞电子副总经理 王元海 

投资者关系活动主要内容： 

一、 公司情况介绍 

2025 年上半年，面对复杂国际环境与国内经济挑战，公司坚持稳中求进的

经营思路，聚焦行业数智，加大研发创新，强化 AI 赋能，业务保持规模化稳健

增长。报告期内，公司实现营业收入 48.55 亿元，同比增长 7.56%；实现归母净

利润 1.08 亿元，同比下降 19.33%。 

从三大业务板块来看，数字化产品业务实现收入 2.00 亿元，较去年同期持

平，但新签合同同比增长 41.82%；行业数字化业务实现收入 43.39 亿元，同比

增长 7.33%；数字新基建业务实现收入 3.34 亿元，同比增长 19.03%。 

数智应用和行业数字化业务方面，公司以“产品+方案”双轮驱动，依托数

智应用软件构建核心能力，形成覆盖算力、平台、算法、应用及安全的产品矩阵：



一是 AI 工程化落地的智弈智能体系统，包含异构算力调度的智弈智算平台、智

能体编排和算法管理的智弈智枢平台以及数据采集和处理的智弈元析平台；二是

智鹰数据引擎、物联网平台、知识图谱引擎等数据治理工具；三是数字孪生引擎、

音视频融合平台、数字虚拟人、GIS 引擎等前端应用场景平台；四是开源软件治

理和智能运维等安全运营类产品。2025 年上半年，数智应用软件收入实现较快

增长，已在行业智算底座、数字金融、智能制造、数字交通、智慧医疗等多个创

新场景落地。 

生态与产业端合作方面，公司联合华为、海光等国内信创生态伙伴，思科、

英伟达等国际领先企业，AWS、阿里云等云服务商及金融、制造等行业伙伴共建

解决方案。其中，与华为多个行业军团深度合作，在金融、制造、医疗等领域提

供领先解决方案，联合打造的 AI 一体机已在上海多个项目落地。此外，公司参

与中国电科及国家、省部级的产业协同，作为上海数据交易所数商成员提供数据

安全与治理服务，并在物流、金融保险、数字监管等领域探索数据要素应用。 

柏飞电子业务方面，截至 7月底，新签订单同比增长 57%，主要得益于特种

电子装备行业景气度较去年同期有所回升，民品领域的高端制造装备行业的订单

表现突出。柏飞电子将持续加大研发投入，夯实传统特种电子装备领域行业地位，

拓展高端工业控制、商业航空、高端制造装备、低空经济等民用领域市场份额，

积极推动人工智能产品的广泛应用。 

 

二、 问答环节 

Q1：公司 AI 技术在智能制造领域的应用？ 

A1：公司在智能制造领域聚焦半导体、生物医药、车辆装备等行业。AI应用

主要集中在两方面：一是针对端到端的生产运营和经营分析场景，为柔性排产、

良率提升、制造环节精细化管控等提供数字化辅助决策，相关方案已在客户端试

点落地并持续迭代；二是积极探索多模态大模型应用，例如与半导体头部企业共

建联合实验室，推动 PCB 设计绘制、良率优化等场景应用落地。公司已成立专项

团队加大研发投入，致力于将算法和应用场景整合为可复制的产品，以提升整体

智能制造解决方案的能力。 

 



Q2：公司订单情况和下半年行业趋势的判断？ 

A2：目前公司新签订单保持增长态势，与战略发展方向高度契合。业务上重

点聚焦金融、制造、交通及央国企等领域，其投资驱动力主要来自 AI 赋能的数

字化转型和信创需求。下游客户相关领域的投资持续推进，涵盖算力部署、业务

数字化重构和信创改造等领域，均有大型的行业标杆项目的机会，公司对未来发

展预期较为乐观。 

 

Q3：公司下游支付能力是否有改善？ 

A3：公司主要聚焦于金融、制造、运营商、央国企等行业和头部客户，这些

客户的支付能力较强。目前，公司营收和收款情况较去年同期有所改善，公司在

业务运营中始终注重风险控制和业务质量，坚持实现有质量的增长。 

 

Q4：公司对信创产业拐点的判断？ 

A4：公司认为，信创已从技术和产品替代阶段逐步迈入生态重构阶段，当前

大量客户已部署国产芯片、数据库、操作系统等基础设施，应用适配和改造正加

速推进，未来信创有望成为 ICT 产业的基础。公司持续看好 ICT 产业发展，认为

数字化转型是长期过程，将紧跟新技术趋势为客户创造价值，对产业发展保持乐

观预期。 

 

Q5：公司预期哪些 AI 产品将实现较快增长？未来 AI 收入占比趋势如何？ 

A5：公司重点关注以下 AI 产品：一是整合算力调度、智能体编排、算法管

理及数据管理能力的智能体系统，可以有助于业务场景对 AI 技术的有效使用，

上半年已有项目落地；二是部署于端侧的边缘智能计算产品，主要应用于轨道交

通、特种行业等需本地化、高可靠计算的场景；三是结合 AI 的行业应用产品，

通过技术增强 AI 能力以提升效率，在医疗、金融等领域已有布局。上半年公司

AI 产品销售增长较快，一体机方案已有应用案例且有望规模化复制，预计未来

AI业务收入占比将持续提升。 

 

Q6：融合 AI 后的解决方案毛利率是否会有提升？ 



A6：结合 AI或数字化能力的解决方案的业务质量和毛利率均优于传统业务，

公司已调整组织架构与经营策略，围绕行业成立专门组织，深入挖掘客户痛点，

将 AI 和数字化能力融入行业解决方案以增强核心竞争力与护城河，预计未来相

关成效将逐步显现。 

 

Q7：公司对于海外市场业务的进展和展望，特别是香港地区在金融科技领域

的布局情况如何？ 

A7：上半年海外业务收入下滑，主要受部分项目确认周期影响，预计下半年

将有较好表现。公司将“出海”作为重点方向，通过整合市场、商务和技术资源

推动国内产品和技术在海外落地。其中，在香港市场公司已覆盖大部分金融客户，

助力金融客户的数字化转型，在新兴业务领域，公司正跟踪推进相关券商的稳定

币项目；在制造业领域围绕中国企业在东南亚、东欧、中东和非洲等地的布局，

提供 IT基础设施和数字化解决方案，已在泰国等国家实现项目落地。 

 

Q8：柏飞电子上半年毛利率变化的原因？以及对下半年毛利率的展望？ 

A8：柏飞电子自 2018 年起全面转向国产化产品设计制造，前期受上游国产

化器件工艺、采购规模以及新老产品转型等因素影响，采购成本与研发成本相对

较高。目前，柏飞电子已实现产品全领域国产化软硬件技术覆盖，绝大部分新研

产品已完成定型和批产，后续随着规模化应用、上游器件供应商增加及工艺成熟

度提升，毛利率有望得到改善。 

 

Q9：柏飞电子新签实现较高增速，主要由哪方面产品带动？后续确认收入节

奏如何？ 

A9：柏飞电子新签增长主要因为特种行业景气度回升，订单主要集中于航空、

雷达、船舶等相关项目，以及高端制造装备、商业航空、航天等领域的项目落地。

除传统业务外，目前柏飞电子也在跟进高端工业互联网等新领域的项目机会。柏

飞电子已提前采取备货等措施来加快推动下半年项目交付，其收入主要体现在下

半年特别是第四季度。 

 



Q10：柏飞电子在半导体和商业航天等领域的订单规模和未来预期怎么样？ 

A10：在高端制造装备领域，公司已与多家电子装备制造厂商达成合作，市

场反馈积极，业务呈快速增长态势，上半年新签合同金额已超过去年全年水平，

预计全年订单将实现进一步突破。在民用航空领域，顺利与商飞完成某高安全等

级产品的合同签订与产品初期研制工作。在卫星通信领域，成功研制智能计算、

星载通信等卫星通信产品，实现了商务合同落地。此外，在低空经济和轨道交通

领域，公司稳步推进低空雷达信号处理机和轨交安全计算平台等产品的量产交付，

市场拓展成效显著。 

 


