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广东奥普特科技股份有限公司投资者关系活动记录表 

                                                                             编号：2025-018 

投资者关系活动类别 

□特定对象调研 □分析师会议 

□媒体采访 □业绩说明会 

□新闻发布会 √现场参观 

√其他  线上会议、券商策略会   

参与单位名称 

Avanda Invt Mgmt- SG、Bank of America、Brandes Investment Partners、

Brighter Investment Management Co., Ltd、Canada Pension Plan-Hk、

Daiwa Capita Markets Hong Kong Limited、GIC(Shanghai) Co., Ltd.、

Goldman Sachs、Grand Alliance Asset Management、Green Court Capital 

Management – HK、HSBC、JPMorgan Chase & Co.、Lion Global Investors-

Sg、Ovata Capital- Hk、Pleiad Investment Advisors Limited、Point72、

Polymer Capital、Sunline Pte Ltd- SG、Wt-cap、爱建证券、北京橡果资

产、碧云银霞投资(上海)、博时基金、财通证券、成都人形机器人创新中心、

诚通证券、淡联投资(上海)、德邦证券、德汇投资、东北证券、东方财富、

东亚前海证券、方正证券、福泽源私募基金、富安达、富瑞金融集团香港、

高盛(亚洲)、高盛（中国）、耕霁(上海)投资、光大证券、广东德汇投资、

广东锦洋投资、广东君心盈泰投资、广东省大湾区集成电路与系统应用研究

院、广发证券、国海证券、国金证券、国联安基金、国联民生、国泰基金、

国泰君安、国信证券、国元证券、海通证券、和谐健康保险、弘则弥道(上

海)投资、湖南源乘私募基金、花旗环球金融亚洲、华创证券、华福证券、华

泰证券、华西证券、华夏未来资本、华源证券、汇丰前海、开源证券、凯基

证券亚洲、立格资本、路博迈亚洲、麦格理资本、美林（亚太）、美银、民

生理财、民生证券、摩根大通、摩根士丹利、摩根士丹利亚洲、摩根士丹利

亚洲有限公司香港九龙、摩根资产(中国)、南京证券、瑞穗证券北京代表处、

瑞银证券、山西证券、上海榜样投资、上海贵源投资、上海禾升投资、上海

弘尚资产（有限合伙）、上海嘉世私募基金、上海九方云智能科技、上海朗

程投资、上海名禹资产、上海明河投资、上海申银万国、上海喜世润投资、

上海仙人掌私募基金、深圳丞毅投资、深圳纽富斯投资、深圳市前海久银投

资、深圳市尚诚资产、苏州之加歌投资、太平基金、无锡市和光新能源科技、

西部利得基金、西部证券、湘财基金、鑫元基金、兴业证券、亚金资本、甬

兴证券、长城证券、长江证券、长盛基金、招商证券、中国银河证券、中金

公司、中欧基金、中泰证券、中信建投、中信证券、中原证券。 

时间 2025 年 8月 21 日-2025 年 8月 22 日 

地点 广东省东莞市长安镇长安兴发南路 66 号之一、线上会议 

公司接待人员姓名 
副总经理兼董事会秘书：许学亮先生 

证券事务代表：余丽女士 
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投资者关系活动主要

内容介绍 

问题1：介绍下公司今年上半年业绩情况？ 

回答：2025 年上半年，在宏观经济环境复杂多变及下游行业结构性调整

的背景下，凭借前瞻性的战略布局与高效的执行能力，公司实现了经营业绩

的稳健增长。业绩目标的逐步兑现，标志着公司战略投入已进入收获期，盈

利能力和运营效率得到显著提升，为未来持续发展奠定了坚实基础。 

（1）营业收入实现稳健增长 

2025 年上半年，公司实现营收 68,255.79 万元，较 2024 年同期增长

30.68%，延续了良好的增长态势，展现了公司业务布局的持续兑现能力。基

于前期在技术研发、市场拓展等领域持续的战略投入积累，公司主营业务在

各主要下游领域均实现增长，进一步凸显了行业龙头的稳健实力与前瞻布局

的显著成效。 

其中，3C 行业收入 43,851 万元，较 2024 年同期增长 23.82%。作为机

器视觉最大的应用市场之一，3C 电子行业受益于工业 AI技术在消费电子制

造中的规模化落地，下游客户对视觉检测的需求显著提升。公司凭借深厚的

技术积累和快速响应能力，持续深化 3C 业务布局，进一步巩固了该领域的

头部领先地位。 

锂电行业收入 16,686 万元，同比 2024 年上半年增长 49.35%。当前锂

电行业呈现稳定复苏态势，推动公司相关业绩显著回升。报告期内，公司持

续深化头部电池客户合作，同时积极拓展海外市场项目，业务覆盖动力电池、

消费类电池及储能电池等多元领域。这一长期战略布局进一步丰富了下游应

用场景，有效降低单一市场波动对业绩的影响，推动业务结构多元化程度显

著提升。 

半导体和汽车行业收入分别为 3,131 万元和 1,370 万元，较 2024 年同

期分别增长 25.51%和 65.67%，保持着稳健的增长态势。在半导体制造和汽

车（尤其是新能源汽车）生产领域，机器视觉仍具备显著的国产替代潜力，

随下游客户产能扩张及工艺升级加速释放。 

（2）净利润增长强劲 

2025 年上半年，公司归属于上市公司股东的净利润为 14,599.73 万元，

较 2024 年同期增长 28.80%；归属于上市公司股东的扣除非经常性损益的净

利润为 13,231.66 万元，较 2024 年同期增长 36.26%。 

利润增速高于营收增速，显示出公司整体运营效率的提升和盈利能力的

增强。公司前期在研发、市场等方面的战略投入进入收获期，新产品与新业

务贡献持续提升，同时随着规模效应显现，推动了盈利水平的显著改善。 

整体来看，公司上半年业绩增长质量显著提升，增长动力源自多行业、

多产品线的协同共振，为全年目标的顺利完成奠定了坚实基础。 
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问题2：介绍下公司智能机器人领域布局进展？ 

回答：依托在工业自动化领域的技术和经验积累，公司将智能机器人确

定为战略级新兴业务方向，目标成为机器人感知层核心方案的供应商。 

目前，公司通过系统性布局和资源整合，已构建起完整的机器人视觉解

决方案体系，并取得突破性进展。2025 年上半年，公司成立机器人事业部，

汇集了来自于行业顶尖的研发、销售和技术支持专业人才；同时持续加大对

机器人领域的研发投入，为技术创新提供了坚实保障。 

在核心技术方面，公司将工业现场积累的先进视觉技术（如高精度定位、

缺陷检测、动态目标跟踪等）迁移应用至机器人场景，围绕各类机器人可移

动终端的环境感知、定位导航和人机交互需求，公司已布局 dToF 相机、iToF

相机、双目结构光和激光雷达四大产品方向，全面覆盖机器人“视觉感知”

所需的关键视觉部件。随着"视觉+AI+机器人"协同效应的逐步释放，公司业

务有望向更高价值领域升级。 

面向未来，公司将在机器人领域继续保持高投入与高标准：一方面扩充

团队，引进顶尖人才，加强组织能力建设；另一方面加大研发预算，聚焦 dToF、

iToF、双目结构光、激光雷达等核心传感产品的自主研发设计，不断迭代升

级。 

问题3：介绍下今年公司的视觉软件产品升级迭代情况？ 

回答：在全球化的应用需求中，奥普特持续推进全球化战略，凭借领先

的机器视觉技术与视觉软件产品解决方案，实现了从国内市场到海外市场的

视觉应用落地，产品与服务已覆盖多个国家和地区，标志着奥普特正式迈入

国际化发展的新阶段。视觉软件核心产品：DeepVision3 深度学习软件、

SmartWorks 通用视觉软件和 SciVision 算法包持续进行了多项技术升级与

产品迭代。 

（1）DeepVision3 以视觉模型为基础，以通用和场景大模型为阶段目

标，深刻理解工业质检需求，持续构建“视觉+大模型”双引擎体系，加速 AI

质检的落地；基于基础模型结合应用需求，研究出了无需标注训练，直接推

理的通用模型，封装成工具，开箱即用；面对复杂场景样本周期长的痛点，

奥普特基于自主研发的大模型推出了 DeepSG 样本生成软件，快速生成高仿

真图像，缩短收集样本周期，加速模型落地；全新推出 DeepVisionCloud 版

本，支持百度云、阿里云等云服务器的部署，全面的数据管理&权限管控，确

保数据安全性。和 DeepVision3 单机版软件相比，支持云端资源及算力管理

最优调度；还支持线上一键升级软件，支持多人项目协作、标注协作，跨设

备、跨厂区数据上传与模型自动部署，是一个具有项目和数据管理功能的平
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台。在功能特性方面推出了自动标注功能，基于大模型的标注工具，标注更

高效&更精确，极大地降低了人工成本。 

（2）全新推出 SmartWorks 通用视觉软件：集 1D、2D、2.5D、3D、AI、

视频、运控 ALLINONE 的全功能平台，有效助力用户功能拓展、升级改造等

应用需求；架构升级，将通讯、标定、流程独立模块化，使应用更高效便捷；

全新的编程模式--首创引导式编程，零代码编程，让应用更简单，降低使用

门槛；易用性方面，新增了组合算子功能，将功能模块进行组合，让方案更

清晰的同时也增强了复用性，快捷调用；可读性方面，新增了方案管理和采

集管理，可视化、模块化设计，使其更友好、更全面。 

（3）SciVision 从精度、性能、应用场景等多维度升级，让应用更稳定、

可靠。在抗干扰性、场景泛化性方面均有所突破；3D 重建方面，对于三维源

数据的孔洞填充，还原原始数据，以及指定三维姿态对于数据进行姿态校正

重采样，转换三维视图；标定拼接方面，可实现 360 度全局标定拼接，厚度

标定，2D、3D 联合标定等功能，有效为市场应用助力。OCR 算法方面识别率

及鲁棒性更高，采用通用模型提取特征，识别结果更稳定；新增 OCV 字符缺

陷检测算法，检测字符位置度以及字符缺失、拖影、多墨、少墨等缺陷；新

增尺度匹配算法，可支持匹配不同尺度变换的目标，具备更优匹配率和效率；

新增高级找直线、找点、找圆等算法，可适用于更多复杂场景定位更准确；

3D 预处理方面，新增了半径滤波、平滑滤波、自适应高度筛选等功能，有助

于用户去除噪声以及平滑数据；检测定位方面，有高阶多项式拟合，FFT 周

期性数据检测，RGBD 分割和抓取点分析计算等功能，可适用于各种不同的工

件缺陷检测及复杂的包裹抓取场景。 

问题4：公司 AI 相关项目业务进展情况？ 

回答：2025 年上半年，公司工业 AI产品相关项目收入达 8,733 万元，

较去年同期增长 363.00%，充分体现工业 AI 技术已在公司产品和解决方案

中得到广泛应用，为机器视觉业务注入了强劲增长动力。 

机器视觉是智能制造的关键环节，其与人工智能技术结合的前景十分广

阔。工业 AI 技术使机器视觉的应用超越了传统的缺陷检测，拓展至识别分

类、精确测量、引导定位等更广泛领域，尤其能胜任传统算法难以处理的复

杂、随机性强的检测任务。越来越多行业龙头客户将 AI 技术视为实现提质

增效的重要手段，主动寻求生产过程的智能化升级。机器视觉作为工业 AI 

最重要的载体之一，其功能特点契合制造业客户“降本增效”的核心诉求。

头部客户的示范效应以及从战略高度推动 AI 视觉应用，正加速机器视觉在

整个产业链的渗透。在实际案例中，公司研发的 AI 视觉软件平台已成功应

用于头部行业客户过去主要依赖人工的领域，展示了“AI+视觉”结合的巨
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大潜力，为 3C、锂电、半导体等众多行业的智能化转型提供了强大助力。 

问题5：公司海外市场开拓的必要性与进展？ 

回答：开拓海外不仅直接带来新增市场空间，更能够对标国际一流竞争

对手，提升自身技术和产品的竞争力。目前，海外发达国家和地区的自动化

程度普遍较高，各产业链和生产环节相对标准化且成熟。公司组建专业的全

球服务团队，与当地有影响力的企业建立战略合作伙伴关系，积极在日本、

德国、马来西亚、韩国、美国等国际市场举办系列生态活动全球生态伙伴大

会，打造符合当地特色的本土化销售和服务体系，持续在欧洲、东亚、东南

亚等地拓展业务。 

通过上述措施，公司既能服务当地客户、参与国际竞争，又能与国际领

先视觉企业对标，发现差距并改进技术。同时，公司在海外项目中接触到高

标准应用需求和复杂场景，这有助于锻炼团队并催生新的产品创意。当国内

客户有更高要求或面临进口替代场景时，公司可凭海外经验提供本土方案实

现替代，为国内业务升级提供支撑，确保公司在国产替代进程中的技术领先。 

问题6：公司举办全球生态伙伴大会的总体规划及进展？ 

回答：当前，机器视觉技术正加速渗透工业制造、智能检测等多元化场

景，市场需求呈现精细化、专业化趋势。AI 融合工业质检推动机器视觉加速

革新，其发展态势与全球制造业变革深度耦合。基于此，公司启动产品化战

略升级，推动技术成果向标准化、模块化产品转化，强化品牌价值与市场覆

盖能力，以更敏捷的方式响应客户需求，实现技术与服务的规模化价值输出，

助力全球制造业智能化升级。 

2024 年，公司成功举办 4场以“共话工业相机与机器视觉&共探生态发

展”为主题、以工业相机产品为依托的生态合作沙龙探讨会，吸引了 160 家

企业参与，深入探讨技术趋势与商业机遇。 

2025 年，公司将进一步扩大生态布局，计划在东莞、成都、苏州、北京、

武汉等国内核心城市，以及日本、德国、马来西亚、韩国、美国等国际市场

举办系列生态活动，深化全球合作伙伴关系。 

作为机器视觉领域的先行者与引领者，公司依托 20 年的技术积淀，打

造了“视觉+传感+运控+AI”的多维技术闭环，并通过软硬件产品的开放兼

容，与生态伙伴实现深度协同创新。未来，公司将继续以开放生态释放技术

潜能，以资源共享拓展商业边界，携手全球合作伙伴，共同推动千行百业的

智能制造升级，让创新技术真正赋能产业变革。 

问题7：机器视觉行业的增长情况以及未来的市场空间？ 

回答：高工机器人产业研究所（GGII）数据显示，2024 年中国机器视觉
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市场规模 181.47 亿元（该数据未包含自动化集成设备规模），同比下滑

1.97%。GGII 预测，2025 年中国机器视觉市场规模有望突破 210 亿元，同比

增速超 14%，预计至 2028 年我国机器视觉市场规模将超过 385 亿元，2024-

2028 年复合增长率约为 20%。 

问题8：未来几年机器视觉行业增速较高，公司今年全年的业绩目标以及未

来展望如何？ 

回答：（1）公司业绩目标 

公司管理层根据既定的发展战略和股权激励计划，制定了明确的业绩目

标：以 2024 年营业收入为基数，公司 2025 年度营业收入增长率不低于 20%。

公司将继续在研发方面加大投资力度，在运营层面加强管理与成本控制，保

持 2025 年营业收入增长的同时，净利润增长率不低于营业收入增长率。 

截至目前，公司经营情况良好，管理层对完成上述年度目标保持坚定信

心。同时，对于未来几年持续实现股权激励计划所设定的分年度业绩目标，

公司也已做好充分准备。在订单储备、产能布局、新品推出以及市场拓展等

方面，公司均按计划有序推进，为业绩达标提供了坚实支撑。 

（2）中长期目标 

展望更长远的未来，公司不仅要做自动化领域卓越的零部件供应商，更

要成为产业的赋能者和推进者。为此，公司将在巩固硬件产品领先地位的同

时，进一步融合软件算法、应用平台和产业生态，构建起覆盖上下游行业的

智能制造生态体系。通过与上下游伙伴的紧密协作，以及对新兴应用场景的

持续开拓，公司将不断丰富产品的解决方案内涵，提升为客户创造价值的综

合能力。 

管理层坚信，凭借卓越的创新能力、丰富的产品矩阵和深厚的客户基础，

奥普特有信心穿越行业周期的波动，实现持续健康成长，最终成长为令行业

瞩目的“世界一流视觉企业”，为股东、客户和社会创造更大价值。 

说明 

投资者接待活动过程中，公司管理层积极回复投资者提出的问题，回复

的内容符合公司《信息披露管理制度》等文件的规定，回复的信息真实、准

确，不涉及应当披露的重大信息。 

附件清单（如有） 无 
 


