
	证券代码：601607

	证券简称：上海医药


上海医药集团股份有限公司
投资者关系活动记录表
                                                      编号：2025-004
	投资者关系活动类别

	[bookmark: OLE_LINK1]□特定对象调研        □分析师会议
□媒体采访            业绩说明会
□新闻发布会          □路演活动
□现场参观	           □其他                         

	参与单位名称
	参与机构：国盛证券、中金公司、中信证券、银河证券、华安基金、华泰柏瑞基金、农银汇理、华宝基金、仁桥资产、富国基金等45家机构。

	时间
	2025年8月29日

	地点
	上海医药大厦会议室、上证路演中心线上平台

	上市公司接待人员姓名
	董事长               杨秋华
执行董事、总裁       沈  波
独立董事             顾朝阳
副总裁、财务总监     周亚栋
副总裁、董事会秘书   钟  涛

	投资者关系活动主要内容介绍
	Q：公司研发如何进一步提升效率，体系优化成效如何？
A：目前，公司正致力于夯实研发基础、构建创新生态，以推动研发效能的全面提升。公司围绕重点治疗领域，不断加快研发技术平台的建设步伐，包括大分子早期研究平台、小分子多肽平台及转化评价等技术平台，已取得阶段性进展。此外，公司在扩充研发管线的同时，持续进行优化工作。目前，我们拥有56项在研管线，其中创新管线44项，且已有一项提交上市申请并获得受理。在提升研发效率方面，公司研发团队通过智能化、自动化的多维布局，在立项调研、管线推进、分子结构设计等各个环节上，有效提升推进速度。

Q：公司在并购和黄药业后如何与公司原有中药业务进行协同整合？
A：公司已于4月25日顺利完成和黄药业的交割工作，并启动“百日”融合计划，本次交易所带来的长远价值主要体现在两个方面：其一是为公司引入麝香保心丸、胆宁片等市场表现较好的重磅品种；其二是和黄药业的营销体系具备强大的终端覆盖能力，其学术能力突出且专注于终端市场的千人营销团队，将为公司心血管类产品提供广阔的协同空间。未来，公司将在确保和黄药业现有业务持续稳定增长的基础上，充分整合研发、生产、营销等各方资源，进一步强化公司在中药领域的核心竞争力。

Q：公司在商业创新业务方面的发展情况如何？
A：得益于公司早年进行的多元化业务布局，使得公司商业板块业绩持续向好。其中，公司不断完善多口岸进口服务能力，2025年上半年，公司新增进口总代品规25个，进口总代业务实现销售收入175亿元，同比增长11.7%；公司为全球医药企业创新产品提供全链条一站式服务，2025年上半年，公司医药商业创新药业务实现销售收入242亿元，同比增长22.6%；公司早年布局CSO合约销售服务，帮助制药企业以更具成本效益的方式拓展市场，加速市场覆盖，2025年上半年，公司CSO业务合作产品数量持续增加，服务规模持续增长。

Q：公司在商业板块的新零售一体化战略如何定位？
A：“上药新零售一体化战略”，依托旗下零售网络与成熟的供应链体系，深化批零协同，提升新零售战略能级，以“院边药房+DTP专业药房”为重点加快布局，通过上药云健康、华氏大药房、上药院边药房、镁信健康四大业务板块，构建“以患者为中心”的专业一体化、一站式、闭环式新零售体系。

Q：公司CSO业务后续发展战略？
A：公司商业板块CSO业务以往承接产品主要以跨国企业成熟品种为主。今年，公司进行了突破性的尝试，与博安生物合作其首次上市获批的创新产品。未来，公司将重点发展CSO团队已具备专业能力的治疗领域，积极引进具有协同效应的产品，并密切关注国内创新企业在产品商业化方面的需求。

Q：公司在市值管理工作上有何举措？
A：市值管理是公司长期战略的重要组成部分。在分红方面，公司十分重视股东回报，已连续十几年保持每年30%以上的分红比例，并在2022年-2023年将分红比例提升至40%，2024年增加中期分红，以此回馈广大投资者。在股权激励方面，公司已于2019年通过股东大会正式实行第一期股权激励计划。未来，我们将持续通过优化资本运作机制、聚焦核心价值创造、构建良性互动机制等方式维护投资者利益与市场信心，为股东创造长期稳健回报。


	附件清单（如有）
	无

	注意事项
	公司严格遵守信披规则进行投资者交流，如涉及公司未来计划、发展战略等前瞻性描述，不构成公司对投资者的实质性承诺。
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