证券代码：603173                                 证券简称：福斯达
杭州福斯达深冷装备股份有限公司
投资者关系活动记录表

                                                     编号：2025-004
	投资者关系活动类别

	□特定对象调研        □分析师会议
□媒体采访            (业绩说明会
□新闻发布会          □路演活动
□现场参观


□其他 （请文字说明其他活动内容）

	参与单位名称
	参与公司2025年半年度业绩说明会的广大投资者

	时间
	2025年9月4日13:00-14:00

	地点/方式
	上证路演中心（https://roadshow.sseinfo.com/）
网络文字互动

	上市公司接待人员姓名
	董事长：葛水福先生
董事兼总经理：葛浩俊先生
独立董事：刘海宁先生
财务总监：黄正杰先生

董事会秘书：张远飞先生

	投资者关系活动主要内容介绍

	一、主要交流问题及答复
问题1：请问公司上半年海外市场拓展有哪些成果呢？
回复：尊敬的投资者，您好！报告期内，公司紧跟国家“一带一路”倡议，树立全球视野，持续以“拓荒-扎根-火热”策略不断深入全球市场，成功开拓新国家市场2个，通过强化巩固竞争优势，持续发展优质客户，增强铁粉客户粘性，打造国际化品牌优势，同时，积极推进与国际大型工程公司、油气公司、气体公司的合作。谢谢您的关注！
问题2：公司是如何布局第二增长曲线的呢？
回复：尊敬的投资者您好！公司根据业务发展需求深入调研市场，加强在天然气、氢气及合成气等装备和工业气体领域的布局，进一步拓展业务收入，逐步构建第二增长曲线，为长期发展奠定坚实基础。谢谢您的关注！
问题3：请问公司未来的战略规划是什么？
回复：尊敬的投资者，您好！公司将继续聚焦主营业务，持续在深冷技术领域深耕细作，坚持践行“德式品质、浙企风格”的品牌定位，持续加强研发投入，提升产品品质和核心竞争力，加强市场宣传和品牌建设，不断开拓国内外市场，扩大产品市场占有率，推动公司高质量可持续发展。同时，加强在天然气、氢气及合成气等装备和工业气体领域的布局，进一步拓展业务收入，逐步构建第二增长曲线，为长期发展奠定坚实基础。谢谢您的关注！
问题4：公司在海外与国际企业相对比有什么竞争优势，或者是什么因素让公司在海外较具竞争力？
回复：尊敬的投资者，您好！公司大中型空分设备、天然气处理及液化装置等产品在技术和质量方面已达到国内先进水平，与国际同行的技术差距较小，且成本较国际同行低，因此公司产品在国际市场竞争中，无论与中东、东南亚、中亚、南美洲、中东欧等国家或者地区，还是欧美等发达国家相比均有较强的竞争优势。感谢您的关注！
问题5：公司未来发展趋势如何？
回复：尊敬的投资者，您好！公司上半年实现收入和净利润双增长，后续公司将继续聚焦主营业务，持续在深冷技术领域深耕细作，持续加强研发投入，提升产品品质和核心竞争力，不断开拓国内外市场，扩大产品市场占有率。公司积极构建第二增长曲线，加强在天然气、氢气及合成气等装备和工业气体领域的布局，进一步拓展业务收入，保障公司高质量可持续发展，为股东创造更丰厚价值。谢谢您的关注！
问题6：现在传统行业开工率不足的问题，公司如何应对以上问题？
回复：尊敬的投资者，您好！面对传统行业开工率不足的现状，福斯达积极布局新兴领域，着力构建第二增长曲线。公司凭借在深冷技术方面的深厚积累，加强在天然气、氢气及合成气等装备和工业气体领域的布局。同时，福斯达着眼于全球市场，凭借 “德式品质、浙企风格” 的品牌定位，紧跟国家“一带一路”倡议，以“拓荒-扎根-火热”策略深入全球市场。目前，其海外业务已覆盖亚洲、欧洲、美洲、非洲等70多个国家和地区，报告期内积极推进与国际大型工程公司、油气公司、气体公司的合作，通过为不同地区、不同客户提供定制化方案，提升了市场占有率与客户粘性，有效对冲了传统行业开工率不足带来的订单获取风险。谢谢您的关注！
问题7：上半年新订单如何？对下半年新订单预期如何？全年有多大把握完成新订单任务？
回复：尊敬的投资者，您好！关于公司新签订单情况，请查看相应公司公告，目前公司在手订单充足，下半年公司将会积极拼抢订单。谢谢您的关注！
问题8：销售费用减少，会对后期新订单完成有什么影响
回复：尊敬的投资者，您好！销售费用减少，主要是公司根据业务发展进行了组织架构调整，部分职能及人员转入其他部门，相关费用不再计入销售费用中。目前不会对新签订单造成不利影响！谢谢您的关注！

	附件清单（如有）
	无

	日期
	2025年9月4日


