证券代码：600256                               证券简称：广汇能源


广汇能源股份有限公司
投资者关系活动记录表

	投资者关系
活动类别
	□特定对象调研
□媒体采访
□新闻发布会
☑现场参观
	□分析师会议
□业绩说明会
□路演活动
   □其他

	参与单位名称 及人员姓名
	国金证券、方正证券、天风证券、泰康资产、华泰证券、博时基金、金斧子资本等38位机构投资者（排名不分先后）

	时间
	2025年9月11日-9月17日

	地点
	新疆维吾尔自治区乌鲁木齐市新华北路165号中天广场

	上市公司接待 人员姓名
	广汇能源副总经理、董事会秘书 阳贤 证券部相关人员

	





投资者关系活动 主要内容介绍
	1.公司上半年整体盈利情况及财务表现如何？
回复：2025年上半年公司实现营业收入157.48亿元，同比下降8.7%；归属于上市公司股东的净利润8.53亿元，同比下降40.67%；扣非归母净利润8.34亿元，同比下降43.57%；经营活动产生的现金流量净额28.23亿元，同比增长7.59%；业绩下滑主要系上半年能源化工产品市场价格下行所致。随着国家“反内卷”政策的推进，煤炭等能源化工产品价格有望得到改善，公司同步采取内部挖潜降本、加大市场拓展等措施改善生产经营。

2.能否详细介绍一下公司上半年各板块利润情况？
回复：（一）煤炭板块：2025年上半年，公司煤炭优质产能有序释放，报告期内，实现原煤产量2,686.94万吨，同比增长175.11%；煤炭销售总量2764.44万吨，同比增长75.97%，产销量稳步增长，但受煤炭市场需求疲软价格下行所致，吨煤净利收窄，上半年煤炭板块利润贡献为2.56亿元，同比下降77.07%。
（二）天然气板块：自产气方面：2025年上半年新能源公司顺利完成气化炉轮检，自产气产量3.45亿方，同比下降5.95%；销售均价3.08元/方，同比上涨4.66%，受益于原料煤成本下降且产品销售价格提升，自产气毛利率进一步提高。外购气方面：2025年上半年进口LNG市场价格持续倒挂，公司立足国际、国内两个市场，以利润为导向，主动缩减了外购气的业务规模，虽然进口LNG销量75.65万吨，同比下降了37.16%，但实现利润3.19亿元，同比增长165.83%。
（三）煤化工板块：2025年上半年，公司煤化工板块整体保持稳健运行，主要产品产量较去年同期基本持平，同时积极构建数字化交易生态，推出网上竞拍平台，推行“询价报量+弹性配额”多元化模式，实现产品竞价优价销售，实现化工产品销量115.29万吨，同比下降8.67%；板块利润贡献为4.7亿元，同比下降32.95%。

3.公司后续有哪些重要的业务发展？
回复：2025年下半年及未来，公司在经营层面将围绕以下四大方向持续发力，推动高质量发展，实现新的突破：一是持续深耕核心业务，确保煤炭板块优质产能有序释放；二是进一步聚焦煤炭资源就地转化，延伸产业链条，将资源优势转化为经济优势，增强公司的核心竞争力；三是加快斋桑原油勘探与开发，推进原油规模化开发；四是将持续关注市场动态，灵活调整发展战略，确保公司高质量发展，实现创造价值最大化。

4.公司煤炭业务的整体情况、战略定位及规划是怎样的？
回复：面对严峻复杂的国际能源形势和较大的国内能源保供压力，预计很长一段时间内，煤炭仍然是我国自主可控、具有自然优势的能源资源，且近年来，我国煤炭总体需求依然保持小幅增长，新疆凭借丰富的资源优势是我国未来煤炭供应的主要增量区及保障区，被定位为“国家煤炭供应保障基地”和“大型煤电煤化工基地”，纳入“十四五”能源通道规划，重点支持“疆煤外运”通道建设和煤炭优质产能释放。在此战略背景下，公司将依托自身煤炭方面拥有的资源、品质、渠道和区位优势，积极响应国家及自治区能源战略，持续推进煤炭优质产能有序释放、资源就地转化、外运通道及储运基地建设，服务国家能源安全战略并进一步强化公司的核心竞争力。

5.请问一下公司未来煤化工的规划？
回复：2025年下半年，公司煤化工板块以稳定生产为主线，重点保障现有装置的稳定运行，确保生产效率和产品质量，满足市场需求。同时，在新疆全力打造国家能源资源战略保障基地的背景下，公司始终坚持煤炭和煤化工产业链一体化发展，依托产品的多样化平抑煤炭市场价格大幅波动对公司利润造成的影响。一方面，积极推进煤化工产业链延链、补链、强链，产品往高端化、差异化方向发展；另一方面，公司坚持探索煤化工与新能源产业的耦合，走绿色、低碳、清洁化发展道路。

6.随着国内“反内卷”政策的实施，下半年煤炭价格是否会有所回升？
回复：随着国家“反内卷”政策的持续推进，我们看到我国煤炭产量7月、8月已出现连续两个月同比下滑，同时社会库存已进一步得到消化，保持了与去年同期基本相当的水平，目前港口价格已触底企稳，随着迎峰度冬需求启动，四季度煤炭市场供需有望进一步改善，价格或继续反弹。

7.公司在哈萨克斯坦的石油项目有什么进展？
回复：公司按照斋桑油气田原油项目开发方案有序推进油田开发及增储等各项工作。2025年上半年，计划围绕309H井开展两口新评价井（即S-311和S-312井）的钻井及评价工作，适时开展老井压裂工作，同步做好其他设施建设及手续办理等各项工作。目前S-312井进展顺利，已接近前期目标油层，敬请关注后续相关公告。

8.请问马朗煤矿热值情况如何？未来是提供给新的煤化工项目吗？
回复：1.马朗煤矿开采初期原煤热值为4600-4700大卡，随着开采深度的增加，水分和腐殖酸含量都在持续降低，目前原煤热值已达到5000-5100大卡。后期，原煤水分和腐殖酸含量有望进一步降低，煤炭的热值或将稳步提升。2.根据马朗一号煤矿勘察报告显示，该煤矿原煤为中高～高发热量，各煤层以31BN（不粘煤）为主，41CY（长焰煤）次之，是优质的动力煤，公司将根据实际产出煤炭的品质特性，进行精准的市场销售定位，以确保煤炭产品能够满足不同客户的需求，并在市场上获得最佳的价值实现。

9.公司未来三年股东回报规划情况如何？
回复：公司于2025年8月30日正式发布了《公司未来三年（2025-2027年）股东回报规划》，承诺“公司三年（2025-2027年）以现金方式累计分配的利润应当不少于该三年实现的年均可分配利润的90%”。本规划是着眼于公司长远和可持续的发展，综合考虑公司所处行业特点、实际经营情况、未来发展规划及积极回报股东等多重因素而制定。在本规划基础上，后续具体实施的年度分红预案亦将紧密结合当期生产经营及重点项目建设的实际情况予以动态调整，力争最大合理化的平衡公司发展与积极回报股东的实际需求。

10.请问公司未来五年发展规划，是否和国家“十五五”规划有协同部分？
回复：目前，公司正根据内外部环境的变化，讨论战略规划的修订工作。我们的发展规划立足于丰富的煤、油、气资源，避免脱离实际的战略布局，确保每一步规划都有坚实的资源基础。同时，公司的发展规划与国家能源安全战略紧密契合，致力于优化国家能源结构和保障能源稳定供应。我们将积极在国家能源安全大局中找到自己的位置，实现企业发展与国家战略的同步，为国家能源安全贡献力量。

11.公司的乙二醇项目技改的情况？
回复：2025年上半年，公司启动了乙二醇装置技术改造工程，对低温甲醇洗换热器装置选型进行了调整，目前，该技术改造已顺利完成并于8月恢复正常生产，目前运行负荷维持在80%-90%，维持目前生产负荷，经初步计算，已可实现扭亏为盈。

12.目前公司外购气的情况？
回复：公司依托江苏南通吕四港启东LNG接收站，立足国内和国际两个市场，采用以利润为导向的“一气多销”销售模式，优化资源配置，增强市场竞争力。目前，国际天然气价格高于国内市场，公司外购气主要立足国际市场为主的销售策略，保障公司利润最大化。未来，随着国内外天然气价格的理顺，公司将加大码头周转规模，优化仓储和接卸流程，提高运营效率，确保稳定的盈利能力。

13.请问公司CCUS碳捕集项目的后续规划？
回复：公司积极践行国家“双碳”战略，立足碳源及应用场景优势，前瞻布局二氧化碳捕集、利用与封存产业。目前已建成“10万吨/年二氧化碳捕集与利用示范项目”，捕集公司现有煤化工装置排放的高浓度二氧化碳尾气，用于周边油田驱油。未来，公司将进一步深化拓展与油田企业的合作，推进规模化应用于油田驱油，同时积极探索化工合成、食品级利用等多元化路径，以提升资源价值与减排效益。

14.公司未来的业绩增量从哪些方面入手？
回复：公司未来的业绩增量将清晰且可持续地来自以下几个方面：
（1）煤炭优质产能的持续释放与效率提升：
马朗煤矿及东部矿区的增量：马朗煤矿已取得多项关键批复，配套设施建设已基本完成。东部矿区也在积极推进手续办理，力争形成新增产能释放。这些优质产能的释放将直接带来销量和收入的增长。
智能化开采带来的降本增效：随着智慧矿山建设的深入，无人化、自动化开采比例的进一步提升，将持续优化我们的生产成本和安全记录，即使在煤价波动时也能保持较强的成本竞争力。
（2）新建重大项目投产带来的规模与协同效应：
1500万吨/年煤炭分质分级利用示范项目：已取得《备案证》等各项批复；环境影响评价和水资源论证报告具备报批条件；项目基础设计工作完成总工作量的80%。该项目未来将进一步增强公司煤炭清洁高效转化能力，延伸产业链，提升产品附加值，是公司煤化工产业链升级的核心载体。
斋桑油气开发项目：稳步推进稀油勘探与开发，加速形成规模化开采，形成新的利润增长点。
（3）煤化工产业链的延链、补链与强链：
现有装置的稳产与提质：通过技术改造，保障装置长周期、高负荷、平稳运行，降低单位生产成本，提升运营效率。
高附加值产品的突破：二甲基亚砜（DMSO）等项目的投产和后续DMDS等项目的推进，助力公司产品逐步迈向高端化、差异化，持续改善煤化工产品的利润结构，抵御基础化工品的周期性波动。

15.富德系的加入对公司未来的发展有什么帮助？
回复：2025年5月16日，公司控股股东广汇集团分别与富德生命人寿保险股份有限公司（简称“富德寿险”）和深圳富德金蓉控股有限公司（简称“富德金控”）签署了股份转让协议。双方同意以协议转让方式，将广汇集团持有的公司976,357,162股无限售流通股股份分别转让给富德寿险和富德金控。此举实际上是基于战略合作需求的正常股权调整，旨在通过引入优质战略伙伴优化公司股东结构，为公司后续的业务拓展、技术研发及产业链整合提供更有力的保障。在煤化工领域，富德系的战略协同将助力公司加快资源转化并发展高附加值产品，推动产业链延链补链，有效抵御周期性波动，持续优化利润结构。富德系的行业资源还将促进公司技术研发创新，强化产业链整合能力，全面提升公司整体盈利水平与市场竞争力。其五年不减持承诺更确保了股权结构的稳定性，为双方长期合作奠定了坚实基础。

16.请问公司上半年疆煤外运量情况如何？未来在运力方面有何规划？
回复：2025年上半年，公司实现煤炭销量2764.44万吨，同比增长75.97%，其中疆外销售1779.45万吨，疆外占比64.37%。随着公司煤炭优质产能持续释放，煤炭外运量也将持续提升，公司拥有自建的出疆物流通道，为煤炭销售提供了坚实的物流保障。年内，公司自建的淖柳公路将完成从2000万吨/年至4000万吨/年的扩增工程，进一步提升了公路运输能力。同时，淖柳公路到河西走廊地区的公转铁辐射能力也将逐步提升，叠加广汇物流红淖铁路运力及物流基地各项周转能力提升措施的落地，将极大满足公司煤炭外销的运力需求。此外，公司持续推进客户自提业务，充分调动社会资源，发挥客户自提的积极性，多措并举保障煤炭运输。

	附件清单（如有）
	无

	日期
	2025年09月17日



