证券代码：605033                                          证券简称：美邦股份

陕西美邦药业集团股份有限公司
投资者关系活动记录表

	
投资者关系活动类别
	
☐特定对象调研	☐分析师会议
☐媒体采访	R业绩说明会
☐新闻发布会	☐路演活动
☐现场参观
☐其他（请文字说明其他活动内容）

	参与单位名称及人员姓名
	线上参与公司2025年半年度业绩说明会的全体投资者

	时间
	2025年09月19日 15:00-16:00

	地点
	价值在线（https://www.ir-online.cn/）网络互动

	上市公司接待人员姓名
	董事长 张少武
财务总监 何梅喜
董事会秘书 赵爱香

	


投资者关系活动主要内容介绍
	    1.与同行相比，公司登记证很多，但收入规模较小的原因是什么？
    答:尊敬的投资者，您好！公司高度重视技术研发和产品创新，公司研发投入主要集中在农药制剂业务差异化新产品的开发及农药原药新工艺的开发研究方面，因此公司短期内将更多资源投入到原药研发和制剂新产品更新上，而不是迅速扩大收入规模上。同时，公司也在积极采取措施，如加大研发投入，发展高效、低毒、低残留、环境友好型农药制剂，加强品牌推广、技术服务和渠道建设，以提升终端销售市场的服务水平，巩固国内市场，开拓国际市场，并定期进行技术改造升级，降低成本，增强盈利能力和竞争力，旨在长远提升公司的市场竞争力和收入规模。谢谢！
    2.美邦股份25年上半年营业收入较上年同期下降4.76%，而归属于上市公司股东的净利润却较上年同期下降了23.81%，为什么？
    答:尊敬的投资者，您好！上半年农化行业市场竞争激烈，为确保营收稳步增长，公司执行下调产品销售价格，积极开拓市场，加强技术推广服务的销售策略，因此公司营业收入略有下降。同时受开拓市场增加的人员成本及推广服务成本等影响，公司销售费用增长24.25%。此外受新产品的积极开发等策略的影响，公司研发费用同比增长18.79%，以上因素综合影响，导致公司2025年度上半年净利润同比下降23.81%。 随着农药市场需求逐步回暖，未来公司将持续推出具有高效能高附加值、差异化的新产品，开拓国内国际市场，结合行业周期和自身技术、品牌以及安全环保的综合优势，逐渐提升下游客户对公司产品的需求，提升销量，加强成本控制，提升盈利能力。谢谢！
    3.请问在农药行业中面临激烈的市场竞争，您认为公司未来应如何进一步提升自身的市场竞争力，以巩固并扩大市场份额？
    答:尊敬的投资者，您好！面对激烈的市场竞争，公司未来将从以下五个方面进一步提升自身的市场竞争力，以巩固并扩大市场份额。一是将研发、创新作为公司成长的重要驱动因素，加大研发投入力度，重点开发高效、低毒、低残留、环境友好型农药制剂，实现产品的差异化；二是加强品牌推广、技术服务和渠道建设，提高终端销售市场的服务水平；三是精准把握市场趋势，开展纳米农药、微囊制剂的研发，加大对高附加值农药产品的市场增量开发，巩固国内市场，开拓国际市场；四是定期进行技术改造升级，不断降低成本，增强盈利能力和竞争力；五是引进高端人才，进行原药工艺和三废处理的研究和优化，为原药合成项目建设打下良好的基础，推动实现原药制剂一体化产业链条，提升品牌渗透力与市场占有率。谢谢！
    4.25年上半年公司在研发方面的投入是多少？这些投入主要集中在哪些新产品或技术？公司是否计划提高研发投入以推动技术创新和产品升级？
    答:尊敬的投资者，您好！25年上半年公司投入研发费用4161万元，同期比增长18.79%，占营业收入的8.6%，营业收入占比增长1.7%。公司研发投入主要集中在公司现有业务即农药制剂业务差异化新产品的开发方面以及农药原药新工艺的开发研究方面。 公司一直非常重视研发活动，会持续加大对研发活动的投入力度，紧跟行业技术发展趋势，以市场需求为导向大力进行研发投入，通过新产品技术开发、工艺流程优化、技术成果应用转化等多方面提高公司的市场竞争力。谢谢！
    5.你好，公司产品的市场情况怎么样？
    答:尊敬的投资者，您好！公司主营业务为农药产品研发、生产、销售以及农业技术推广与服务。公司在产原药品种有喹啉铜、虫螨腈、丁氟螨酯等产品；制剂主要产品为杀虫剂、杀菌剂、植物生长调节剂等，主要用于大田、瓜果、蔬菜、花卉等农作物生长的各个环节，产品及证件资源丰富。公司销售分为原药销售和制剂销售，原药销售主要针对下游制剂企业，制剂销售主要针对终端渠道和用户，公司目前原药处于起步阶段，制剂销售比重较大。公司是全国农药行业销售百强企业，具有良好的市场竞争力。谢谢！
    6.公司上半年应收帐款金额较大，请问是什么原因？有无坏账风险？25年上半年公司应收帐款余额较同期下降较大，是什么原因？
    答:尊敬的投资者，您好！公司25年上半年应收帐款金额较大，主要系：（1）公司针对不同的客户采用不同的结算方式：对于合作期限较长、业务规模较大、信誉较好的经销商给予其一定的赊销额度；（2）公司主要产品为农药制剂产品，且主要面对经济作物，经济作物的农药需求旺季一般为3-9月，公司业务年度为每年10月至次年10月，销售发货于业务年度结束即10月开始统一结算并回款，6月末尚未到公司业务年度货款清算时间，导致应收账款余额较高。     公司应收账款账龄绝大部分为1年以内，整体来看公司应收账款质量较好，客户期后回款及时，坏账风险较小。2025年上半年公司应收账款余额为24697万元，较同期39179万元下降14482万元，下降率36.96%，主要原因系公司加强经销商回款管控，客户回款较好所致。谢谢！
    7.农药行业的供应链管理对于成本控制和产品质量至关重要。公司在供应链管理方面有哪些创新和优化措施，以确保原材料供应的稳定性和成本的有效性？
    答:尊敬的投资者，您好！2025年以来，公司以高产优质产品供给市场销售所需为前提，以高标准质量管理模式为基准，以降本增效为手段，不断提升生产高质运营水平。业务控制方面：公司通过全面实施招标采购，降低采购成本；加强横向沟通与协同，科学组织生产，压降生产成本。信息化建设方面：公司持续优化SAP、OA、汇联易以及合同管理系统、费控系统、溯源系统以及阳光销服等信息系统并深化应用，实现工厂生产成本实时核算，重点从生产单耗、费用控制、利润指标等方面强化考核，营销实施“阳光销服”信息系统，全面向精细化管理要效益，并取得较好的效果。谢谢！
    8.在数字化转型的大背景下，公司是否计划进一步加大在信息技术和数字化管理方面的投入？
    答:尊敬的投资者，您好！公司“企业信息化建设项目”是募投项目，目前正在按照计划有序进展中。为保护经销商及农户利益，公司产品严禁在网上进行销售。目前公司信息化建设项目已打通了全产业链，实现了采购、生产、销售、财务核算的业财一体化，实现了向精细化管理要效益的目标。目前公司正在推动数字化营销二期建设，该项目将重点构建面向多销售公司的渠道人区客管理体系，渠道精细化管理、渠道进销存采集、渠道客户及终端农户服务、产销协同体系建设等，该项目的建成将有助于提升业务团队效率，提升渠道销售管理能力。谢谢！

	关于本次活动是否涉及应
披露重大信息的说明
	本次活动不涉及未公开披露的重大信息。

	附件清单（如有）
	无

	日期
	2025年09月19日



