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爱威科技股份有限公司
投资者关系活动记录表

编号：2025-004
	投资者关系活动类别
	业绩说明会

	活动主题
	2025年湖南辖区上市公司投资者网上集体接待日暨半年度业绩说明会

	时间
	2025年9月19日14:00-17:00

	地点/方式
	“全景路演”网站（https://rs.p5w.net）

	参会人员
	董事会秘书：袁绘杰；证券事务代表：邹建强

	投资者关系活动主要内容介绍
	1、你好，今年以来公司已经布局成立了3家新的子公司，请介绍一下公司的未来战略布局。
答:爱威科技已于今年4月、8月以及9月分别投资设立了湖南爱威医学检验所有限公司、北京爱微智检诊断科技有限公司以及湖南爱威光学科技有限公司，今年也是公司上市以来首次设立新的全资子公司及控股子公司。未来将围绕上述子公司的主营业务进行新的业务拓展。
1、爱威检验的设立是向下游检验服务延伸布局，通过设立自有第三方检验实验室，可拓展第三方检测服务，开辟To B/To C以及基层医疗多元市场，打造“设备+服务”双轮驱动的业务模式，培育新的业绩增长极。
2、爱微智检的设立是向横向检验辅助诊断领域延伸布局，将以人工智能临床检验和诊断技术的研究和应用为核心，通过开发应用于多模态数据（图像、免疫信号、分子信号、结构化文本/数值）融合的AI检验诊断算法，为临床提供诊断结论或诊疗建议，突破公司现有产品线主要为临床提供检验数据信息的局限性，实现多病种“人工智能检验+诊断一体化”的创新成果转化及应用。
3、爱威光学的设立是向上游关键零部件领域延伸布局，为了突破高端医疗显微镜核心光学部件的技术供应壁垒，实现关键光学技术的自主可控与国产化替代，提升公司供应链安全与稳定性。爱威光学将致力于开发性能卓越、定制化的医学显微镜模组，为爱威科技高端医学显微镜检验产品提供强有力的技术支撑与成本优势，确保核心部件的持续迭代与优异品质。
未来公司将持续关注行业上中下游及横向领域的投资及合作机会，通过资本投资合作，服务公司现有主营业务拓展。
2、您好，公司近期设立的爱微智检主要发力方向是什么？和现有业务有什么不同呢？
答: 爱微智检设立后，将以人工智能临床检验和诊断技术的研究和应用为核心，基于公司现有的尿液、粪便、妇科分泌物、血液、体液、细胞病理等各大检验产品线，采取“纵向深耕与横向拓展相结合”的发展战略，纵向上从形态学向生化、免疫、分子等多技术平台进行延伸和深耕，提升检测项目临床价值和附加值，横向上向微生物、组织病理、呼吸道分泌物等其他各类标本的检验和诊断拓展，通过开发应用于多模态数据（图像、免疫信号、分子信号、结构化文本/数值）融合的AI检验诊断算法，为临床提供诊断结论或诊疗建议，突破公司现有产品线主要为临床提供检验数据信息的局限性，实现多病种“人工智能检验+诊断一体化”的创新成果转化及应用。
3、董秘您好，公司投资爱微智检的合作对象王建中是谁？
答: 本次对外投资共同投资方王建中毕业于北京医科大学，研究生学历，美国Virginia大学医学院高级访问学者。曾任北京大学第一医院主任医师、教授、研究生导师，北京大学医学部临床检验学系副主任和临床教学委员会检验教学与继续教育专家组组长，北京大学第一医院检验科副主任，医学检验科住院医师规范化培训项目委员会主席和基地主任。王建中先生长期从事实验诊断学、临床血液学检验诊断的医疗、教学和科研工作，专长于临床血液学检验诊断与临床流式细胞分析，系国内检验医学领域知名专家。王建中教授将利用在国内检验医学领域多年的专业经验及专家资源积累持续赋能公司发展。
4、您好，贵公司研发投入有多少？销售占比大吗？
[bookmark: _GoBack]答: 2025年上半年，公司研发投入1,148.48万元，研发投入占营业收入的比例达到10.48%。公司持续加大对于研发的投入，通过不断提升研发实力，公司旨在增强产品的技术壁垒和市场竞争力，为后续业务拓展和业绩增长提供坚实的技术支撑，同时也为行业技术进步贡献力量。
5、董秘您好，请问公司在销售渠道方面有没有什么优势？现有接触到多少家医院？
答：公司拥有覆盖全国的营销网络，建立了完善的售后服务体系。公司的医学检验仪器已累计在全国约7000家医院实现了终端装机。公司在国内市场已基本建立起了覆盖全国的经销商体系，国际销售网络覆盖海外几十个国家和地区。强大的经销商网络保证了公司后续产品推出后能够较快打开市场。公司建立了完善的售后服务体系，秉承和践行“一年包换、两年保修、终身服务”的产品售后服务宗旨。对于用户反馈的售后服务需求，公司遍布各地的客服工程师团队坚持“1小时内响应、24小时内解决”的服务承诺。公司安排客服工程师定期上门对公司仪器进行维护、保养，并对医院操作人员进行相应的操作培训。公司还不定期对客户进行回访，及时听取客户反馈，改进服务质量，不断提高用户满意度和忠诚度。公司优质的售后服务，在终端客户中树立了良好的口碑。
6、贵公司设备销售的回款状况如何？
答: 公司2025年上半年经营活动产生的现金流量净额同比增长78.96%，公司现金流状况持续保持较好态势。
7、近期公司在研发上有什么进展？其中有哪些重要的新产品新技术？
答: 2025年上半年，公司仪器、试剂、耗材研发团队坚持老产品技改与新产品研发相结合的策略，取得了显著成效。仪器方面，重点完成了推片染色阅片流水线的顺利转产；试剂方面，重点完成了分子限位荧光试剂-妇科、呼吸病原体多联检试剂开发，临床验证符合要求，并完成了冻干工艺开发，稳定性取得较大突破；智慧医疗方面，持续推进医学检验的网络平台化转型，加速公司在基层医疗市场的产品布局与新业务拓展。
8、您好，公司现在哪些产品销售形势较好？
答: 公司2025年上半年营业收入同比增长12.70%，主要系公司生殖道分泌物分析仪及其配套试剂耗材以及2024年上市的血液分析流水线等产品销售情况较好，同比增长较大，使公司整体收入出现增长。





