证券代码：600872                                         证券简称：中炬高新

中炬高新技术实业（集团）股份有限公司
投资者关系活动记录表
	
投资者关系活动类别
	
☐特定对象调研	☐分析师会议

☐媒体采访	R业绩说明会

☐新闻发布会	☐路演活动

☐现场参观

☐其他（请文字说明其他活动内容）

	参与单位名称及人员姓名
	线上参加公司2025年半年度业绩说明会的全体投资者

	时间
	2025年09月29日 15:00-16:00

	地点
	价值在线（https://www.ir-online.cn/）网络互动

	上市公司接待人员姓名
	董事长 黎汝雄
董事、常务副总经理兼财务负责人 林颖
独立董事 黄著文
董事会秘书 余曼妮

	


投资者关系活动主要内容介绍
	    1.公司的存货周转周期是海天的4倍，公司与海天的生产工艺有何不同？
    答:尊敬的投资者您好，公司坚持南派酱油天然晒制工艺，因工艺的差异会影响存货周转的时间。我们的存货周期少于90天，在市场上是合理的，谢谢！
    2.黎董事长，您好！有个问题一直是中小股东比较关注的，希望得到您的正面回复。公司之前在年报及投资者交流过程中曾提及的战略目标及经营目标的一贯性问题，公司之前曾在年报和投资者回复中明确提及了：处置土地、引入战投、并购及战略（目标三年业绩翻一番）等，这些事项是否可能因为管理层（如董事长的变动）的变动导致搁置或调整。
    答:尊敬的投资者您好，公司文化改革在2024年开始，虽然面对挑战，但效果已初步显现，公司将坚持改革方向，坚持业绩文化。短期内公司致力于稳定市场价格，提高经销商的盈利水平；公司于8月份成立主销区经销商价格联盟委员会，9月初与江南大学签订全面战略合作协议，提升公司产品核心能力，公司将保持战略定力，坚持深化变革，以长期主义推动公司业绩的稳步提升。关于土地问题，由于房地产的调整未见底，需要审慎处理，谢谢！
    3.有两个问题请问黎董事长：1、新一届班子对公司的发展战略是否会做出新的改变，改变的大致框架如何；2、公司未来1-2年的发展目标和经营计划是什么，将采取哪些具体的举措来保证这些目标和计划的实现。
    答:尊敬的投资者您好，公司文化改革在2024年开始，虽然面对挑战，但效果已初步显现，公司将坚持改革方向，坚持业绩文化。短期内公司致力于稳定市场价格，提高经销商的盈利水平；公司于8月份成立主销区经销商价格联盟委员会，9月初与江南大学签订全面战略合作协议，提升公司产品核心能力，公司将保持战略定力，坚持深化变革，以长期主义推动公司业绩的稳步提升，谢谢！
    4.请教黎董事长，之前年报中提到的并购今年是否能够实施？
股价持续低迷，如何对股东交代，是否有提升对股东信心持股的相关举措
    答:尊敬的投资者您好，因市场变化大，关于并购公司在努力推进中，暂时没有可披露的进展，感谢您的关注。
    5.黎总是来退休的还是有企业家精神，现在的余总毫无建设，渠道一塌糊涂、华东的大型商超贵司产品价格和营销就是渣
    答:尊敬的投资者您好，由余总主导的公司改革从2024年开始，为公司转型企业文化奠定了基础，新一届的董事会将继续坚持，谢谢您的意见！
    6.天骄稀土公司是否存在，以前的大股东已经退出，
    答:尊敬的投资者您好，天骄稀土公司属于公司非核心业务，账面价值较低，对公司财务影响较小，公司会密切关注退出方式，感谢您的关注！
    7.公司为何不收购中山润田手上所持有的股份
    答:尊敬的投资者您好，关于中山润田持我司的股份，公司会密切关注处置进展，尽公司最大的努力维护公司股价的稳定，谢谢！
    8.公司2024年年报提出要在2025年完成一次并购，请问进度如何？
    答:尊敬的投资者，由于最近市场变化大，需对并购项目谨慎处理，公司正努力推进中，感谢您的关注，谢谢！
    9.大股东增持进展如何？公司账上结余大量现金，如果不进行并购，公司是否考虑代理风险，进行分红或者回购呢？
    答:尊敬的投资者您好，公司会充分评估现金持有量合理性，若不进行并购，公司会以开放的态度考虑分红或回购，提高股东的回报；关于大股东的增持进展请留意公司公告，谢谢！
    10.请董事长介绍一下对于改善经营业绩，公司目前采取的措施，进展和效果
    答:尊敬的投资者您好，公司在营销方面会努力维护库存的健康以及价格的稳定，并在产品研发方面与江南大学深度合作，努力提升公司产品核心竞争力。谢谢！
    11.请黄总说明一下与大股东、鼎晖之间的关联交易的合理性与必要性？公司采取哪些措施维护公司的经营管理的独立性？如何保障中小投资者的利益？
    答:尊敬的投资者您好，关于公司关联交易，上市公司层面已充分讨论，公司会按照合法合规及经股东会审批通过的额度进行，充分利用大股东的优势，为公司赋能，确保中小投资者的合法利益，谢谢！
    12.公司有大笔现金和存款，也有大金额的银行借款，请公司解释下资金管理的合理性？借款利息小于存款利率吗？
    答:尊敬的投资者您好，公司现金比较充裕，将优先用于公司发展及并购所需，若无进一步用途，将积极进行资金规划，包括但不限于回购、分红等，用于提高股东回报，谢谢！
    13.尊敬的黎董事长，贵公司上半年业绩承压，主要原因是公司主动进行的“渠道改革、去库存、重塑价格体系”。请问当前的改革战略在下半年是否有实质性的效果或边际改善，预计得多长时间才能体现效果呢？谢谢
    答:尊敬的投资者您好，价格方面已统一大单品价格策略，公司8月份成立主销区经销商价格联盟委员会，各区域价格逐步恢复稳定，渠道库存在年底前回到健康水平，谢谢！
    14.黎董事长 我在北方 超市基本只有咱们一两种产品 和千禾和海天相比陈列差的太多了 能否加大渠道陈列 还有 现在人比较注重健康化 咱们公司的0添加产品我只在网上见过 能不能多推出一些高端化的产品
    答:尊敬的投资者您好，北方市场是公司积极拓展的市场，稳定渠道资源投入，加大对健康产品系列的推广和宣传力度，感谢对公司的关注！
    15.公司和江大的合作是否具有实质性的进展，对于产品单一的贵司来说是否是想跨入到白酒这个行业？同时公司是否可以结合新的代言人跑一波流量，新代言人的演唱会一票难求，是否和代言人深度合作推出酱油盲盒，周边等，发展谷子经济
    答:尊敬的投资者您好，公司已经与江南大学建立长期的战略合作机制，双方成立专门的工作小组，具体项目已经在落地过程中，公司会专注于调味品领域，暂无跨界计划；关于代言人的合作方式公司会进一步研究，谢谢您的建议。
    16.黎董事长，现在连超市促销员都不知道厨邦酱油是上市公司，公司为何迟迟不把更名摆上日程，为何迟迟不采纳中小投资者更名建议？
    答:尊敬的投资者您好，公司现阶段优先以提升公司管理为主要任务，对于更名的问题公司会慎重考虑，感谢您对公司的建议，谢谢！
    17.黎董事长您好，面对持续低迷的公司股价，在允许披露的前提下，无论是在经营策略、未来展望等各方面，您能不能给投资者尽量多的持有信心呢？谢谢
    答:尊敬的投资者您好，公司正在致力于稳定市场价格，恢复经销商的盈利水平，公司于8月份成立主销区经销商价格联盟委员会，9月初与江南大学签订全面战略合作协议，提升公司产品核心能力，公司将保持战略定力，坚持深化变革，以长期主义推动公司业绩的稳步提升，谢谢！

	关于本次活动是否涉及应
披露重大信息的说明
	本次活动不涉及未公开披露的重大信息。

	附件清单（如有）
	

	日期
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