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北京致远互联软件股份有限公司投资者关系活动记录表 

编号：2025-010 

投资者关系活动

类别 

□特定对象调研            □分析师会议 

□媒体采访                √业绩说明会 

□新闻发布会              □路演活动 

□现场参观                √其他（线上会议、策略会） 

参与单位名称 

国金证券、开源证券、育泉资产、格林基金、中略投资、银杏资

本、兴合基金、长城基金、大家资产、Polunin Capital、华创证

券、财通证券、景顺长城、中银资管、国君资管、平安基金 

时间 2025 年 09月 01日-2025年 09月 30日 

地点 公司办公楼 M座、线上电话会、业绩说明会 

上市公司接待人

员姓名 

董事长、总经理    徐石 

财务负责人        孟长安 

独立董事          徐景峰 

董事会秘书        段芳 

投资者关系活动

主要内容介绍 

一、介绍环节： 

公司坚持以“产品到平台及生态模式”的战略，按照“一体

化、智能化、信创化”的策略，自研了协同技术平台，实现了从

标准套装软件、到协同运营平台（COP）、再到智能协同运营平台

（AI-COP）的持续升级。公司的目标客户覆盖企业和政务市场，

设计了客户分层经营模式，按大型企业、中大型企业、中小型企

业分层提供了 A9、A8、A6 等企业产品和解决方案，为政务客户提

供了 G9、G6政务产品及解决方案。公司在协同办公的基础上，基

于 AI-COP 平台的低代码能力不断满足客户应用定制化服务的需

求，进一步实现可持续的客户价值经营。 

在企业业务方面，公司依托 AI技术升级和信创政策落地，深

耕平台技术升级和客户分层覆盖策略，强化在央国企、政府、金



融、教育、医疗及制造等行业数字化协同运营核心领域的市场领

先优势，2025年上半年，央国企客户合同金额同比增长 57.79%。

AI 深度融合也成为公司业务的关键突破点，公司以 AI 赋能客户

场景，助力客户实现数智化转型。面向中型及中大型客户，围绕

“体验、应用、数据、定制、技术”五大维度，结合 CoMi完成 AI

能力升级，为客户带来智能化平台体验。公司推出包括智能办公、

辅助决策、智能公文、报表分析等 30+开箱即用的 Agents，全面

提升企业办公效率和智能化办公水平。 

在政务业务方面，公司积极把握 AI 与新技术浪潮机遇，以

“智能办公场景”为核心引擎，加速从传统产品提供商向政务智

能运营领跑者的升级。2025 年上半年，政务业务合同金额同比增

长 139.38%，政务信创产品合同金额同比增长 170.90%。公司聚焦

公文、会议、督办、机关大脑等四大政务办公核心应用场景的智

能化持续发力，以“三办三服务”为主线，围绕机关场景建设，

打造了 AI+数字机关整体解决方案。基于自主研发的 CoMi平台，

公司推出了新一代政务智能体产品家族，支持 DeepSeek、盘古、

通义千问等主流大模型的灵活接入，通过可视化编排显著降低智

能体开发门槛，实现政务 AI 智能体的快速搭建，并内置了覆盖政

务办公、政务治理等五大应用场景的 20+开箱即用智能体助手，

有效助力党政机关快速实现智能化能力改造。 

 

二、问答环节 

Q：上半年公司哪些业务板块为业绩贡献了主要力量？ 

A： 2025上半年，公司核心业务贡献主要营收，协同管理软

件产品营收 2.86 亿，占总营收比例达到 84.68%。公司是国内领

先的企业级管理软件及服务提供商，专注于协同办公和协同运营

管理领域，经过多年的行业深耕，已在创新能力、产品技术、客

群基础、市场品牌、营销体系、服务体系等方面构筑了竞争优势，

核心产品广泛受到市场认可。公司的客户有众多全球及国内 500



强企业，覆盖能源、金融、政府、卫生保健、电信、物流、零售

等多个行业。2025年上半年，公司直销签约金额同比增长 20.18%，

其中，签约合同金额达百万以上的订单金额同比增长 72.70%，信

创产品订单金额同比增长 124.28%；签约的 AI关联合同订单金额

为 4,669.11 万元。从具体客户来看，2025 年上半年央国企客户

和政务客户合同增长明显，国央企客户合同金额同比增长 

57.79%，政务业务合同金额同比增长 139.38%。 

 

Q：面对不同客户的需求差异，公司是定制化开发还是采用标

准化方式来满足客户需求？ 

A：目前采取双管齐下的策略。一方面，针对共性高、规范明

确的协同相关需求采用标准化产品进行交付，以最低成本满足客

户的核心需求，并主推围绕角色化、场景化的标准化产品输出；

另一方面，基于公司智能协同运平台 AI-COP和企业自主定制智能

体的核心平台 CoMi Builder，通过低代码和可视化编排、数据/

知识/流程智能引擎以及多端部署，满足定制化项目交付需求。 

附件清单（如有） 无 

日期 2025年 10月 10日 

 


