证券代码：605218                                   证券简称：伟时电子

伟时电子股份有限公司
投资者关系活动记录表
                                                      编号：2025-002
	投资者关系活动类别

	□特定对象调研        □分析师会议
□媒体采访            □业绩说明会
□新闻发布会          √路演活动
□现场参观	   □其他 

	参与单位名称
	国信证券股份有限公司、财通基金管理有限公司、光大理财有限责任公司、华泰资产管理有限公司、深圳市华宝万盈资产管理有限公司、北京金塔股权投资有限公司、前海中船（深圳）私募股权基金管理有限公司、华安证券股份有限公司、中国信达资产管理股份有限公司、第一创业证券股份有限公司、上海亿衍私募基金管理有限公司等投资者

	时间
	2025年10月16日

	地点
	江苏省昆山开发区精密机械产业园云雀路299号

	上市公司接待人员姓名
	董事会秘书：高丽芳
营业部部门长：向琛

	投资者关系活动主要内容介绍
	1、 介绍公司基本情况；
2、 互动交流环节。

	互动交流问题
	一、公司未来收入增速会怎样？
答：公司目前销售规模增长情况还是比较良好的，2023年公司营业收入为15.68亿元，2024年营业收入为20.27亿元，同比增长29.31%，随着未来公司定点订单的释放，销售收入增长的趋势会比较明显。

二、公司目前Mini-LED产品的量产进度怎样？
答：截至目前，公司Mini-LED产品已经有数款量产，且已经有数十款获得定点订单。

三、公司本次淮安伟时募投项目的技术壁垒和技术储备？
答：本次淮安伟时募集资金投资项目生产的轻量化车载新型显示组件是新型背光显示模组和轻量化镁铝结构件的结合，产品主要采用半固态射出成型、CNC、包胶、化成、涂装、固晶、电测、固化、组装等生产技术及生产工艺，并使用公司自行开发与制作的一体化模具进行生产，公司的技术积累和人才储备为本次募集资金投资项目奠定了实施基础。 
技术积累方面，车载领域固有技术门槛较高，公司自进入车载显示领域以来，即着力于持续不断的技术创新，始终将提升技术实力作为培育公司核心竞争力的关键。经过长期的开发及实践，公司在车载新型显示模组及相关结构件领域均已具备深厚的技术积累，并熟练掌握了适配车载领域的高精密度、高一致性生产工艺；同时，基于与客户的深度合作绑定及前置化的产品开发模式，公司技术成果均立足于市场主流需求、满足产业发展趋势，确保了公司工艺技术的先进性与竞争力。 
[bookmark: _GoBack]人才储备方面，公司已拥有一支高素质、专业化的经营管理团队，团队成员均专注车载显示领域多年，积累了丰富的行业经验，在产品研发、生产管理、品质控制、市场开拓等方面均有深刻的理解和丰富的经验。在有效组织公司高效运营的同时，能够及时掌握客户需求及行业发展趋势，进而为本次募集资金投资项目的顺利推进及效益实现提供人力资源保障。

四、公司未来客户的开拓会侧重燃油车还是电车？
答：公司主营车载背光显示模组，在客户的选择上不会刻意侧重燃油车或电车，随着未来智能驾驶的普及，电车车车内屏幕增加，且电车开发周期短，客观上电车更加有利于公司销售收入的提高。

五、从目前的经营业绩来看，公司业绩承压，未来如何提高公司业绩？
答：公司2024年的毛利率有所下滑。主要是汽车行业产业链内卷，且公司客户结构发生变化，之前主要为日资客户，毛利率较好，后来公司响应发展战略，快速切入国内市场，因销售策略及客户机构调整，公司产品毛利率承压；其次，公司为扩大产能及深化业务布局，近年来资本化投入较大，也一定程度影响了公司的利润。
目前，随着国内客户自动化生产的提高，良品率的提升，毛利率已经有所好转。未来淮安轻量化车载新型显示组件项目投产后，将提高公司产品的内置化水平，改善毛利率水平。

	日期
	2025年10月16日



