证券代码：603909                                  证券简称：建发合诚

建发合诚工程咨询股份有限公司
投资者关系活动记录
	投资者关系活动类别
	☐特定对象调研	☐分析师会议
☐媒体采访	R业绩说明会
☐新闻发布会	☐路演活动
☐现场参观
☐其他

	参与单位名称及人员姓名
	线上参与公司2025年第三季度业绩说明会的全体投资者

	时间
	2025年11月03日10:00-11:00

	地点
	价值在线（https://www.ir-online.cn/）网络互动

	上市公司接待人员姓名
	董事兼总经理黄和宾
独立董事林朝南
董事会秘书高玮琳
财务总监刘晓玲

	投资者关系活动
主要内容介绍
	1.报告显示，公司前三季度新签合同中工程施工业务（建筑施工、综合管养）占比超过90%，同比增长149.57%，而工程咨询业务基本持平。请问公司未来是否将继续聚焦工程施工业务？是否考虑进一步优化业务结构以提升整体毛利率？
答：公司持续聚焦“工程咨询”与“工程施工”双主业，深耕新建与在役工程两大领域。首先，持续加强与控股股东的业务协同，夯实业务基础，保障业务基本盘；其次，积极响应城市更新、韧性城市政策，重点打造“工程医院”核心品牌，积极开拓重点区域的“工程医院”业务，提升在役工程的业务占比，优化业务结构。
2.公司前三季度归母净利润同比增长21.20%，表现稳健。结合当前新签合同规模及业务增长趋势，管理层对2025年全年业绩是否有信心实现持续增长？
答：2025年，公司紧密围绕年度工作主线“增规模、增利润，有灯塔、有生态，好口碑”开展工作，目前公司发展态势良好。第四季度，公司将紧抓城市更新、地方政府债务化解等国家政策机遇，持续深化与控股股东的协同合作，积极拓展建筑材料及C端精装加载等业务，加速国内区域布局与海外市场开拓。同时，通过数字化升级和精细化管控，持续提升运营效率，全力保障项目履约与年底回款工作，力争圆满完成全年业绩目标。具体经营情况敬请关注公司公告。
3.报告显示前三季度研发费用为28,602,911.79元，与去年同期基本持平。在业务规模快速扩张的背景下，公司是否计划加大研发投入以支持工程咨询业务的创新与技术升级？未来是否有重点研发方向？
答：目前，公司已构建“三级技术管控、重点研发专项”双创新体系，并依托“一院一站三中心”的科研平台与系统化的协同机制，持续加大研发投入。未来，公司将聚焦城市生命线、城市更新等在役工程场景，基于“工程医院”的“感传知用”技术架构与“五层两翼”模型，打造城市运行管理服务平台——“合诚数智云”，同时公司将在BIM与AI辅助设计、智慧检测、智慧养护等关键技术上重点投入，推动技术创新及服务升级。
4.公司新签合同总额增长显著，特别是建筑施工类合同。想了解从合同签订到收入确认，通常的平均周期是多久？目前充沛的在手订单，预计将对公司未来几个季度的业绩产生怎样的支撑作用？
答：截至2025年9月30日，公司本年度累计新签合同总额107.47亿元，较上年同期增长125%。其中①在国家基建投资增速放缓的背景下，工程咨询业务完成新签7.69亿元，同比增长0.11%；②工程施工业务完成新签99.78亿元，同比增长149.57%。
建筑施工的合同履约期通常是3-3.5年，收入的确认是根据项目的履约进度进行转化。
5.应收账款从年初的9.48亿元上升至11.33亿元，合同资产也从19.34亿元增至26.86亿元。公司如何看待当前资产质量？是否有计划加强回款管理或控制应收风险？
答：公司应收账款及合同资产较年初有所增加，主要系建筑施工业务规模增长所致，基于公司建筑施工业务以承接控股股东业务为主，其信用资质优良，不存在实际发生坏账减损的情况。
鉴于勘察设计业务的回款周期较长属于行业共性问题，公司现已依托合同系统建立收款周期模型，内置预警机制确保账款追踪及时性，强化回款考核机制；综合运用政府化债协商、法律诉讼等方式加速资金回笼，加强长账龄合同应收款的催收工作，保障现金流稳定。

	关于本次活动是否涉及
应披露重大信息的说明
	本次活动不涉及未公开披露的重大信息。

	日期
	2025年11月03日

	风险提示

	以上如涉及对行业的预测、公司发展战略规划等相关内容，不能视作公司或管理层对行业、公司发展或业绩的承诺和保证，敬请广大投资者注意投资风险。



