证券代码：600129                         证券简称：太极集团
重庆太极实业（集团）股份有限公司投资者关系活动记录表
编号：2025-2
	投资者关系活动类别
	□特定对象调研          □分析师会议
□媒体采访              □业绩说明会（电话会议）
□新闻发布会            □路演活动
☑现场参观              □其他

	参与单位名称及人员名称
	[bookmark: _GoBack]中信证券、五矿证券、东方证券、中欧基金、海创基金、旭日盛德、西藏文储等机构投资者、个人投资者及分析师。

	时间
	2025年10月30日—11月13日

	地点
	公司会议室

	上市公司接待人员名称
	副总经理、董事会秘书：蒋茜
证券事务代表：徐旺

	投资者关系活动主要内容介绍
	主要问答如下：
一、公司在市值管理方面有哪些举措？
回答：公司重视资本市场表现，强化市值管理，积极维护投资者权益，制定了《市值管理制度》；主动披露持续推进“提质增效重回报”行动相关内容；为维护公司全体股东利益，增强投资者信心，2025年7月16日和2025年8月6日，公司分别召开了第十届董事会第三十次会议和2025年第二次临时股东大会，审议通过了《<关于以集中竞价交易方式回购公司股份预案>的议案》，在二级市场开展股份回购工作，2025年9月完成股份回购，共回购股份547.26万股，占公司总股本的0.98%，使用资金1.2亿元，现回购股份已全部注销。
同时，公司高度重视投资者关系管理工作，建立多层次沟通机制，积极传递公司价值主张。2025年，公司常态化召开业绩说明会；参加重庆辖区上市公司投资者网上集体接待日；组织召开分析师交流会；不定期开展线上路演及现场调研交流等活动，主动邀请医药行业分析师、个人及机构投资者与公司管理层进行面对面交流。
二、2021年公司实控人变为国药集团后，国药集团承诺在交易完成后的五年内解决同业竞争问题，请解释一下公司具体的解决措施和进展？
回答：2020年10月31日，公司发布《详式权益变动报告书（国药中药）》，国药集团及中国中药有限公司在报告书中就权益变动后与太极集团产生同业竞争作出承诺：在本次交易完成后的五年内，通过包括但不限于资产置换、资产出售、设立合资企业、变更主营业务、资产注入、委托管理等方式，逐步解决同业竞争问题。
2021年4月15日，太极集团有限公司完成了增资相关市场监管局备案手续，公司实际控制人由涪陵区国资委变更为国药集团，最终控制人变更为国务院国有资产监督管理委员会，公司正式成为国药集团控股企业，承诺将于2026年4月14日到期。
为履行上述承诺，避免上市公司间同业竞争，公司将持有控股子公司重庆桐君阁股份有限公司99%股权所对应的股东权利委托与国药控股股份有限公司管理。2025年10月23日，公司董事会审议通过了《关于公司拟与国药控股签署<股权托管协议>的议案》。未来，公司将协同国药集团积极推进解决同业竞争。
3、 2025年公司持续消化产品社会库存，目前库存情况如何，有无相应的改革措施？
回答：目前公司主要产品在各环节的库存已趋于合理，截止2025年9月末，存货较年初减少5.08亿元。
公司聚焦“4+1”重点领域，以消化代谢用药、呼吸抗生素用药、心脑血管用药、麻精抗肿瘤用药、大健康产品为重点领域，持续提升产品核心竞争力，打造核心品牌矩阵。
2025年，公司坚持以“科技创新”与“营销创新”为双引擎，通过聚焦核心任务狠抓执行，全力推动公司稳健发展。一方面深化“研发-市场-销售”铁三角机制，通过加快大品种二次开发、BD引进及新药创新等，深度参与产品管线建设与市场学术赋能体系构建，强化学术与市场转化，确保科研有效渗透至销售终端。另一方面建强工业营销体系，强化品牌协同全面赋能。着力一终端开发和上量；全力做好二终端分销、动销和纯销；加快三终端网络建设，加大培育适合渠道销售的新产品，满足特色诊所需求；整合升级四终端，完善线上产品矩阵，推动O2O及内容电商销售突破；精细运营五终端，多渠道做好团购及海外销售推广。
四、在当前医药行业环境下，公司自身的核心竞争优势是什么？
回答：公司以中西成药制造为核心业务，拥有医药工业、医药商业、中药材资源、医药研发完整的医药产业链；公司产品资源丰富，现有中西药批文1241个，其中化药批文550个，中药批文691个，全国独家生产批文88个、获国家专利336项；经过多年发展，公司拥有强大的科研体系，并持续深化产学研医融合，通过与院士团队、国医大师、头部中医院校及协会合作，加速科创平台建设，加强科研成果产出。
近年来，公司实施聚焦战略，集中优势做到“四个聚焦”：即聚焦医药主业，剥离非主业非盈利资产及业务；聚焦工业，进一步优化医药工业布局；聚焦中药，立足中药材资源优势，完善中药产业链；聚焦主品，如太极藿香正气口服液、急支糖浆等疗效好、口碑佳的品种，梳理、整合及提炼现有资源，进一步拓展产品应用场景。
2025年，公司以战略聚焦，创新驱动，做强做优中药大品种为战略方向，实施“两聚焦”“两创新”，聚焦中成药大品种，聚焦中药材大品种，实施科技创新与营销创新。在科研创新上，通过坚持创新驱动，加大重点研发项目推进力度，加快大品种二次开发、BD引进及新药创新，实现与生产端的深度协同，与销售端的学术赋能，与市场端的成果转化；在营销创新上，通过进一步优化营销组织机构，加快销售队伍组织变革及销售模式转型，激发营销队伍活力，强化品牌协同全面赋能，建强工业营销体系。
面对医药行业变革，公司将以持续提升，智能化、绿色化、专业化成为重要发展方向，积极顺应趋势，全面深化改革，重塑调整，夯基筑本，持续推进公司稳定、高质量发展。
    五、公司的拳头产品太极藿香正气口服液、急支糖浆都是火遍全国，相关产品未来在研发方面将如何继续推进发展？
回答：近年来，公司以临床价值为中心，夯实学术基础，持续挖掘大品种及潜力品种医疗端的市场潜力，不断完善循证医学，积极推动核心产品纳入相关疾病治疗领域的诊疗指南与专家共识。
截止目前，太极藿香正气口服液已进入《小儿胃肠型感冒中医药诊治及疗效评价指南》《儿童轮状病毒胃肠炎免疫预防专家共识》《腹胀中医诊疗专家共识》《登革热诊疗方案》《儿童流行性感冒中医诊疗指南》《中国抗肿瘤治疗相关恶心呕吐预防和治疗指南》等诊疗指南及专家共识；急支糖浆进入《儿童急性支气管炎中西医结合诊治专家共识》《儿童急性支气管炎中西医结合诊治专家共识》等诊疗指南及专家共识。
未来，公司将以临床价值为核心，加快太极藿香正气口服液、急支糖浆等大品种的二次开发，通过深化产学研医融合，持续拓展产品应用领域，提升产品核心竞争力。

	附件清单（如有）
	无

	日期
	2025年11月17日
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