江西晨光新材料股份有限公司
2025年第三季度业绩说明会会议纪要

一、本次会议召开情况：
会议召开时间：2025年12月3日（星期三）11:00-12:00
会议召开方式：上海证券交易所上证路演中心（以下简称“上证路演中心”）网络文字互动
网上召开地址：上证路演中心（网址：http://roadshow.sseinfo.com）
参加人员：董事兼总经理丁冰先生、董事、董事会秘书兼副总经理梁秋鸿先生、财务总监陆建平先生、 独立董事李国平先生、证券事务代表冯依樊女士。
二、本次说明会投资者提出的问题及回复情况整理如下：
  1、在研发投入和市场开拓方面，有哪些具体的规划来驱动下一阶段的增长？
答：尊敬的投资者，您好！在研发方面，公司紧密围绕客户需求，不断开发新型功能性硅烷、优化反应工艺路线，同步持续加大产品的下游应用研究。如，在气凝胶领域，公司持续开展适用于新能源、建筑和工业保温领域产品的研究。此外，公司稳步推进数字化研发协同体系建设，完成研发信息化的深度整合。在市场开拓方面，公司根据市场行情，结合行业供需情况，分产品、分类别地灵活推进销售和市场工作，如构建客户中心型组织，提升服务效能，强化产供销协同机制，实施动态调价策略等。感谢您对晨光新材的关注！
2、对于第四季度及2026年的主要下游市场需求，管理层有何预判？公司业绩拐点预计何时出现？
答：尊敬的投资者，您好！功能性硅烷应用广泛，下游行业包括橡胶制品、建筑、纺织、汽车、涂料、医药医疗等。行业层面，新能源、复合材料等下游领域持续扩容，预计将带动常规硅烷产品需求稳定增长。半导体等新兴应用场景的拓展，预计将刺激行业加速开发特种硅烷产品。公司的业绩拐点受较多因素影响，包含外部环境如市场需求变化、市场竞争格局变化，内部环境如新产品推广、成本与效率优化等。请您持续关注公司后续的相关公告，再次感谢您对晨光新材的关注！
3、面对当前的经营压力，管理层有何具体的短期扭亏举措和长期战略调整计划？
答：尊敬的投资者，您好！短期来看，公司主动顺应市场变化，动态优化经营策略，强化产供销各环节的高效协同，注重内部挖潜和效益提升，目标是推动运营效率与综合效益的增长。长期来看，公司经营团队将继续聚焦主营业务，深入推进质量与效率变革，进一步强化市场研判，促进生产、研发与营销等环节的紧密协作，以确保各项提质增效举措落到实处、取得实效。感谢您对晨光新材的关注和支持！
[bookmark: _GoBack]
