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11月投资者关系活动记录表
	投资者关系
活动类别
	□特定对象调研     ☑分析师会议
□媒体采访         □业绩说明会
□新闻发布会       □路演活动
☑现场参观         □其他

	参与单位名称
	国泰基金、诺安基金、光大证券、华安基金、乾锦豪资本、红马投资、中信资管、国寿安保、宏道投资、农银人寿、盘京投资、中银三星人寿、中信建投证券、长城基金、兴业证券、国投瑞银基金、远希私募、赛富投资基金、秘银资本、中财招商投资、华熙私募、华泰证券、山西证券、财通证券（排名不分先后）

	时间
	2025年11月11日、11月13日、11月25日、11月28日

	地点
	公司会议室、券商策略会会议室

	上市公司
接待人员
	公司董事会秘书、董事会办公室主任、证券事务代表等。

	投资者关系活动主要内容介绍
	一、参观公司生产车间
二、互动交流主要内容
（一）请阐述公司未来的业务重点和核心竞争力。
回复：公司将持续巩固矿山及重型装备的“压舱石”作用，同时加速培育机器人及智能装备、新能源装备、特种材料三大新兴业务板块。核心竞争力体现在：全球领先的矿山装备整体解决方案能力、特种机器人研发先发优势、深厚的大型铸锻件极限制造工艺积累，以及覆盖“设计—制造—工程服务”的全生命周期服务能力。公司致力于从装备制造商向全球高端装备引领者跨越，持续为投资者创造长期价值。
（二）请介绍公司机器人业务的发展进展与战略布局。
回复：公司深耕特种机器人领域，已形成130余款特种机器人产品，覆盖消防、矿山、石化等30多个场景，其中智能防爆机器人荣获“国家制造业单项冠军”，市场占有率领先。公司正加速布局“4+6+N”机器人产业体系，聚焦操作系统、控制器、电池及算法四大核心底座，发展人形、四足等六大通用平台，拓展N个应用场景。
（三）公司矿山装备海外市场的发展情况如何？
回复：公司矿山装备海外市场拓展不断取得新成效，2025年海外订单同比持续增长，尤其值得关注的是，海外订单中超半数来自与终端客户的直接合作，充分体现了公司在国际市场的品牌影响力与客户认可度。在矿用主机设备领域，公司产品覆盖全球68个国家和地区，并成功实现了从单机出口到成套解决方案的转型升级。依托西班牙、澳大利亚、秘鲁等海外基地及分支机构，公司持续完善全球服务网络布局。未来，公司将坚定不移地落实“强化海外市场开拓”战略，进一步加快国际化发展步伐。
（四）新能源装备业务主要包括哪些产品？发展态势如何？
回复：公司新能源装备业务主要包括风电导管架、管桩等海上风电基础结构件制造，同时积极拓展风电、光伏电站及储能项目的开发与运营。漳州基地拥有自有深水港口，具备产品直接下海的独特区位优势。2025年新能源订单生产任务饱满。
（五）公司在耐磨材料业务领域前景如何？
回复：公司耐磨材料业务未来发展前景良好。作为主机设备的关键消耗部件，耐磨衬板因定期更换特性，形成了持续稳定的市场需求。目前，公司该业务板块订单饱满，产能利用率维持在较高水平。为更好地把握市场机遇，公司正积极优化资源配置，持续提升运营效率和市场响应能力，进一步巩固和强化在该领域的竞争优势。
（六）公司如何看待当前的资产负债结构？有何优化计划？
回复：公司资产结构稳健，负债水平持续优化。截至2025年9月末，有息负债率已实现“五连降”至9.5%。未来，公司将通过提升经营质效、加强资本性支出管控、优化融资结构等方式，继续巩固和优化资产负债结构，为高质量发展提供坚实的财务保障。
（七）公司如何推动科技成果的快速转化和产业化？
回复：公司构建了“基础研究是根，应用研究是干，开发研究是果”的技术创新思路，依托智能矿山重型装备全国重点实验室、国家级技术中心和重大科研项目，深度整合研发、制造与市场环节，形成从技术攻关到产品应用的高效闭环。通过“揭榜挂帅”等机制，集中资源攻克关键核心技术，确保创新成果快速融入高端装备制造和解决方案中。
（八）公司在市值管理方面有哪些具体举措？
回复：公司高度重视市值管理工作，制定《市值管理制度》多举措搭建长效机制：一是聚焦主业，提升经营效率和盈利能力；二是制定稳定的现金分红政策，2024年度现金分红比例达34.97%；三是持续完善自愿性信息披露；四是畅通多层次沟通渠道；五是保持高强度研发投入，夯实产品核心竞争优势。
（九）公司“十五五”规划的总体目标是什么？
[bookmark: _GoBack]回复：展望“十五五”，公司的战略布局以“四新”为核心框架，按照“新能力筑基、新优势强体、新特色铸魂、新阶段跨越”的路径系统推进。公司将重点培育高端化、智能化、绿色化的产品与运营能力，夯实发展根基；通过创新链、 产业链、资金链、人才链“四链协同”构建产业新优势；以“重工好、重工行”为核心塑造独具特色的品牌形象，最终实现从装备制造商向全球高端装备引领者的战略跨越，为投资者创造可持续的价值回报。

	附件清单
（如有）
	无



