云南博闻科技实业股份有限公司投资者关系活动记录表

证券代码：600883                                    公司简称：博闻科技
云南博闻科技实业股份有限公司
投资者关系活动记录表
编号：2025-04
	投资者关系活动类别
	业绩说明会

	活动主题
	博闻科技2025年第三季度业绩说明会

	时间
	2025-12-05 - 16:00-17:00

	地点/方式
	上证路演中心：https://roadshow.sseinfo.com
网络文字互动

	参会人员
	董事长：刘志波；董事、董事会秘书：杨庆宏；独立董事：张晓霞；财务总监：赵艳红。

	投资者关系活动主要内容介绍
	投资者关系活动主要内容
1、191*****695问博闻科技董事、董事会秘书杨庆宏：请问，新的一年会有新的业务计划吗？其他行业投资等。

董事、董事会秘书杨庆宏答:衷心感谢您对公司的关注！公司根据中国证监会《公开发行证券的公司信息披露内容与格式准则第2号—年度报告的内容与格式》等相关规定披露下一年度经营计划等相关信息，公司指定信息披露媒体为上海证券交易所网站、《上海证券报》和《证券时报》,请投资者以公司在上述媒体披露的信息为准。

2、131*****572问博闻科技董事长刘志波：结合当前业绩表现，公司在提升股东回报方面有哪些中长期规划，第四季度在业绩冲刺上有哪些重点举措？

董事长刘志波答:衷心感谢您对公司的关注！公司重视股东的合理投资回报，根据中国证监会《上市公司监管指引第3号——上市公司现金分红》、上海证券交易所《上市公司自律监管指引第1号——规范运作》及公司《章程》等有关规定，公司制定了《股东分红回报规划（2024-2026年）》已经公司2023年度股东大会审议通过，并严格按照中国证监会及上海证券交易所各项规定规范开展利润分配相关工作。
公司按照本年度经营计划采取有效措施组织生产经营管理工作，策略及措施如下：
（1）对食用菌业务采取“调结构、增效益”的经营策略，以存量产品为主，调整产品结构，在已建立的稳定且有实力的供应渠道基础上，以市场需求为出发点，继续加大国内外市场拓展力度，维护好存量客户，开发优质新客户；同时深入研判市场供求趋势，探索消费体验终端，以市场销路好、有效益、周转快的产品投向市场，从而促进实现预期经营目标。
（2）对火腿业务采取“拓市场、去库存”的经营策略，积极开拓新客户新市场新渠道，完善线上平台搭建和推广，扩大产品市场份额，提升品牌竞争优势。生产方面，注重技术创新、效率提升、品质提升，根据市场订单及库存产品情况，有计划、科学地安排生产加工，满足产品销售需求的同时，加速消化现货产品库存。
（3）对咖啡业务采取“扩规模、稳基础”的经营策略，一方面，以咖啡生豆贸易和深加工产品（咖啡熟豆、挂耳咖啡）为主，有区别的科学组织市场开发，充分挖掘国内消费市场潜力和国外原料供应渠道优势，尽快抢占产品市场，提升品牌知名度及产品竞争力；另一方面，结合业务发展规划，逐步进入咖啡全产业链，加强种植产能管理，科学有计划的组织产品生产，提高生产效率，稳固咖啡业务运营基础，促进实现经营目标，加快落实公司主业转型升级发展战略。
（4）以规范运作为抓手，以上市公司治理准则及内部控制规范体系为指引，进一步优化公司治理机制，加强标准化建设和规范化运作，规范生产经营管理体系；加强品控管理，确保公司产品符合食品安全卫生质量标准。

3、188*****821问博闻科技财务总监赵艳红：能否说明公司在资金配置和理财策略上的调整逻辑，以及对公司整体资金收益的影响？

财务总监赵艳红答:衷心感谢您对公司的关注！公司根据流动资产状况，合理运用公司自有资金，在评估资金安全、保障资金流动性、提高资金收益率的基础上，在确保日常经营所需资金的前提下使用部分自有流动资金投资委托理财产品，不会影响公司日常经营运转，不会影响主营业务的正常开展；同时在投资期限和投资赎回灵活度上做好合理安排，不影响公司日常资金正常周转需求，有利于提高公司自有资金的使用效率和收益。公司委托理财主要投资期限在一年以内的安全性高和流动性好的委托理财产品，产品类型范围包括：券商理财产品、银行理财产品、国债逆回购产品、信托理财产品、其 他类（如公募基金产品、私募基金产品）等。

4、188*****821问博闻科技董事长刘志波：公司主营的食用菌、火腿及咖啡业务中，第三季度咖啡及制品业务的营收和盈利表现如何，该业务板块是否存在新的市场拓展机会或产品升级计划？

董事长刘志波答:衷心感谢您对公司的关注！截至2025年第三季度末，公司实现营业收入3,412.30万元，其中食用菌业务实现的营业收入占比最高。公司按照本年度经营计划采取有效措施组织生产经营管理工作，稳妥有序落实公司主业转型升级发展战略。对于咖啡业务，公司持续探索，以公司发展战略目标为引领，积极扩大咖啡业务经营规模，夯实业务基础。一方面，以咖啡生豆贸易和深加工产品（咖啡熟豆、挂耳咖啡）为主，科学组织市场开发，充分挖掘国内消费市场潜力和国外原料供应渠道优势，抢占产品市场，提升品牌知名度及产品竞争力；另一方面，结合业务发展规划，逐步进入咖啡全产业链，加强精品咖啡种植管理，有计划的组织产品生产，提高生产效率，构筑咖啡业务运营基础，促进实现经营目标。

	关于本次活动是否涉及应当披露重大信息的说明
	本次活动不涉及应当披露重大信息的事项。


云南博闻科技实业股份有限公司
2025年12月5日
