


证券代码：603092                                     证券简称：德力佳

德力佳传动科技（江苏）股份有限公司
投资者关系活动记录表
                                                    编号：2025-001
	投资者关系活动类别

	☑特定对象调研        ☑分析师会议
□媒体采访            □业绩说明会
□新闻发布会          □路演活动
☑现场参观	
□其他 （请文字说明其他活动内容）

	参与单位名称及人员姓名
	广发证券：王宁，东方红资管：郑华航，平安基金：杨蓓斯，浙商证券：陈明雨，国泰安保：肖佳琪，长江养老：赵千里，博时基金：金晟哲、雷洋，广发基金：柴嘉辉、曹越，天风证券：杨志芳，招商基金：刘宇晨，民生证券：王一如，融通基金：邓博文，建信养老：王雁冰，嘉实基金：项静远，长城证券：陈子锐，和谐汇一：孙纯鹏，信达澳亚基金：陆毅楷，国海证券：邱迪，景顺长城：朱冰文，鹏华基金：黄奕彬，国盛证券：魏燕英，交银基金：孔祥瑞，西部证券：邓宇轩，华安基金：陈泉宏，中泰证券：吴鹏，国泰基金：郑浩，南方基金：王东华，国泰海通：陈柏年、马菁菁、庞钧文，易方达基金：陈思源，汇添富基金：童心，富国基金：李可伦，华福证券：万伟，聚鸣投资：李澄清

	时间
	2025年12月9日13:30-16:00

	地点
	德力佳传动科技（江苏）股份有限公司会议室

	上市公司接待人员姓名
	董事长、总经理：刘建国
董事、副总经理、董事会秘书：孔金凤
证券事务代表：朱灵芝

	投资者关系活动主要内容介绍

	一、观看公司宣传片，孔金凤女士从公司简介、行业发展趋势、投资亮点、未来规划及愿景四个方面简要介绍公司的基本情况。
二、回答投资者提问
[bookmark: OLE_LINK1]问题1：2026年的风电市场需求如何？
答：从风电行业招标存量释放、政策持续支持的驱动下，2026年风电市场需求有望维持增长态势。
问题2：公司未来产能的释放情况如何？
答：公司募投项目“年产1000台8MW以上大型陆上风电齿轮箱项目”、“汕头市德力佳传动有限公司年产800台大型海上风电齿轮箱汕头项目”已处于正常建设中，其中拟投放较大兆瓦试验台实现大兆瓦齿轮箱的测试需求，产能将在未来逐步释放，各生产基地间也将通过优化资源配置进一步实现扩充产能的目标。
问题3：2026年海外市场的趋势如何？
答：随着传统欧洲风电巨头面临财务亏损、供应链紧张等挑战，增长乏力，为其配套的海外齿轮箱等核心部件供应商同样萎缩。在此消彼长之下，中国主机厂商凭借全产业链的成本、技术和快速交付优势，在海外市场的竞争力与份额正快速提升。公司作为核心部件齿轮箱供应商，也将受益于这一“国产主机出海潮”，实现从国内配套到全球配套的跨越。公司也一直积极布局海外市场，与海外客户保持着密切沟通。
[bookmark: OLE_LINK2]问题4：风电齿轮箱份额提升主要靠什么策略？
答：风电齿轮箱市场份额的提升，核心在于构建以 “技术创新与工艺升级”为基础、以“规模效应与资金投入”为支撑、以“客户认可与政策机遇”为驱动、以“海外拓展”为增量的综合战略体系。具体而言，公司通过持续投入研发，掌握大兆瓦齿轮箱的核心技术与优化设计，并借助先进工艺确保产品高可靠性与低成本；同时，大规模产能建设和资金投入形成规模效应，进一步巩固成本优势。在市场端，凭借过硬的产品性能与服务质量赢得终端主机厂及运营商的长期认可，形成口碑效应，而行业政策的持续利好则为需求扩张提供了稳定环境。此外，积极推行海外战略，紧抓全球风电产业链重构机遇，伴随中国主机厂出海并拓展独立渠道，从而在快速增长的国际市场中抢占先机，实现份额的全面突破。
问题5：请问2025年、2026年全年出货量预计多少？
答：2025年1-9月营业收入为405,948.14万元，同比增长66.37%；净利润为62,985.21万元，同比增长64.96%。2025年度数据请关注后续公司披露的2025年年度报告。关于2026年，市场预期看好，叠加公司募投项目的产能爬坡，相信公司也能抓住市场趋势，争取保持持续增长态势。
[bookmark: OLE_LINK3]问题6：请问风电齿轮箱单价多少钱一台？以及价格趋势是什么样的？
答：不同的产品价格是不一样的。比如中速、高速传动的齿轮箱，价格是不一样的；比如不同的客户配置需求不一样，价格也是不一样的。风电齿轮箱价格是非标准化的，属于一种定制化产品。风电齿轮箱市场已度过前期因技术快速迭代和激烈竞争导致的剧烈价格下行阶段，正进入一个由“成本刚性、需求理性、竞争有序”共同驱动的“动态平衡”新阶段。预计明年价格将呈现总体平稳、个案协商的态势，核心企业的定价能力将更多取决于其技术附加值、产品可靠性与综合服务能力。
问题7：风电齿轮箱环节有没有新的一些技术，比如滑轴的应用或者其他方面的新技术，能够让齿轮箱价格有一些波动？
答：滑动轴承应用是一个成熟的技术，其本身的价格比滚动轴承低。在使用滑动轴承的过程中，使用齿轮件轴的材料增多了，所以综合下来，滑动轴承应用后对于成本的降低是有的，但也是有限的。当然，在随着大型化趋势加快的背景下，滑动轴承的应用对于成本优势可能会慢慢凸显。
[bookmark: OLE_LINK4]问题8：从客户端来讲，明年可能主要是哪几个客户会有一个新的突破或者是份额的提升？
答：从公司整体战略与行业特性出发，关于明年的客户拓展，并非依赖单一客户的突破，而是推行一种 “在深化主力客户合作的基础上，积极推动客户结构多元化”的稳健平衡策略。
[bookmark: OLE_LINK5]问题9：风电齿轮箱的毛利率趋势走向如何？
答：基于当前风电产业链的技术演进与市场格局，风电齿轮箱的毛利率趋势预计将从过往的承压阶段逐步过渡到一个相对稳定、并存在结构性改善空间的新阶段。风电齿轮箱企业的毛利率表现将更显著地分化，在技术创新、成本控制和客户结构中占据优势的头部企业，有望在行业整体的稳定期中，实现优于平均水平的毛利率表现和更强的盈利韧性。
[bookmark: OLE_LINK6]问题10：滚动轴承的国产化比例已经达到什么样的水平了？
答：滚动轴承的国产化已从技术突破进入批量应用阶段，目前中低速轴承替代比例较高，高速轴承也正从小批量试用向规模化推广。公司通过参与设计、审核工艺与材料、并完成严格测试验证的全流程协同模式，确保替代安全可靠。未来在供应链安全、降本需求及国内厂商技术持续进步的驱动下，国产化比例将稳步快速提升。
问题11：未来风电齿轮箱的市场份额分布有什么样的趋势变化？
[bookmark: _GoBack]答：全球范围来看，风电主齿轮箱行业头部化现象明显，市场集中度较高。由于风电主齿轮箱行业技术壁垒较高，伴随着风电整机大型化发展趋势及海上风电的迅速发展，配套的风电主齿轮箱研发及批量生产的难度进一步提升，头部企业具备技术与资金的先发优势，可加大研发投入与产品升级，率先抢占市场份额。除此之外，大型风电整机生产商作为主齿轮箱下游行业主要参与者对供应商认证标准较为严格，认证周期较长，一旦确定为合格供应商轻易不会更换。上述因素叠加导致了未来风电主齿轮箱行业市场需求扩大、行业竞争激烈的情况下，头部化趋势将进一步凸显，具有较强资金实力、研发实力及客户资源的企业将依托其已形成的护城河在市场竞争中具备一定的竞争优势。
[bookmark: OLE_LINK7]问题12：销往海外市场的风电齿轮箱产品价格对比国内市场的差异。
答：销往海外市场的风电齿轮箱产品价格通常高于国内市场，这主要并非因产品本身成本差异，而是由更高的综合附加值、更严苛的准入标准以及更复杂的运营成本所驱动。

	关于本次活动是否涉及应当披露重大信息的说明
	本次活动不涉及未公开披露的重大信息。

	附件清单（如有）
	无

	日期
	2025年12月9日






	
