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证券代码：688215                                   证券简称：瑞晟智能 

 
浙江瑞晟智能科技股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

（2025 年 12 月 24 日） 

投资者关系活动

类别 

□特定对象调研       □分析师会议         □媒体采访 

□业绩说明会         □新闻发布会         □路演活动 

□现场参观           电话会议           □其他 

参与单位名称、

会议时间 

一、2025 年 12月 24日 15:00 

东方财富证券、国泰海通证券、山西证券、开源证券、中邮证券等 

地点 
一、2025 年 12月 24日 15:00 

电话会议 

上市公司接待人

员姓名 

一、2025 年 12月 24日 15:00 

董事长兼总经理：袁峰先生 

董事会秘书：吕蒙先生 

证券事务代表：黄雅青女士 

投资者关系活动

主要内容介绍 

问题 1：公司产能建设情况如何？ 

回答 1：公司积极聚焦于产能落地、生态合作与订单落地，新的生

产线已正式投产，成为公司在 ICT业务领域产能的拓展，公司物流

板块业务及算力服务器业务均在快速推进并取得积极成果。 

 

问题 2：公司与沐曦在算力业务方面有哪些合作进展？公司在算力

业务上的拓展情况怎样？ 

回答 2：公司算力服务器业务持续拓展，已联合沐曦、武珞智慧、

川消所共同成立了“国产算力赋能消防应急应用联合实验室”，积

极探索构建从算力到应用的生态解决方案。公司在湖南等地订单已

处于实施收尾阶段，其他区域的业务处于正常拓展过程中。 

 

问题 3：如何看待未来算力业务的发展？ 
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回答 3：目前算力服务器市场正处于快速发展过程中，特别是以国

产算力卡为核心的服务器市场增长迅速，主要体现在以移动、联通、

电信为主的运营商算力网络建设保持快速增长及以阿里巴巴、字节

跳动等互联网为代表的科技企业将投入数千亿元自建智算中心。公

司未来 ICT算力中心业务拓展将伴随国产项目建设投资增加，将处

于积极发展态势，同时公司将不断优化算力中心相关的规划、施工、

交付及服务等方面的能力，确保相关业务的持续稳步发展。同时也

将借助公司智能化软件落地客户的契机持续推进算力业务在智慧

工厂、智慧物流、智慧消防等场景落地。整体来看，公司算力业务

具备持续快速发展的基础，未来有望实现稳步增长。 

 

问题 4：公司在算力服务器硬件上有哪些核心优势和技术壁垒？ 

回答 4：公司在算力服务器硬件领域的优势与壁垒体现在以公司正

以国产 GPU为核心自主进行存储、通讯、节能降耗等方面的配件及

系统的适配，根据终端项目需要完成最终项目交付。 

 

问题 5：算力服务器业务的下游客户主要是哪些？ 

回答 5：公司算力服务器业务的下游客户目前以三大电信运营商及

各地方政府投资平台为主，与此同时，公司正积极拓展商业市场，

以探索多元化的商业合作模式。 

 

问题 6：算力服务器业务的订单交付周期与付款进度是怎样的？ 

回答 6：不同的项目有不同的交付周期和付款条件，一般运营商类

客户，其付款节奏通常为合同签订后支付 10-30%作为首付款，验收

完成后累计支付至合同金额的 95%左右，剩余部分约定有一定账期

（例如 6个月）。不考虑基建周期，从项目立项到最终交付的整个

周期约为 4至 6个月。 

 

问题 7：公司在机器人业务方面的布局？ 
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回答 7：公司在机器人领域的布局主要通过天玑子公司展开，该子

公司在满足公司内部自动化产品的驱动系统需求，为智能工厂解决

方案的个性化设计与性能提升提供支持；在此基础上，公司基于在

智慧工厂、智慧物流、智慧消防相关垂直行业的积累，正规划开发

能够替代关键工序的专用机器人及机器人相关的核心驱动系统。目

前已面向服装行业推出的专用清扫机器人正处于试用与销售阶段，

同时消防应急救援机器人等产品也在研发进程中。 

 

问题 8：公司明年的业务规划？ 

回答 8：公司将以智能制造系统平台为核心，不断拓展智慧工厂、

智慧物流、智慧消防三大细分行业的软硬件应用场景，积极发展算

力服务器、人工智能应用软件、机器人及核心零部件等业务并使之

成为新的增长引擎，确保公司持续快速发展。 

本次活动是否涉

及应当披露重大

信息 

否 

附件清单 无 

 


