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投资者关系活动
类别
	√特定对象调研    □分析师会议
□媒体采访        □业绩说明会
□新闻发布会      □路演活动
□现场参观□其他

	参与单位名称
及姓名
	华夏基金、中邮证券、华金证券、西藏信托

	时间
	2026年1月

	地点
	公司会议室

	上市公司接待人员
	董事会秘书：张馨瑜

	投资者关系活动主要内容介绍
	一、交流的主要问题及回复
1、公司最近业务进展情况
公司各项业务正有序展开。
客户方面，持续深化与现有核心客户的合作粘性，同时积极拓展海内外优质新客户，推进跨领域客户布局，客户结构与合作广度不断优化。产品方面，射频前端产品迭代与落地稳步推进；射频SoC产品聚焦细分赛道持续优化；其他模拟芯片产品矩阵不断丰富。未来应用方面，在巩固现有应用场景的基础上，积极向新兴领域延伸，同步跟进相关技术与市场趋势，为业务拓展储备新的增长空间。

2、射频SoC市场拓展策略
在射频SoC方向，公司的产品以消费类应用为主，未来，公司将把握智能零售/电子价签、健康医疗、智慧物流等专业市场机遇，扩大产品在专业类市场的推广应用。

3、公司的核心竞争力
公司的核心竞争力主要体现在：(1)技术实力与产品性能：公司开发的高集成度5G L-PAMiD产品性能已达到国际厂商水平，并已在主流品牌旗舰机型大规模量产应用；(2)客户资源与市场地位：公司射频前端产品已导入荣耀、三星、vivo、小米、OPPO等知名品牌终端客户；射频SoC产品导入阿里、拼多多、联想、比亚迪等知名工业、物联网客户，形成了良好的市场口碑。

4、公司产品战略布局思路
[bookmark: OLE_LINK5]公司产品战略聚焦射频前端，把握“模组化”趋势，持续迭代L-PAMiD等高端模组。协同发展射频SoC，重点拓展智能零售、智慧物流、物联网模块、智能寻物、健康医疗、车载出行等专业类应用场景，并加速出海进程。布局其他模拟芯片，形成协同矩阵。前瞻性布局卫星通信、车载通信等增量市场，筑牢长期发展壁垒。

5、公司的行业展望，对射频前端行业竞争格局演进的看法
行业竞争格局的演变将受到整体市场环境与新产品迭代速度等多重因素的影响，长期看会逐步从无序竞争回归到有序竞争。未来行业核心竞争力源于客户合作粘性、产品创新、海外拓展及细分领域突破。在此背景下，公司将专注于核心技术的研发、产品线的布局完善、客户和市场的开拓，以确保在激烈的市场角逐中稳固自身竞争优势。

6、公司产品的下游应用领域及占比情况
公司射频前端芯片产品主要下游应用领域为移动智能终端行业，并正在重点拓展智能汽车、物联网模块、智能穿戴领域。我国射频前端厂商市场占有率仍相对较低，合计约20%（以金额计），在关键技术领域仍有很大的国产化替代空间。公司射频SoC芯片下游应用领域主要为无线键鼠、智能家居、健康医疗、智慧物流等。公司正不断在一些具有广阔市场前景的新兴应用领域取得突破。

7、卫星通讯产品的规划
[bookmark: _GoBack]目前，公司卫星通信产品可同时兼容北斗、天通及低轨卫星通信系统，已于多家品牌手机终端客户的高端机型实现量产出货。
公司将提前布局未来相关产品研究，如第六代移动通信、天通北斗低轨三合一的卫星通信高集成度射频前端芯片、高可靠性车载通信射频前端模组等前沿技术与产品，并加强与产业链企业、研究机构等横向技术合作，持续保持前瞻视野。

8、未来两年的核心发展方向
未来，公司核心发展方向聚焦六方面：一是强化研发投入，推动射频前端L-PAMiD等高集成度产品升级，深化射频SoC低功耗、高集成优势；二是深耕移动智能终端市场，拓展车载通信、卫星通信等新兴应用场景；三是加强供应链安全与成本优势；四是深化大客户战略合作，拓展优质客户群体，提升市场占有率；五是完善人才体系建设，支持业务的持续发展；六是拓展海外市场，具备国际化竞争能力。

	关于本次活动是否涉及应当披露重大信息的说明
	本次活动不涉及应当披露重大信息。

	附件清单（如有）
	无

	日期
	2026年1月30日



