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投资者关系活动记录表

编号：2026-001

投资者关系活动

类别

特定对象调研分析师会议

□媒体采访□业绩说明会

□新闻发布会□路演活动

□现场参观电话会议

□其他（请文字说明其他活动内容）

活动参与人员

摩根士丹利、野村东方国际证券、中信保诚资管、瑞众保险、

国寿安保基金、陆家嘴信托、鑫元基金、长信基金、银华基金、

华夏基金、天弘基金、长江资管、国金资管、华泰保兴基金、

华泰自营、方正资管、香元私募基金、真滢投资、北京天时开

元股权基金、兴源投资、东方阿尔法基金、北京泽铭投资、中

信证券、中金公司、华泰证券、长江证券、光大证券、天风证

券、国元证券、招商证券、申万宏源、甬兴证券、兴业证券、

银河证券、山西证券、中银国际、国海证券、东方证券、太平

洋证券、国投证券、东方财富证券、华宝证券、西南证券、浙

商证券、东海证券

时间 2026 年 2 月 6 日

参会方式 电话会议

公司参会人员

副总经理、董事会秘书 李娇云

艾创科技电机事业部总经理 任鹏

艾迪液压研究院院长 郝振华

投资者关系活动

主要内容介绍

本次交流会中，互动问答的主要内容(口头交流内容表述

可能存在误差如与正式公告内容冲突，请以正式公告披露内容



为准)如下:

问题一：泰国工厂投产后的产能爬坡进度如何？海外大客户的

订单落地情况是否符合预期？

答：公司泰国工厂（一期）已于 2025 年 10 月正式投产，

现已具备 1 万台液压破碎锤产能，高端液压件产品将于 2026

年 5 月陆续生产；泰国工厂（二期）亦已启动建设，2026 年 6

月 30 日将会具备投产条件。海外大客户合作进展符合预期，

海外头部工程机械知名客户的液压件项目顺利落地，其中 50%

订单将由泰国工厂生产并供应北美市场，剩余 50%订单由中国

工厂生产并供应非北美市场。目前这一知名客户已成为公司第

一大海外客户，公司亦是其国内唯一的液压件供应商，预计

2026 年公司海外新增订单将实现快速增长。

问题二：公司液压件业务 2025 年有什么突破，未来发展方向

如何？

答：2025 年，公司液压件事业部营收增速大幅领先行业

水平；目前国内马达年产能约 35 万件，泰国液压件工厂预计

2026 年 5 月正式投产。

后续公司将聚焦三大发展方向：推进核心产品国产替代，

持续提升在主机厂的市场份额；拓展非挖应用领域，发力通用

液压件业务，在农用机械、路面机械、航空航天等领域深化市

场渗透；依托与美国知名客户的合作成功经验，推动海外营收

实现高增长。同时，公司与川崎重工合资设立的艾崎精密将成

为重要业绩增长点，预计 2026 年该合资公司经营业绩有望实

现快速增长。

问题三：公司液压件业务中马达与泵、阀业务占比及市占率情

况如何？

答：公司液压件业务中，马达类产品（行走马达、回转马



达）占比约 60%，泵、阀类产品合计占比约 40%；当前马达类

产品市占率达 40%，泵阀产品市占率约 15%，预计未来几年公

司液压件整体市占率将持续提升。

问题四：请公司介绍下主要业务海外进展情况，以及后续主要

拓展区域？

答：公司已成功突破美国知名客户、英国客户、欧洲核心

配件商等海外头部客户，2026 年对海外客户的供货规模有望

进一步提升。后续公司将持续深耕海外市场，重点发力四大核

心区域：依托大客户资源拓展的美国市场、矿场资源丰富的非

洲及巴西市场、国内主机厂重点布局的印度市场，以及泰国工

厂可有效辐射的东南亚市场。公司计划未来五年实现海外营收

占比达 50%，打造成为业绩增长的核心引擎。

问题五：丝杠导轨产品在下游领域的拓展情况如何？

答：公司丝杠导轨产品在机床领域的国产化替代成效显

著，核心聚焦中高端机床市场，产品精度达 C2 级，已在韩国

知名机床厂部分型号中实现导轨产品 100%进口替代。目前，

公司与多家头部机床企业建立合作关系。2025 年，公司已有

30 余款丝杠导轨产品完成测试并实现小批量供货。此外，产

品应用场景持续延伸，已覆盖工业母机核心零部件、伺服电缸

等多个领域。

问题六：公司硬质合金刀具产能布局有多少，经销商体系怎么

样，怎么应对原材料涨价？

答：2025 年公司刀具产能达 700 万片，2026 年产能有望

突破 2000 万片。销售端采用经销商渠道与大客户直销相结合

的模式，目前经销商体系正随产品知名度和市场认可度的提升

持续完善。针对原材料涨价，刀具事业部常备 2-3 个月原材料

库存，公司可通过经销商传导及引导终端客户备货，实现部分



成本转嫁。

问题七：公司储能业务模式是怎么样的？2026 年计划能落地

多少项目？

回复：公司掌握 BMS、EMS、热管理等储能核心技术，商

业模式采用“开发-投资-建设-运营”四位一体模式，通过参

股投资平台绑定国有资本与行业资源，保障设备销售利润与现

金流的稳定性。2026 年，公司前期储备储能项目正逐步落地，

同时将加大澳洲、中东、东南亚等区域的业务布局力度，目标

未来 3-5 年实现海外营收占比达 30%-50%。

问题八：公司可转债目前是什么情况，后续是否有强赎的可

能？

答：对于可转债，公司坚持顺其自然的原则。

接待过程中，公司接待人员严格按照信息披露有关的规

定，与投资者进行了充分的交流与沟通，未出现未公开重大信

息泄露等情况。以上如涉及对行业的预测、公司发展战略规划

等相关内容，不能视作公司或公司管理层对行业、公司发展的

承诺和保证，敬请广大投资者注意投资风险。

关于本次活动是

否涉及应披露重

大信息的说明

否

附件清单(如有） 无

日期 2026 年 2 月 6 日


