
证券代码：688665 证券简称：四方光电

四方光电股份有限公司

投资者关系活动记录表

编号：SFGD2026-004 至 005

投资者关系活

动类别

■特定对象调研 □分析师会议

□媒体采访 □业绩说明会

□新闻发布会 □路演活动

■现场参观 □电话会议

□网络会议 □其他

参与单位名称 国投证券、国金基金、山西证券

会议时间及地

点

2026 年 2 月 5 日 13:30-15:30（公司会议室）

2026 年 2 月 9 日 10:00-11:30（公司会议室）

上市公司

接待人员姓名

董事会秘书：陈子晗

证券主管：陈明

投资者关系活

动主要内容介

绍

公司本次投资者关系活动主要就以下方面与调研人员进

行了沟通：

一、公司主要介绍

四方光电成立于 2003年，是一家从事智能气体传感器和高

端气体分析仪器的科创板上市企业（股票代码 688665.SH），

目前已经形成了包括光学（红外、紫外、光散射、激光拉曼）、

超声波、MEMS、电化学、高温固体电解质等原理的气体传感

技术平台，产品广泛应用于暖通空调、工业及安全、汽车电子、

医疗健康、智慧计量、科学仪器、低碳热工等领域。

二、主要交流问答



1. 公司这两年加快国际化布局的原因是什么？

答：公司近年来加快推进国际化布局，主要原因如下：

(1) 传感器是制造业高质量发展的基础。北美和欧洲作为两

个各占全球约 25%体量的经济体，占据全球高端制造较大份额，

是制造业、特别是高端制造业的主要消费市场。因此，加快推

进国际化布局，是公司实现高质量发展的必然选择。

(2) 经过二十余年的发展，公司已构建基于多种技术原理的

综合性气体传感技术平台，技术水平与国际先进企业接轨，具

备全球市场竞争实力，可为国际客户提供全套解决方案，充分

体现公司技术实力。

(3) 国际客户对产品质量要求严格、合作粘性高、市场竞争

环境更为规范，有助于公司充分发挥在质量与品牌方面的优势，

客户群体长期稳定，有利于公司持续稳健发展。

(4) 公司已打造一支高素质的海外营销团队，具备国际化服

务能力，为全球竞争提供坚实的人才支撑。通过在海外市场建

立本土化实体并深度整合研发、生产、供应链及商务资源，实

现从市场洞察到产品交付的真正的本土化运营，显著提升市场

深耕能力与本地响应效率，持续增强品牌影响力和市场份额。

2. 公司如何推进并协同各区域的业务布局？

答：在国内，公司以武汉为创新与制造核心，依托光谷的

技术研发优势和生产制造成本优势，打造高端供应链和人才基

地；长三角聚焦核心客户资源，重点服务国内外大型企业；大

湾区充分发挥供应链配套完善、成本优势显著的特点，形成产

业配套支撑；三地协同构成研发、客户、供应链的国内循环体

系。在海外，公司依托香港、匈牙利、美国、韩国等海外平台，

聚焦高端产业供应链配套，就近服务国际高端客户，实现客户

需求与全球服务能力的精准对接。

通过国内外市场相互赋能，公司构建起多元稳健的经营格

局，支撑七大业务领域协同发展。



3. 请介绍公司的研发机制以及研发技术的复用性？

答：公司研发主要围绕客户场景化需求展开，通过深度对

接客户的前瞻性研究，提前布局相关赛道，并提供行业解决方

案。

在项目管理方面，公司建立了完整的系统平台，具备快速

响应与高效的项目管理能力，配备专业的产品管理与项目管理

团队，重点管控研发项目进度、新产品导入（NPI）、产品认

证及可靠性验证等环节。同时公司设立研发采购部，从研发设

计阶段介入物料选型，并制定了严格的供应商选择、评价及监

控制度，以确保供应链可控及后续批量交付中的成本管控。

在资源配置方面，公司构建了研发资金管控体系，引导资

源向高价值研发项目集中，提升高价值项目的资源投入占比；

同时通过精细化过程管控，持续提高研发投入的有效产出效率。

上述机制有效支撑了研发技术的平台化复用，通过模块化

设计、共性技术平台和标准化管理流程，实现技术成果在多业

务领域、多客户场景中的快速迁移与应用，提升研发效率与资

源利用水平。

4. 后续“国七”排放标准的落地对公司有何影响？

答：“国七”标准将进一步降低氮氧化物（NOx）、颗粒物

（PM）等核心污染物的排放限值，同时新增氨（NH₃）、氧化

亚氮等污染物及温室气体管控，强化实际道路排放测试与车载

实时监控（OBM）要求，还将非尾气颗粒物、全车型及非道路

移动机械纳入监管范围。该标准对污染物排放的严苛要求，将

推动下游车企对尾气处理、排放监测相关产品（尤其是发动机

排放监测设备/制动排放设备）的升级需求。

公司依托核心技术优势，可充分契合国七对高精度传感、

高效尾气处理等相关产品的需求，比如公司的氮氧传感器、发

动机排放监测产品等相关解决方案，能够助力车企满足 NOx

等污染物的精准监测与排放控制要求，进一步拓宽市场空间、



提升市场占有率，把握国七带来的细分赛道增长机遇。

5. 公司 2026年的经营发展规划？

答：2026年公司以“收入与利润双增长”为目标，聚焦价

值创造与效率提升，具体规划如下：

业务端：坚持以大客户为中心，提供精准化、场景化的技

术解决方案，依托组合技术优势提升核心竞争力，进一步提高

市场占有率；同时在增量领域加大产线布局，推动业务规模持

续快速扩张。

运营端：持续深化降本增效，推进战略采购，优化生产运

营流程，提高单位小时产出（UPH）；同时强化财务与成本意

识，健全跨部门协同机制，以信息化推动业财融合，提升整体

运营效率。公司在成本管理方面的实践与思路，可参见董事长

熊友辉博士发表于《中国管理会计》的《案例 | 四方光电的管

理会计创新实践——以价值链成本管理破解“双考试”困局》

一文。

人才端：持续提升人才素质，通过“三倍速”人才培养机

制打造优秀人才团队，提升人效，以人才赋能实现费用管控与

业绩增长的双重目标。

6. 公司对未来盈利能力有何展望？

答：公司对未来盈利能力充满信心，主要从以下两方面持

续发力：一方面，公司将持续深化国际化布局，加大高毛利产

品的研发和市场推广力度，国际业务的快速增长将进一步优化

整体盈利水平；另一方面，依托国家专精特新“小巨人”企业、

国家企业技术中心、省级企业技术中心和湖北省气体分析仪器

仪表工程技术研究中心以及博士后科研工作站等平台优势，公

司不断升级现有产品性能、迭代产品体系，深挖存量业务增长

潜力，持续夯实盈利能力。

附件清单 无

日期 2026 年 3 月 30 日




	证券代码：688665                                 证券简称：四
	四方光电股份有限公司
	投资者关系活动记录表
	编号：SFGD2026-004至005
	运营端：持续深化降本增效，推进战略采购，优化生产运营流程，提高单位小时产出（UPH）；同时强化财务与

