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证券简称：柏诚股份                                         证券代码：601133 

 

柏诚系统科技股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

编号：2026-002 

投资者关系

活动类别 

☑特定对象调研   □分析师会议      □媒体采访 

□业绩说明会     □新闻发布会      □路演活动 

□现场参观       □一对一沟通      □其他（电话会议） 

参与单位及

人员名称 

广发证券 耿正、广发证券 耿鹏智、广发证券 解丰源、财通基金 张

胤、国泰基金 任一林、银华基金 张伯伦、衡颐资管 肖滨、惠升

基金 田毅潇 

时间 2026 年 03 月汇总 

地点 柏诚股份会议室 

公司接待人

员姓名 
吕光帅（常务副总经理），陈映旭（董秘），高雪冰（证代） 

相关情况说

明 
风险提示 

投资者关系活动不涉及应当披露而未披露的重大信息。投资者

关系活动若涉及公司未来发展展望、预计及目标等均不构成本公司

的实质承诺，投资者及相关人士等均应对此保持足够的风险认识。

特此提醒广大投资者注意投资风险。 

投资者关系

活动主要内

容介绍 

问：公司下游各行业景气度分析及公司经营策略 

答： 

国内市场：近年来，AI 浪潮驱动存储、算力等芯片需求旺盛，新技术、

新工艺不断更新迭代，先进制程技术不断突破，国内半导体进口依赖度高、

自给率亟待提升，整个半导体产业投资持续保持高景气。同时，在 AI 等驱

动消费电子迭代升级的大趋势下，中高端显示面板需求旺盛，新型显示产业

头部厂商加速产能布局，新增 OLED 产线投资。另外食药行业洁净室需求刚

性且从中长期来看稳健增长。 

海外市场：下游客户（如芯片、精密制造等企业）全球化布局带动海外
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市场洁净室建设需求增长。 

公司专注于为国内外高科技产业的建厂、技改等项目提供专业的洁净系

统集成整体解决方案，深度聚焦电子（半导体及泛半导体、新型显示、精密

电子等）以及生命健康（生命科学、食品药品大健康等）两大中高端产业领

域，凭借在跨行业应用、大规模大跨度洁净空间管控、高精度洁净控制等关

键核心技术的深厚积累，以及众多主流标杆项目的实施经验，构建起差异化

竞争优势。 

公司深耕产业客户需求，积极拓展国内外市场，持续推进精细化管理和

运营效率提升，整体经营业绩保持稳健。同时，公司持续加大对模块化制造、

化学分子过滤产品研发生产等业务领域以及国际化市场拓展的投入，延展公

司业务链条，积极培育公司新的业绩增长点。 

 

问：公司目前人员配置情况 

答：截至 2025 年末，公司员工约 1200 人。公司今年一季度项目集中开

工，公司正积极招聘人才；另外，随着海外业务的推进，公司也在积极构建

海外人才梯队。 

同时，公司也注重不断提高人效和人均产值，持续提升公司市场竞争力。

 

问：公司收入各行业占比情况 

答：近 3 年，公司电子行业（包括半导体及泛半导体、新型显示等）营

收占比在 80%-90%左右，同时，公司坚持多赛道协同发展，稳固守住生命科

学、食品药品大健康产业基本盘。另外，按业务类别划分，二次配业务占比

有所提升。 

 

问：项目毛利率情况 

答：公司坚持高质量发展理念，对外积极拓展市场的同时也会审慎评估

项目机会；对内围绕提质增效，不断优化项目管理与资源配置，公司运营效

率、经营质量及项目综合毛利率水平均实现了稳步提升。 

 

问：公司目前哪一领域毛利率较高 

答：下游各行业间的毛利率水平不存在明显的结构性差异，项目的毛利

率水平受项目类型、规模、项目实施难易程度、项目投标策略、竞标环境、

原材料价格波动等多重因素影响，各项目表现有所差异。 
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问：公司海外营收及毛利率情况，海外业务规划 

答：近两年，公司境外收入主要来源于东南亚市场，海外业务经营业绩

对公司整体经营业绩的贡献占比不断提升。从经营数据来看，海外项目综合

毛利率水平要优于国内项目。 

公司积极拓展海外市场，基于近三年东南亚出海经验，已构建相对成熟

的跨境运营体系，为公司后续积极拓展“远海”市场积累了宝贵经验。 

 

问：公司 2025 年现金流整体情况 

答：公司 2025 年第四季度回款良好，全年经营活动现金流得到有效改

善。 

一方面是优质的客户基础：深耕半导体、新型显示及高端生物医药等领

域产业客户，客户质量高、信誉好、风险低。另一方面专项攻坚：项目款回

收是公司非常重要的一项工作，每周专项跟踪，明确各事业部、各项目的回

款目标和具体计划，将责任落实到人，多举措全方位推进项目款项的回收。

 

问：公司核心竞争优势有哪些 

答：公司深耕洁净系统集成行业 30 余年，已发展成为我国洁净行业头

部企业之一。公司凭借优质的客户资源、丰富的项目经验、良好的服务质量

与业绩口碑等，形成了较强的市场竞争力，在中高端洁净市场占据较为稳定

的市场份额，公司核心竞争优势包括： 

①具备“设计-采购-制造-施工”（EPFC）全生命周期及一体化服务能力，

能够为客户提供包括工业洁净室和生物洁净室的项目咨询、设计、采购、制

造、项目管理及实施、系统调试及验证、二次配管配线、运行维护等一系列

专业化服务。 

②长期聚焦于中高端洁净室市场领域，中高端需求由于技术难度更高、

对洁净室实施质量标准要求更为严格等，具有一定的行业和业绩壁垒。 

③下游多产业领域综合布局：半导体及泛半导体、新型显示、生命科学、

食品药品大健康、其他电子及新能源等，可以避免单一行业对公司业务的影

响，具有较强的业务扩展能力、抗风险能力和盈利能力。 

④客户资源优质，合作关系长期稳定。 

⑤项目经验丰富，口碑积累形成品牌优势。 
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⑥以洁净室业务为核心，围绕客户需求持续进行技术创新、运用创新。

 

问：公司服务的下游客户主要有哪些 

答：公司在下游半导体及泛半导体、新型显示、生命科学、食品药品大

健康、其他电子及新能源等多产业领域综合布局。 

在半导体及泛半导体产业，公司主要服务于晶圆、IC 制造、先进封装、

半导体材料（硅片、光刻胶、光学膜等）、半导体设备以及光伏等半导体及

泛半导体产业链知名企业，主要客户有三星、SK 海力士、中芯国际、华虹

宏力半导体、长鑫存储、长江存储、晋华半导体、士兰微、安意法、长飞先

进、晋华半导体、芯联集成、武汉新芯、中车时代、晶合集成、华润微电子、

格科微、卓胜微、无锡海辰、绍兴长电、通富微电、华天科技、奕斯伟、鼎

材科技、洁美科技、泉意光罩、金顺科技、海宁正泰等。 

在新型显示产业，公司主要为京东方、华星光电、天马微电子、超视界、

维信诺等国内大型 TFT-LCD 、OLED、AMOLED、Mini-LED、Micro-LED

等新型显示产品生产厂商提供服务。 

在生命科学产业，公司主要服务于生物制药、生物实验室、动物疫苗、

人体疫苗等领域的国内外知名研发、生产企业，主要客户有勃林格殷格翰、

百济神州、信达生物、智飞生物、白帆生物、养生堂、梅里众诚、药明生物、

药明康德、睿智医药、纽福斯、怡道生物、智享生物、金斯瑞、博生吉安科、

瑞科生物等。 

在食品药品大健康产业，公司主要服务于食品制造、高端制药、营养品、

保健品、香精香料、医疗器械等领域企业，主要客户有阿斯利康、强生、惠

氏、辉瑞制药、礼来、雅培、星巴克、生物梅里埃、苏州开拓药业、苏州博

瑞生物等。 

在电子及新能源等其他高科技产业，公司主要服务于消费电子、其他新

能源、其他精密电子类企业，主要客户有富士康、北电爱思特、深南电路、

奥特斯、康宁环保等。 

 

问：公司项目确认收入的周期情况 

答：公司严格按照与客户合同约定的工期安排实施项目，按照履约进度

逐步确认收入。公司项目的密集执行期一般为 6-12 个月；订单转化为收入的

周期：一般 6-12 月能陆续确认（其中二次配业务收入转化情况可能会受到业

主方工艺机台分批到货的影响）。 

 



柏诚系统科技股份有限公司                                                投资者关系活动记录表 

问：公司是否有开展股权激励计划 

答：公司高度重视人才激励与长期发展，为吸引和留住优秀人才，充分

调动公司高级管理人员及核心员工的积极性，公司于 2024 年首次实施限制

性股票激励计划，考核期间为 2024-2026 年度。该激励计划锚定公司经营状

况、成长性、盈利能力等与投资者利益紧密相关的营业收入、净利润指标，

该计划分 3 年目标设定和考核，相应的限制性股票也是根据各期目标达成情

况分 3 批解除限售或回购注销。 

 

附件清单（如

有） 
/ 

日期 2026 年 03 月汇总 

 


