


证券代码：603092                                     证券简称：德力佳

德力佳传动科技（江苏）股份有限公司
投资者关系活动记录表
                                                    编号：2026-002
	投资者关系活动类别

	☑特定对象调研        ☑分析师会议
□媒体采访            □业绩说明会
□新闻发布会          □路演活动
☑现场参观	
□其他 （请文字说明其他活动内容）

	参与单位名称及人员姓名
	天风证券、广发基金、财通资管、光大理财、西部证券、长江证券、光证资管、爱建证券资管、宁银理财、磐厚动量、国信证券、华安基金、新华基金、华泰证券、长城证券、国泰基金、东吴证券、长江资管、准星私募、财通证券、易方达基金、国信证券资管、景领投资、长江证券资管、运舟投资、PinPoint Fund、申万宏源研究、中泰证券、华福证券、大成基金、国联民生、国海证券、华创证券、兴证全球基金 等

	时间
	2026年4月27日

	地点
	德力佳传动科技（江苏）股份有限公司会议室、厂区

	上市公司接待人员姓名
	董事长、总经理：刘建国
董事、副总经理、董事会秘书：孔金凤
财务总监：李常平
证券事务代表：朱灵芝

	投资者关系活动主要内容介绍

	1、 [bookmark: OLE_LINK6][bookmark: OLE_LINK1]董事会秘书对公司基本情况、2025年度经营情况及2026年第一季度经营情况进行了简要介绍
2、 回答投资者提问
[bookmark: OLE_LINK7][bookmark: OLE_LINK8]问题1：请公司介绍一下目前整体产能建设情况以及后续的产能扩张规划？
答：当前市场订单需求充足，产能利用率始终维持较高水平,公司正稳步推进产能扩张工作，核心聚焦零部件产能扩建，同步完成装配线、测试线的全面升级，有效提升整体生产效率与产品品质。产能项目方面，三期项目按照既定计划稳步建设推进，落地后公司整体产能将实现显著提升。同时，公司已启动四期产能投资规划布局，远期整体产能规模有望进一步突破，最终投产规模将根据后续行业市场需求变化动态优化调整，保障产能与市场需求精准匹配。
[bookmark: OLE_LINK16][bookmark: OLE_LINK9]问题2：公司在海外市场的布局策略及目前落地进展如何？
答：为优化市场结构、有效化解市场经营风险，公司坚持国内外多元化市场发展战略，持续深化与国际优质客户的深度合作。目前公司随整机厂商的间接出口业务稳步扩大，核心产品的直接出口业务拓展也取得阶段性初步成果，后续将持续推进国际化布局落地。
[bookmark: OLE_LINK2][bookmark: OLE_LINK17][bookmark: OLE_LINK10]问题3：当前国内外风电市场整体格局如何？公司后续重点布局哪些市场区域？
答：国内风电行业市场竞争整体较为激烈，但全国多区域仍有充足的增量空间。其中北方区域涵盖辽宁丹东、大连、庄河及渤海湾片区，南方以广东、海南为核心，东部沿海的上海、江苏、浙江等地区，均有明确的新增风电项目规划落地。国际风电市场发展潜力巨大，公司海外拓展将重点匹配海外市场技术标准，同时充分把握海外新能源政策红利，抢抓海外市场增量机会。  
[bookmark: OLE_LINK11][bookmark: OLE_LINK18]问题4：面对行业激烈竞争，公司的定价策略及盈利维稳措施是什么？
答：公司始终坚持行业理性竞争原则，不会采取主动大幅降价的激进策略。盈利层面，公司核心依托技术创新实现降本增效，通过原材料结构优化、规模效应、生产工艺迭代改进等方式，持续稳定公司整体毛利率水平。同时，当前大型央企持续加码国内核心海域风电布局，行业竞争维度持续升级，公司将针对性强化产品差异化设计，提升产品方案灵活性，适配不同项目、不同海域的定制化需求，构建核心竞争优势。
[bookmark: OLE_LINK19][bookmark: OLE_LINK12][bookmark: OLE_LINK3]问题5：公司在客户结构优化与客户服务方面有哪些规划？
答：现阶段公司持续推进客户结构多元化建设，一方面深度稳固与现有核心客户的长期战略合作关系，保障基本业务盘稳定；另一方面持续开拓优质新客户资源，有效降低客户集中度高可能带来的经营风险。服务端，公司持续升级售后服务体系，扩充专业售后团队、提升售后响应效率与综合服务质量，通过全周期优质服务，进一步提升客户粘性与品牌认可度。
[bookmark: OLE_LINK20][bookmark: OLE_LINK13]问题6：能否解读一下公司质保金计提比例的情况，以及后续财务投资管控思路？
答：公司质保金计提比例是贴合行业通用规则并基于实际项目结算、产品售后保障等综合因素确定的。在财务管理层面，公司高度重视经营性现金流的稳定管控，保障公司资金链安全。投资端将秉持审慎稳健原则，对于四期产能扩建等重大投资项目，会执行严格的可行性评估与风险研判，优先保障现有在建、存量项目的资金需求，合理把控整体投资节奏与投资风险。
[bookmark: OLE_LINK14][bookmark: OLE_LINK4]问题7：公司如何看待海上风电行业发展节奏，2027-2028年行业是否会迎来爆发？公司有哪些专项布局？
[bookmark: _GoBack]答：结合行业招投标节奏、主机技术迭代、行业研判及政策规划来看，海上风电行业预计在2027年下半年开始逐步起量，2028年有望进入行业爆发增长期。核心驱动因素为主机厂12-13MW大型机组技术全面成熟、全国各区域海上风电项目集中招标落地。在区域布局上，公司实行分区域、差异化机型布局策略。北方渤海湾、辽宁片区重点推广适配12-13MW主流机型；依托海南资源优势，聚焦南方市场，重点推进14-18MW大兆瓦机型交付落地；东部沿海市场同步发力，针对上海新建海上风电招标项目、江苏及浙江片区规划项目，提前做好产品与资源储备。政策层面，国家“十五五”新能源发展规划持续利好绿电、海上风电产业发展，但目前行业仍存在用海权审批、协调难度大的核心痛点，也是制约项目快速落地的主要瓶颈。
[bookmark: OLE_LINK5][bookmark: OLE_LINK21][bookmark: OLE_LINK15]问题8：请介绍公司短期及中长期的整体发展战略与经营目标？
答：短期来看，至2030年公司将全力落地产能建设规划，力争实现目标产能规模，稳固并提升行业市场占有率，聚焦高质量、高毛利、高附加值的稳健增长。长期战略层面，一是深耕核心技术研发，持续攻关更大兆瓦级风电配套机型，持续迭代产品、提升核心竞争力；二是深化全球化布局，打通海外市场通道，实现国内外市场双向发力；三是坚持主业聚焦、审慎经营，理性研判非主业投资机会，优先落地完成现有产能建设、主业深耕，保障公司长期稳定发展。

	关于本次活动是否涉及应当披露重大信息的说明
	本次活动不涉及未公开披露的重大信息。

	附件清单（如有）
	无

	日期
	2026年4月27日






	
