昆山东威科技股份有限公司
投资者关系活动记录表
	投资者关系活动类别

	特定对象调研        □分析师会议
媒体采访            业绩说明会
□新闻发布会          路演活动
现场调研            电话会议
其他

	参与单位及人员名称
	1、 长江证券、兴全基金
2、 招商证券、国寿安保
3、 中信证券、闻天投资、柏治投资、全天候私募、附加值投资、上海磐厚、海富通基金、和聚投资、海南中基、华美国际、中信建投、工银瑞信、招商证券、国联民生、中金公司、申量基金、格雷资产、常春藤、国寿安保、光大证券、西部利得、国投证券、乾惕投资、乾惕投资、安徽交控、长江证券、新华基金、信达证券、山合投资、西部证券、瀑布资产、明汯投资、悦溪基金、泾溪投资、博普科技、国联安、南方基金、大家资产、万和证券、汇丰晋信、圆石投资、途灵投资、瞰道资产、沣沛投资、北京富纳、长安基金、诺昌投资、富安达基金、东方资管、中信股衍、昊青、金鹰基金、源乘投资、泓德基金、国泰基金、恒生前海、圆信永丰、汇添富基金、太保资产、Broad Peak Investment Advisers、鑫焱投资、东方睿石、上海潼骁、建信基金、东方基金、伯兄资产、明河投资、国金基金、唐臣投资、创金合信

	调研时间
	2026年4月28-29日

	会议地点
	昆山公司会议室

	上市公司接待人员姓名
	董事长刘建波（第三场）
董事会秘书徐佩佩（第一场、第二场、第三场）

	
投资者关系活动内容记录
	主要问题：
1、上游PCB公司的扩产，给公司在设备和产业方面带来了什么影响？当前产品是否已实现对上游公司扩产的全面适配？
答：近年来，公司持续孵化了多个新项目，包括水平三合一电镀设备、水平蚀刻类设备、升降式VCP等，目前已逐步成熟并形成量产能力。这些设备共同构建起覆盖刚性板、高多层厚板（AI服务器用）、柔性板以及载板等多品类电路板制造所需的湿制程电镀整线装备能力。这意味着客户在建设PCB产线时，东威科技已具备提供从基础到高端、从通用到专用的电镀设备输出能力。同时，我们正积极对接中高端应用场景，面向头部客户开展深度布局与技术适配。谢谢！
2、2026年一季度毛利率与净利率较2025年进一步提升，这一改善主要由哪些因素驱动？
答：公司毛利与净利提升主要为以下原因：一是整体产品价格策略调整，实施合理提价，聚焦高价值客户与高附加值订单；二是高端设备批量交付带来结构性改善；三是出口占比提升，尤其在日本、韩国、欧洲等市场，国际订单定价能力较强、盈利水平稳定；四是产能利用率较高，摊薄了固定成本。谢谢！
3、公司在全球VCP设备市场的当前占有率及中长期目标是什么？海外重点拓展区域与策略如何？
答：目前公司在国际市场VCP设备拓展处于初步阶段，公司已重点加速布局日韩、欧洲及东南亚市场，新增服务、技术与业务人员数量，强化海外市场支持能力。短期目标是未来两到三年内，在上述重点区域实现20%的市占率。相较国内超50%的领先地位，海外拓展将分阶段推进，优先突破技术认可度高、交付响应快、性价比优势明显的细分市场。谢谢！
4、 新厂房建设进展、投产节奏及对应产能规划是怎样的？
答：新厂房已建设完毕，计划下半年投产。该生产基地的建设完成将增加水平三合一电镀设备全年50台的产能，增加产值6–9亿元。与此同时，现有厂区将进行产线重构：腾挪出空间，集中生产移载式升降VCP，目标产能为全年40-50台，预计将增加产值约5亿元。谢谢！
5、 五代铜箔专用设备的发展处于什么阶段？
答：公司已向下游客户交付五代铜箔专用设备，目前处于客户调试与验证阶段。现阶段所有工作均围绕确保设备稳定可靠、满足客户量产标准稳步推进。谢谢！
6、 水平三合一设备与移栽式VCP设备的单台价值量及毛利率水平分别是多少？
[bookmark: _GoBack]答：水平三合一设备单台价值量区间较宽，小型设备数百万级，常规型号约1000万元，大型定制化设备可达3000万元；移栽式VCP设备作为非标设备，单台价值量同样处于1000万至2000万元区间。两类设备毛利率均在40%左右。当前公司在上述两个细分市场的整体份额仍较低，市场空间广阔，后续增长潜力巨大。谢谢！
7、 面对行业领先的毛利率与净利率水平，公司如何维持定价权与客户关系平衡？
答：公司设备在性能、交付周期与本地化服务能力上具备综合优势，价格相较日本、韩国与德国厂商更低，性价比突出；另一方面，客户更关注设备能否保障其产线稳定运行与良率达标，对公司设备的实际使用效果普遍认可。谢谢！

	附件清单
	无

	日期
	2026年4月30日



