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	投资者关系活动类别
	□特定对象调研       □分析师会议
□媒体采访           □业绩说明会
□新闻发布会         □路演活动
■电话会议
□其他          

	参与单位名称及人员姓名
	王锐	     信达机械
沙海丽	     上海宽远资产管理有限公司
孟潇	     上海六禾致谦私募基金管理中心(有限合伙)
谢树平	     深圳市前海夷吾资产管理有限公司
黄向前	     深圳市尚诚资产管理有限责任公司
李曦辰	     阳光资产管理股份有限公司
张小郭	     创金合信基金管理有限公司
王曦	     华泰证券（上海）资产管理有限公司
应超	     光大证券资产管理有限公司
何予原	     广东温氏投资有限公司
韩诚	     中金资管
焦阳	     国联基金管理有限公司
陈甲铖	     融通基金管理有限公司
陈辛	     华泰证券（上海）资产管理有限公司
史益帆	     广发证券股份有限公司
席建国	     广东莲花私募证券投资基金管理有限公司
饶海宁	     上海常春藤私募基金管理有限公司
张骏	     上海弘尚资产管理中心（有限合伙）
彭羿扬	     招商信诺资产管理有限公司
戚星宇	     上海国际信托有限公司
Hongda Zhu	  Willing Capital
杨文建	     长江证券
张岩松	     中银国际证券资产管理部
陈基赟       中邮证券

	时间
	2026年4月29日 15:00-16:00

	地点
	上海市嘉定区宝钱公路555号

	上市公司接待人员姓名
	副总经理、财务总监：孙立
董事会秘书：宋宗斌

	投资者关系活动主要内容介绍
	一、财务情况
1.2025年
公司2025年实现营收32.18亿，同比下降19%；归母净利润3.7亿元，同比下降20%；扣非归母净利润3.54亿，同比下降21%。全年综合毛利率51.2%，同比提升4.4pct，主要系低毛利的新能源EPC业务收入占比从2024年的27.9%大幅降至2025年的12.9%。
经营性现金净流量净额1.46亿元，较2024年的5.36亿元同比大幅下滑。核心拖累因素为新能源板块往年项目的应付票据、应付账款集中在2025年兑付，合并报表应付票据+应付账款科目较2024年末减少近5亿元。
主要板块分析如下：
防爆业务实现营收25.1亿元，同比增长0.1%；其中内贸收入13.18亿元，同比下降15.6%，外贸收入11.92亿元，同比增长26.2%。分产品毛利率（同口径不含海外公司）：厂用防爆毛利率57.8%，同比提升0.2pct；矿用防爆毛利率38.5%，同比下降3.9pct。
新能源EPC业务实现营收4.15亿元，同比下降62.5%；业务毛利率18.5%，同比下降3.7pct，受政策、土地、并网等不可控因素影响，业务出现大幅收缩，同时长账龄应收账款坏账计提对利润形成明显扰动。
2.2026年一季度
公司2026年一季度实现营收6.78亿元，同比下降15%；归母净利润9435万元，同比下降18.7%；扣非归母净利润9161万元，同比下降11.7%。2026年一季度综合毛利率60.4%，同比增长11pct，核心驱动因素是低毛利的新能源EPC业务收入占比大幅下降。
主要板块分析如下：
厂用防爆业务（不含四川寰宇）实现营收6.12亿元，同比增长13.6%，成为业绩核心支撑；其中内贸收入2.05亿元，同比增长4.3%，连续两个季度实现正增长，呈现企稳回升态势；外贸收入4.07亿元，同比增长18.9%，增长表现亮眼。毛利率59.9%，较去年同期微降0.4pct。
矿用防爆业务实现营收3136万元，同比下降44.2%；毛利率40.9%，同比增长4.6pct。
新能源EPC业务受战略收缩影响，基本未确认收入。
二、 问答
1.公司对内贸业务接下来的发展有何展望？
	公司内贸业务已经呈现出明确的企稳回升态势，从经营数据来看，2025年四季度厂用内贸就已止跌回升，2026年一季度进一步实现4.3%的正增长，连续两个季度的经营数据变化，标志着内贸业务发展趋势迎来了实质性的向好转折。新疆煤化工作为国家战略重点布局的方向，2028年以前将有持续的大型投资落地，公司已于2026年初签约了4500万的订单。未来，凭借头部企业的技术、资质与品牌优势，公司将持续受益于煤化工项目的逐步落地。
	新兴领域布局上，公司已在医用植入物材料成型设备、烟花爆竹生产线、HD、白酒等多领域实现业务落地，有效对冲传统油气化市场需求缺口，这也是内贸业务下行幅度远小于同行的核心支撑。当前行业核心需求仍在，随着经济回暖与新兴领域持续发力，内贸业务有望延续企稳回升态势。
2.公司安工智能系统未来有怎样的发展规划？
	安工智能系统是公司承担战略转型职能的核心载体产品，相较于传统防爆产品具备更高的产品附加值与盈利空间，目前该业务的盈利点正在逐步兑现，除了最初的硬件加软件销售带来的盈利外，公司已经成功签订了运营维护订单，多元化的盈利模式正在持续落地。近两年业务增量放缓，核心原因在于存量市场推广需整体更换原有设备，客户短期成本增加叠加资金偏紧，导致推广节奏放缓，但不改变行业智能化升级的长期趋势。当前产品用户群体持续增加，随着下游客户资金状况改善、存量改造需求释放及生态体系建设推进，该业务在未来不短的时间内有望稳步向上。
3.医用等材植入物设备未来的盈利预期？
	公司凭借深厚的制造功底，实现了该产品从理论到实际应用的转化，已与合作方签订了较长期合作协议，合作关系稳定。业务模式上，合作方负责市场推广与销售，公司作为核心生产供应方提供产品，2025年已实现批量产品交付与销售。随着该产品在医疗领域的推广应用，市场需求有望持续释放，公司将持续享受业务发展红利，同时为跨领域制造能力延伸打开全新空间。
4.能否介绍一下公司新产品防爆高压环网柜？
	该产品是公司研发的全球技术领先的高端防爆产品，目前全球仅德国少数企业具备生产能力，且受产能限制交付周期长达2-3年，无法满足全球市场需求。公司2024年启动研发，2025年四季度研发成功，目前正推进相关标准认证工作，认证完成后即可正式商用。该产品针对高压环境防爆需求，价值量高，便捷性、安全性能上实现全面升级，市场空间广阔，下游需求确定性较高。
5.中东地区对公司外贸业务的影响？战后重建是否对公司利好？
	短期来看，中东战事对公司当地已签约的少量合同存在阶段性影响，但整体可控，公司签署的外贸合同多为FOB价，运输成本与责任由对方承担，运价波动对公司业绩不构成影响。
中长期来看，战后重建将催生大量基础设施与能源项目建设需求，当地秩序大概率向中俄倾斜，公司作为国内防爆行业龙头有望受益。同时公司持续推进全球化分散布局，同步深耕远东、非洲市场，2026年正筹划通过合资模式设立远东生产销售基地，进一步分散单一区域市场波动风险，外贸业务长期向好趋势不变。
6.公司如何规划新能源EPC业务未来的发展？
公司主动对该业务实施战略收缩，核心原因是集中式光伏EPC项目从立项到建成并网周期长达2-3年，期间易受电价政策调整、土地性质意外变更、并网延迟等因素影响，造成项目交付不及预期、回款周期拉长，而原材料采购及工程款等支出具有刚性，使得该业务2025年现金流由正转负，成为公司全年经营性现金流同比大幅下滑的核心诱因，同时应收账款的账龄延长带来的大额坏账计提，也对公司利润形成持续扰动。
后续公司对新能源EPC相关业务将秉持极度审慎的态度，采取多元化方式分散经营风险，同时依托多年积累的新能源项目建设经验，逐步向大型充电站、户用、储能类项目转型，尽量降低该类业务对公司整体经营、现金流及利润端的扰动。
7.公司未来三年的业绩增长指引是什么样的？
	公司对未来三年发展保持充足信心，整体坚持稳定、健康、持续向上的发展基调。核心防爆主业作为基本盘，是未来三年业绩增长的核心压舱石与动力源，目前厂用防爆内贸业务已企稳回升，外贸业务保持快速增长，随传统下游需求回暖、新兴领域持续突破、海外布局深化，有望延续稳步增长态势。新能源EPC业务已主动战略收缩，对集中式光伏电站项目秉持极度审慎原则，同时向大型充电站、绿电直连等更稳健的业务方向转型，严控风险探索新增长点。专业照明业务将朝着大型照明设施与智能化方向升级，突破平台期实现稳步发展。整体而言，公司将聚焦核心主业高质量发展，稳步推进新赛道布局，整体业绩长期向上的发展趋势不变。
8.为什么公司销售费用率比较高且2026年一季度同比增加了近2000万元？
销售费用率较高是因为公司采用差异化的业务服务商合作模式，将部分销售、服务职能外包，对应支付的佣金与服务费主要计入销售费用。该模式具备两大优势：1）无需培养大量自有销售与运维人员，保障经营效益；2）将服务费用的支付与客户回款直接挂钩，有效管控信用风险。
公司销售费用主要与核心制造业业务相关，2026年一季度公司整体收入虽同比下滑，但厂用防爆业务实现13.6%的快速增长，核心主业扩张带来了销售费用的合理增长。
9.公司未来分红是否可持续？
	公司长期保持高比例现金分红，主营业务稳健、资金储备充足、现金流健康，为高分红提供了坚实基本面支撑。公司每三年制定现金分红回报规划，明确除重大资本开支等影响当年现金流的特殊情况外，每年现金分红不低于当年可分配利润的50%，为持续分红提供制度保障。近三年公司分红绝对值保持稳定，不因利润短期波动降低股东回报，高分红回报股东是公司长期坚持的经营理念。
10.未来是否存在进一步减值的情况？
	公司已对新能源业务开展全面战略调整，核心针对集中式光伏电站EPC业务严守极度审慎原则，主动收缩相关业务布局，从根源上规避该类项目可能引发的资产减值与现金流扰动风险。对于已落地的新能源EPC大型项目，业主方主要为大型企业，不存在重大信用风险，但存在应收账款账龄延长导致计提的坏账准备增加的情况，公司将全力推进建设工作，以期尽快完成全容量并网以便及时回收账款。未来，公司将在严守风险管控底线的前提下，持续探索新能源领域更稳健的业务模式，全力保障公司经营持续健康发展。

	附件清单
	无。

	日期
	2026年5月6日



