
证券代码：605399                                   证券简称：晨光新材
[bookmark: OLE_LINK1]江西晨光新材料股份有限公司
2026年江西辖区上市公司投资者网上集体接待日
投资者关系活动记录表
编号：2026-001                                                    
	投资者关系活动类别

	□ 特定对象调研        □ 分析师会议
□ 媒体采访            □ 业绩说明会
□ 新闻发布会          □ 路演活动
□ 现场参观	
☑ 其他（2026年江西辖区上市公司投资者网上集体接待日活动）

	参与单位名称及人员姓名
	投资者网上提问

	时间
	2026年5月15日 (周五) 下午 15:00~17:00

	地点
	公司通过全景网“投资者关系互动平台”（https://ir.p5w.net）采用网络远程的方式召开业绩说明会

	上市公司接待人员姓名
	1、董事会秘书梁秋鸿
2、财务总监陆建平

	投资者关系活动主要内容介绍

	投资者提出的问题及公司回复情况
公司就投资者在本次说明会中提出的问题进行了回复：
1、董秘你好，能否简要分析一下贵司2025年的销售和市场情况？
尊敬的投资者，您好！2025年，功能性硅烷行业竞争加剧、产品价格承压。面对复杂的市场竞争环境，公司总体表现可以概括为克难前行，销量与市场渗透率双增长。在产品策略方面，夯实基本盘，加速新产品的导入。在市场开拓方面，深化海外战略布局。在品牌与客户建设方面，深化合作，积极从供应商向合作伙伴演进。但因主要产品销售单价受行业周期影响同比下降，且销量增速未能完全抵消价格下滑影响，导致公司整体营业收入同比下降。感谢您对公司的关注！
2、管理层您好。面对当前宏观经济环境，公司在下半年（或未来一年）面临的毛利率压力主要来自哪些环节？公司目前是否有具体的措施（如产品结构调整或成本转移）来维持或提升盈利水平？
尊敬的投资者，您好！公司毛利压力主要来源包括产品价格端、产品成本端、公司运营端。即行业供需矛盾导致产品市场的激烈竞争及原材料价格上涨叠加新产能爬坡，对成本端形成挤压。针对以上经营现状，公司制定了相关的对策，主要包括①强化研发驱动，优化产品结构；②成立降本增效专项工作组，并推进一系列降本措施，建立有效监督机制；③完善海外本土化运营，并持续扩大客户基础，提升核心产品的竞争力及常规产品的市场渗透率；④持续完善功能性硅烷全产业链的研发、应用和产业化，推动由产品供应商向解决方案服务商转型。感谢您对公司的关注！
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