
 

证券代码：605365                                    证券简称：立达信 

立达信物联科技股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

投资者关系活动类别 

特定对象调研    分析师会议 

媒体采访        业绩说明会 

新闻发布会      路演活动 

现场参观        其他 

形式 现场       线上       现场结合通讯 

参与单位名称 

及人员姓名 
全体投资者均可通过网络互动的方式参与 

时间 2026 年 5 月 15 日（星期五）15:40-17:00 

地点 

公司通过“全景路演”网站（https://ir.p5w.net），同步在“全景路演”

微信公众号、全景财经、全景路演 APP 采用网络远程的方式召开业绩

说明会 

上市公司接待人员 

董事长、总经理 李江淮 

副总经理、财务负责人、董事会秘书 夏成亮 

独立董事 庄莹 

投资者关系活动主要

内容介绍 

公司与投资者网络文字互动问答内容如下： 

问题1：中泰两大制造基地是如何定位的？ 

答：中国基地的定位是以服务非北美订单以及品牌业务的订单为

主；泰国基地则以服务美国订单为主。公司将密切关注贸易政策的变

化，借助数字化运营平台更好地统筹中泰两地的资源，优化订单安排。 

问题2：公司正在加速推进的“中转泰”战略，目前进展如何？ 

答：目前泰国基地自建的一期工程已落成，并完成搬迁；二期工

程也已启动建设，预计 2026 年内可完成基建部分，2027 年正式投用。 

问题3：公司如何看待照明行业未来几年的发展趋势？公司打算



 

如何应对？ 

答：据行业数据显示，2025 年度及 2026 年一季度中国照明产品

出口整体承压，规模及增速均出现明显下滑。这种形势的变化，一方

面的原因是产品技术革新对市场需求的影响变化引起的全球照明市

场的周期性调整，另一方面的原因是市场消费需求疲软、美国市场关

税政策波动以及国际运价变化等多重因素叠加造成的影响。 

正所谓“危中有机”，行业仍然存在结构性市场机会，一些细分领

域仍然保持增长。行业正从“卖产品”向“提供场景化解决方案”升

级，技术、设计与本地化适配能力正成为竞争的核心壁垒。面对海外

关税壁垒的严峻形势，中国照明行业龙头企业通过海外建厂、品牌收

购、供应链重构与技术升级等组合策略积极破局，实现从“被动防御”

到“主动进化”的转变。正从“低价抢单”转向“技术+品牌+全球化”

战略，在危机中寻找结构性机遇，重塑国际竞争力。 

2026 年面对行业发展的新阶段、新形势，立达信将聚焦核心业务，

积极推动业务升级，大力简化管理，持续提升综合竞争力。2026 年公

司将以“促稳提质，强根基、调结构”为主旨，重构与优化现有业务、

产品、供应链以及人才结构；继续强化研发创新、优化全球布局、深

化品牌建设，推动数字化运营平台（DOP）全面落地与应用；加强企

业文化建设，推动文化融合，营造开放、协作、进取的组织氛围，增

强员工凝聚力与战斗力，以实现高质量可持续发展。 

问题4：管理层您好。面对当前宏观经济环境，公司在下半年（或

未来一年）面临的毛利率压力主要来自哪些环节？公司目前是否有具

体的措施（如产品结构调整或成本转移）来维持或提升盈利水平？ 

答：在当前复杂多变的宏观环境下，毛利率的压力主要来自几个

层面，一是人民币汇率升值的冲击；二是部分产品“中转泰”生产带

来的成本攀升；三是外部需求疲弱与行业竞争加剧在价格端形成的压

力；四是各种金属、塑胶等基础材料价格的上涨带来的相关原材料采

购成本的上升。 面对上述挑战，公司已从多个维度采取措施：一是推

动加快业务升级，优化业务结构，力争维持并尽可能提升毛利率；二



 

 

是通过与供应商协同研发与创新、共同协商应对策略抑制材料成本上

升的幅度；三是提高精益化管理水平，在制造端和管理上继续推动提

升效率和降本增效措施；四是加强汇率研究，积极采取外汇套期保值

等措施平滑对冲汇率风险。公司已明确将通过加速供应链整合与建

设、多维度优化成本费用管控措施、以数字化运营平台（DOP）为基

础全面推进数字化落地，提高运营效率，促进经营质量提升。 

附件清单（如有） 无 

本表填写日期 2026 年 5 月 15 日 


