
香飘飘食品股份有限公司
投资者关系活动记录表

	投资者关系活动类别
	特定对象调研              分析师会议 
媒体采访                  业绩说明会 
□新闻发布会                现场参观 
□路演活动                  □其他

	形式
	现场     网上    电话会议

	参与单位名称
	[bookmark: _GoBack]参与公司2025年度暨2026年第一季度业绩说明会的投资者

	时间
	2026年5月18日

	地点
	上证路演中心 

	上市公司接待人员姓名
	董事长、总经理：蒋建琪
董事会秘书、财务总监：邹勇坚
独立董事：俞荣建、应叶萍

	投资者关系活动主要内容介绍
	1、公司推出的‘古方养生’系列和‘原叶现泡’轻乳茶成功切入了健康化赛道。但根据调研，目前‘古方五红’等新品由于原材料成本较高，盈利贡献尚小。请问管理层，随着2026年产能爬坡和规模效应释放，预计这些高毛利新品的毛利率何时能达到公司传统产品的平均水平？
答： 尊敬的投资者，您好！当前，“古方五红”暖乳茶处于市场培育阶段，公司将根据市场反馈不断优化产品策略，待销售规模逐步扩大后，成本端有望得到改善。当前，公司依托线上平台做好品牌传播与用户种草，进一步触达潜在消费群体、拓宽客群覆盖面。感谢您对公司的关注！
2、公司2025年研发费用增长47.5%，在2026年是否会继续保持如此高强度的投入？
答：尊敬的投资者，您好！公司重视新赛道、新品类的探索以及产品的创新，将继续以“杯装差异化”作为产品研发策略，积极推动新品类探索与产品创新。冲泡业务方面，公司将持续聚焦消费者的养生需求，探索更多产品创新。即饮业务方面，公司将积极探索即饮咖啡、即饮奶茶、养生水等新赛道，进一步丰富杯装产品矩阵，努力打造第二成长曲线。感谢您对公司的关注！
3、公司在‘以价换量’获取规模效应与维护品牌高端定位之间，将如何平衡？
答：尊敬的投资者，您好！公司当前拥有“香飘飘”“Meco”“兰芳园”三大品牌，“香飘飘”作为“中国驰名商标”，是杯装奶茶开创者和领导者；“Meco”凭借独特的杯装形态，结合健康、时尚、个性化的品牌特质，聚焦年轻化消费群体；“兰芳园”依托正宗“港味”与悠久历史底蕴，定位高端港式茶饮。公司会根据市场需求、产品调性等因素，对不同产品，选取不同的品牌并采取差异化销售策略。感谢您对公司的关注！
4、请问去年在杭州大悦城开的线下门店运营成本怎么样，取得内部期待的效果了吗？今年有没有再开线下店的打算？
答：尊敬的投资者，您好！公司已于杭州开设四家线下茶饮店，当前，主要作为品牌宣传与产品体验窗口，为消费者提供沉浸式的品牌互动空间，向消费者传递年轻、健康的产品理念；同时也能更直接地收集市场反馈，为产品研发和创新提供帮助。有关后续开店计划，目前处于评估之中。感谢您对公司的关注！
5、蒋总好，请问即饮板块去年为公司带来多少利润贡献，今年这个板块有没有具体的销售指引和业务规划？
答：尊敬的投资者，您好！即饮业务作为公司的“第二成长曲线”，当前正处于培育阶段，公司正积极推动扩大其营收规模。未来，在产品方面，公司将继续推进Meco果茶的口味迭代，同时继续推出Meco鲜果茶产品，并积极探索即饮咖啡、即饮奶茶等新赛道。在渠道方面，公司将在继续挖掘原点渠道增长潜力的同时，针对礼品渠道、特渠进行探索，并通过“定制化”方式继续开拓零食量贩、餐饮、会员店等新兴势能渠道。感谢您对公司的关注！



